
Jövôre is élvezhetik a vállalkozások
a Széchenyi Kártya kamattámoga-
tást, valamint az állami garanciavál-
lalást – hangsúlyozza Krisán László,
a KA-VOSZ Zrt. vezérigazgatója.

(3. oldal)

2013-ig 1300 milliárd forint EU-s tá-
mogatás vehetô igénybe a KEOP ke-
retében – mutat rá Dióssy László,
a Környezetvédelmi és Vízügyi Mi-
nisztérium szakállamtitkára.

(7. oldal)

A vállalkozásokat szolgáló pénz-
ügyi konstrukciókat ismerteti Kom-
paktor Emília, az MKIK közgazda-
sági igazgatója.

(3. oldal)
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– Milyennek ítéli a magyar

kis- és középvállalkozások

helyzetét?

– A hazai kis- és középvállala-
tok jövedelemtermelô képessé-
ge messze alatta marad az uniós
kisvállalatokénak. A kkv-k jöve-
delemtermelô képessége egy-

ötöde-hetede az uniós tizenötök
átlagának. A szektor versenyké-
pességét számos tényezô: a de-
mográfiai helyzet, a bürokrácia,
a tôkehiány, egyes nagyválla-
latok üzletpolitikája és az adó-
rendszer is rontja. Ilyen hát-

ránnyal kellene fölvenniük a ha-
zai kkv-knak a többi vállalattal
a versenyt az unió piacain. Más-
részt továbbra is igaz az, hogy
alultôkésítettek a kkv-k, s a ban-
kok nem, vagy csak kedvezôtlen
feltételekkel vállalják finanszí-
rozásukat. A magyar vállalkozá-
sok 80 százaléka hitel nélkül
gazdálkodik, a fejlett országok-
ban ez az arány 15-20 százalék. 

– A következô években meg-

nyíló uniós támogatások min-

den bizonnyal jelentôs segít-

séget nyújtanak majd a kis-

vállalkozások tôkeínségében.

Mit gondol errôl?

– Elméletileg ez így van, ám az

uniós pályázatok által a vállal-
kozók esetében megkövetelt ma-
gas – Budapesten jellemzôen 75,
az ország más régióiban 70, a
leghátrányosabb térségekben 60
százalékos – önrész a kkv-k
többsége számára átléphetetlen
akadály. Másrészt a támogatás
igénybevétele után három éven
át megkövetelt, általában 8-15 szá-
zalékos átlagos árbevétel-növek-
mény is riasztja a kkv-kat. A sok-
szor nem életszerû pályázati fel-
tételek is leginkább a mikro- és
kisvállalkozások elôl zárják el a
támogatásokat. Szeretnék emlé-
keztetni arra, hogy 2007 elején
a pályázatok kiírói azt vetítették
elôre, hogy a rászorult térségek
és a kisvállalkozások lesznek a
fô kedvezményezettek, a pályá-
zati rendszer pedig egyszerûbb
és gyorsabb lesz. Bár elismerem,
hogy történtek könnyítések.

Így például a normatív alapú
egy-öt millió forintos kis értékû
támogatásoknál csak a jogosult-
ságot vizsgálják, egyszerûsített
adatlap jellegû igénylôlapot
használnak, a biztosítéki feltéte-
lek is kedvezôbbek, az állam-
igazgatási igazolásokat nem a pá-
lyázónak kell beszereznie, az
igényléshez nem kell hiteles
okiratokat csatolni, ezeket csak
az adott pályázat nyerteseinek
kell benyújtaniuk.

Ezen intézkedések pozitív ha-
tása azonban szerintem eltörpül
ahhoz képest, amit az eljárási
szabályok, a rugalmatlan pályá-
zati feltételek jelentenek a pá-
lyázók, különösen a kisvállalko-
zások mindennapi életében.

(Folytatás a 4. oldalon)

Parragh László, a Magyar Kereskedelmi és Iparkamara

(MKIK) elnöke szerint a következô hét évben megnyíló uniós

pénz csak akkor érné el valódi és hosszú távú célját, ha an-

nak a jelenlegi állapot szerinti 15 százalékáról legalább 30

százaléka gazdaságfejlesztésre, és ezen belül jelentôs há-

nyada a kis- és középvállalkozások élénkítésére fordítódna.

– A Magyar Kereskedelmi

és Iparkamara (MKIK) több-

ször adott hangot azon véle-

ményének, hogy az Új Magyar-

ország Fejlesztési Terv in-

kább az infrastrukturális és

az úgynevezett közösségi fej-

lesztésekre fókuszál a gazda-

ságélénkítéssel szemben. Mi a

véleménye errôl az álláspont-

ról? Biztosítják-e majd az

NFT II. programjai a gazdaság

dinamizálását, tartós növeke-

dési pályára állítását?

– Úgy gondolom, tartózkodni
kell a rosszul mûködô vállalatok

mesterséges életben tartásától,
és nem célszerû a presztízsberu-
házások támogatása sem. Olyan
cégeket támogatunk az adófize-
tôk pénzébôl, amelyek a gazda-
ság szekerét is gyorsabban húz-
zák. A mai napig körülbelül 2100
nyertest hirdettünk a Gazdasági
Operatív Program és a KMOP
keretében. Az eddig eldöntött 40
milliárdnyi támogatás közel 200
milliárd forint volumenû vállala-
ti beruházást tesz lehetôvé. Ez
már országosan is érzékelhetô
szint. Az uniós forrásokat nem
szabad összekeverni a szociális
juttatásokkal. Magyarország a
második gazdasági szerkezetvál-
tás elôtt áll.

Most dôl el, hogy képesek le-
szünk-e kiemelkedni Európa át-
lagából, gyökeresen megújítani
gazdaságunk egészét, képesek le-
szünk-e végre elmozdulni a ma-
gas hozzáadott értékû termékek
elôállítására képes tudásgazda-
ság felé, ezzel biztosítva az egész-
séges szerkezetû növekedést.

(Folytatás a 6. oldalon)

Parragh László, az MKIK elnöke

Az Új Magyarország Vállalkozói Program átfogóan kíván fej-

lesztési lehetôséget nyújtani a hazai kis- és középvállalkozá-

soknak a szabályozási környezet javításával, a finanszírozá-

si forráshoz jutás elôsegítésével, a vállalkozói tudás és az inf-

rastruktúra fejlesztésével. A támogatásért azonban növeke-

dést várunk cserébe – hangsúlyozta Bajnai Gordon önkor-

mányzati és területfejlesztési miniszter –, hiszen ez a záloga

annak, hogy az ország ismét biztos növekedési pályára álljon.

Kôrösi Katalin

Strbik László

– Milyen szerepet tölt be a

VOSZ a kkv-k finanszírozásá-

ban?

– A VOSZ és az MKIK kezde-
ményezésére 2002-ben elindított
Széchenyi Kártya a vállalkozások
átmeneti likviditási zavarainak fi-
nanszírozására szolgál. A külön-
leges banki termékre a kkv-szek-
tor alultôkésítettsége miatt volt,
illetve van szükség, s ugyanez az
oka népszerûségének is. A kártya
elterjedését természetesen az is
segítette, hogy könnyen és fede-
zet nélkül igényelhetô.

A Széchenyi Kártya múltja,
elôkészületei mintegy tíz évre
nyúlnak vissza. Bár öt éven ke-
resztül csak tárgyalások folytak
a hatóságokkal, eredménytele-
nül. 2002-ben az akkori kor-
mány – választási fogásként –
egymillió forintos hitelkeretet
ígért, de nem vezetett sikerre,
hiszen ekkora összeggel a vál-
lalkozók nemigen tudnak mit
kezdeni. Késôbb Kóka János
gazdasági és közlekedési mi-
niszter 25 millió forintra emelte
a hitelkeretet, és ezzel már va-
lóban érdemivé, kézzelfogható
segítséggé vált a Széchenyi Kár-
tya.

– A Széchenyi Kártya meny-

nyiben tudja segíteni a kkv-k

tôkeínségét?

– A Széchenyi Kártya olyan si-
kertörténet, amelybôl Magyaror-
szágon kevés van. A Széchenyi
Kártya igénylôinek száma elérte
a 100 ezret, a kihelyezett teljes
hitelkeret összege pedig meg-
haladta a 400 milliárd forintot.
A Széchenyi Kártya érdemi lé-
pést jelentett a kkv-k támogatá-
sában. A Széchenyi Kártya ma
már olyan sikeres program,
amelynek gyakorlatát külföldiek
is tanulmányozzák, az adaptáció
szándékával. 

– Milyen javaslataik lenné-

nek a kkv-k könyebb, admi-

nisztrációmentesebb hitel-

hez jutásához?

– Egyebek között nehezen le-
het megfelelni azon pályázati kö-
vetelményeknek, amelyekben ár-
bevételük növelését írják elô a
pályázó vállalkozóknak. Ezek-
nek a követelményeknek csak az
innovatív jellegû területeken te-
vékenykedô cégek tudnak esély-
lyel megfelelni. A vállalkozók-
nak több évre elôre vállalniuk
kell a magas, 8-15 százalékos ár-
bevétel-növelést, bár ez a válla-
lás az idén reálértéken legfeljebb

hatszázalékos növekedést jelent,
ez késôbb – az infláció csökke-
nésével – magasabb reálértékû
árbevétel-növekedést kíván. A
kkv-k többsége azonban nem ex-
portál, így belföldön csak sze-
rény mértékû növekedésre szá-
míthat. Jelenleg Magyarországon
a tôke nem gyarapodik a kis- és
középvállalkozásoknál.
Több ezermilliárd fo-
rintnyi összegre lenne
szükség a kis- és közép-
vállalkozások tôkehiá-
nyának pótlására. Más
országokban – például
az írek, portugálok –
ezt a megmaradt, mobi-
lizálható családi vagyo-
nokból biztosítják.

– Mivel lehetne

élénkíteni a kkv-k

visszafogott beruhá-

zási kedvét?

– Megítélésem sze-
rint a kkv-k beruházási
kedvét a társaságiadó-
kedvezményének bôví-
tésével lehetne növel-
ni. A VOSZ javaslata
szerint – amelyet azóta
az Országgyûlés elfoga-
dott – 50 millió forint
nyereségig 16 százalék adó meg-
fizetése helyett csak 10 százalék
társasági adót fizetnének a vál-
lalkozások, ha a megtakarított
összeget beruházásra, munka-
helyteremtésre fordítják. A ked-
vezménnyel csak a törvényesen
mûködô, a közterheket mara-
déktalanul megfizetô vállalko-
zók élhetnének. 

– Mit tehet a VOSZ annak

érdekében, hogy 2008 január-

jától ne szûnjön meg a Szé-

chenyi Kártya állami kamat-

támogatása? Mit szeretnének

elérni?

– Az MKIK-val közösen erôtel-
jesen lobbizunk azért, hogy ja-
nuártól ne szûnjön meg a Szé-
chenyi Kártya állami kamattá-
mogatása. Sôt, a hitelt fejleszte-
ni lehetne futamidônyújtással,
franchise rendszerrel. Közis-
mert, hogy a korábbi megállapo-
dások szerint a támogatás évrôl
évre csökkent, így 2008 januárjá-
tól megszûnne az idén még meg-
lévô, egy százalékpontos költ-
ségvetési kamat-hozzájárulás. A
kamarával közösen szeretnénk
elérni, hogy ha a gazdasági tárca
(GKM) jövôre is két százalék-
pontos kamattámogatást nyújt-
son a több mint 75 ezer, Széche-
nyi Kártyát használó kkv hitelé-
hez. Törekvésünket részben si-
ker koronázta, mert az állami

kamattámogatás 2008. decem-
ber 31-éig megmarad, egy száza-
lékos mértékben, míg az állami
garanciavállalás 2010. december
31-éig lesz érvényes. 

– Mivel érveltek, hogy to-

vábbra is kapcsolódjon álla-

mi kamattámogatás a Széche-

nyi Kártya hitelekhez?

– A korábbi kamattámogatás-
csökkentô menetrendje a gazda-
sági növekedés felgyorsulására
és a banki kamat jelentôs csök-
kentésére épült. A változatlan
adóterhek ellenben ma még sok
tôkét vonnak el a cégektôl, rá-
adásul a kamatok továbbra is
magasak. A kamattámogatás vi-
szont bôven megtérül a költség-
vetésnek.

– Készítettek-e számításo-

kat, hogy a kamattámogatás

fennmaradása mekkora ösz-

szeggel terhelné a jövô évi

központi költségvetés kiadá-

si oldalát?

– Szakértôink kalkulációja
szerint egy százalékpont kamat-
kiegészítés mindössze 1,2-1,5
milliárd forint éves államháztar-
tási kiadást jelentene, ehhez 1-
1,5 milliárd forintnyi garancia-
díj-támogatás és a hitelt vissza
nem fizetô cégek által okozott
minimális veszteség társulhat.
Az így évente legfeljebb 5-6 mil-
liárdos költségvetési teherrel áll
szemben a Széchenyi Kártya ál-
tal generált 70-80 milliárd forint-
nyi friss tôke a gazdaságban,
amelynek forgalmi- és társasági-
adó-bevétele, valamint fizetett
járuléka többszöröse ennek az
összegnek, nem is szólva az új
munkahelyekrôl.

– Mennyire ismerik a Szé-

chenyi Kártyát igénybe vevôk

véleményét a kamattámoga-

tás tervezett megszûnésérôl?

– Egy általunk készíttetett ko-
rábbi felmérés szerint a vállalko-
zók a kártya legfôbb elônyei kö-
zött a garanciát és a hitelnyújtás
gyorsaságát emelték ki, a kamat-
támogatást csak harmadikként
említették.

(Folytatás a 4. oldalon)

Strbik László

A VOSZ egyik legfontosabb céljának változatlanul a hazai

kis- és középvállalkozások finanszírozásának elôsegítését

tekinti. Ennek érdekében jövôre beindítják a faktoring szol-

gáltatást, amellyel a kisvállalkozások egymás közötti tar-

tozásának rendezését szeretnék támogatni. További elkép-

zelés, hogy az Európai Unió forrásainak igénybevételével

megvalósuló Jeremie-programba a KA-VOSZ olyan termék-

kel kapcsolódjon be, amely a Széchenyi Kártyán keresztül

beruházási hitelek igénybevételét is lehetôvé tenné – tudtuk

meg Demján Sándortól, a VOSZ ügyvezetô elnökétôl.

Demján Sándor, a VOSZ ügyvezetô elnöke

Az uniós pénzek harmada kellene a gazdaságfejlesztésre

A kkv-szektor támogatást igényel

Az ÚMFT támogatja az exportképes tevékenységeket

Bajnai Gordon: „A támogatásért
növekedést várunk cserébe”

Bajnai Gordon önkormányzati
és területfejlesztési miniszter

A Széchenyi Kártya igazi sikertörténet

A VOSZ-nak fontos a vállalkozások
finanszírozásának elôsegítése
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– Hány Széchenyi Kártyát

kezelnek?

Az OTP Banknál eddig össze-
sen csaknem 34 ezer Széchenyi
Kártya hitelszerzôdést kötöttek.
Ez azt jelenti, hogy a kibocsátott
több mint 86 ezer kártya mintegy
40 százaléka az OTP Bankon ke-
resztül jutott el a vállalkozókhoz.

Az MKB Bankban jelenleg
mintegy 2300 Széchenyi Kártya
van forgalomban, melyben nin-
csenek benne az ügyfelek által
használt társkártyák.

A Magyarországi Volksbank

Zrt. 2004 júliusában csatlako-
zott a Széchenyi Kártya konst-
rukcióhoz. 2005 végén 1829 Szé-
chenyi Kártyát kezelt a bank, az
összállomány (hitelkeret) 7,267
milliárd forint volt, 2006 végén a
darabszám ugyan kicsit vissza-
esett, 1791-et tett ki, de az össz-
állomány 10,836 milliárd forintra
növekedett, mivel 2006 áprilisá-
ban a Széchenyi Kártya konst-
rukció maximum hitelkeretét
megemelték – 10 millió forintról,
25 millióra. A 2007. december 10-i
adatok alapján a Volksbank 1461
Széchenyi Kártyát kezel.

A Takarékszövetkezeti Bank

– Takarékszövetkezeti Integ-

ráció – a többi bankhoz képest
közel két évvel késôbb – 2004.
október 13-án kezdte meg a Szé-
chenyi Kártya konstrukció for-
galmazását. A „termékgazda”
KA-VOSZ Zrt. célja az volt ak-
kor, hogy egészen a kistelepülé-

sek vállalkozóihoz is eljuthas-
son a konstrukció, mely cél leg-
kézenfekvôbb megoldása a ta-
karékszövetkezetek rendszerbe
kerülése lehetett. A cél mara-
déktalanul teljesült, mivel jelen-
leg 124 forgalmazó takarékszö-
vetkezet 1071 kirendeltségében
érhetô el a vállalkozók számára
a konstrukció.

– Mekkora a kihelyezett

hitelek nagysága? 

Az OTP Banknál az igényelt
hitelösszeg fokozatosan növeke-
dett az elmúlt években, ami ösz-
szefügg azzal, hogy emelkedett a
maximálisan igényelhetô keret-
összeg, illetve javult a vállalkozá-
sok gazdasági teljesítménye. A
2007. évi adatok alapján az OTP
Banknál a négy-öt millió forintos
hitelkeret a legjellemzôbb.

Jelenleg az MKB Bankban
igénybe vett kártyák utáni hitel-
keret eléri a 20 milliárdot. 

A Volksbanknál a keretek
összege 9,521 milliárd forint, a
kihasználtság átlagosan 70 szá-
zalék. 

A Takarékszövetkezeti Bank-
hoz az elmúlt három esztendô-
ben 12 588 Széchenyi Kártya
igénylés érkezett, az igényelt hi-
telkeret meghaladta a 67,6 mil-
liárd forintot.

Idôközben megszûnt (normál
lejárat, keretemelés, meghosz-
szabbítás, ügyfél általi felmon-
dás) 7255 kártya, 36,9 milliárd
forint értékben. A szektor jelen-
leg is aktív állománya 5333 kár-
tya 30,7 milliárd forint értékben.

– Milyen tapasztalataik

vannak a Széchenyi Kártyá-

val kapcsolatban?

Az OTP szerint a Széchenyi
Kártya az egyik legkeresettebb
hiteltermék, jelenleg a mikro- és
kisvállalkozók számára folyósí-
tott hitelállomány jelentôs há-
nyadát adja. 

A Széchenyi Kártya konstruk-
ció az MKB Bank ügyfelei köré-
ben igen közkedvelt, szívesen
veszik igénybe a konstrukció ál-
tal közvetített szolgáltatásokat,
értékelik az elônyöket. Jellem-
zô, hogy az ügyfelek megújítják
a kártyát, ebbôl is látszik, hogy
jól bevált finanszírozási konst-
rukció. 

A Volksbanknak kedvezôek
a tapasztalatai, mivel a konst-
rukció sajátossága a Hitelgaran-
cia Zrt. készfizetô kezességválla-
lása, ami nagy biztonságot jelent
a hitelezés szempontjából. Egy-
ben ez a konstrukció gyenge
pontja is – nagyon oda kell fi-
gyelni a dokumentálás pontos-
ságára a kezesség beválthatósá-
ga érdekében. 

A Takarékszövetkezeti Bank-
nál folyamatos az érdeklôdés a
Széchenyi hitel iránt, de megfi-
gyelhetô az évszakfüggô cikli-
kusság, például év végén és év
elején jellemzôen alacsonyabb
az igénylések száma. 

– Az elmúlt öt évben ho-

gyan alakult az érdeklôdés

a Széchenyi Kártya  iránt,

és ez összefügg-e az állami

kamattámogatás mérséklô-

désével? Milyen a „bebuká-

si” arány?

Az OTP tapasztalatai szerint
annak ellenére, hogy a kezdeti
öt százalékpontos állami ka-
mattámogatás 2004-ben három

százalékpontra csökkent, az
OTP Bank által folyósított hi-
telállomány 2002–2004 között
megháromszorozódott. Késôbb,
2005–2006-ban két százalék-
pontra csökkent a támogatás
mértéke, így 2005-ben az állo-
mánynövekedés továbbra is
kiugróan magas, 44 százalék
volt, 2006-ban azonban 17 szá-
zalékra mérséklôdött. 2007-ben
ugyanennyivel számol a bank.
A tapasztalatok szerint tehát a
Széchenyi Kártya állományok
bôvülése ugyan jelentôs ma-
radt, ám a korábbinál alacso-
nyabb mértékû.

Az MKB Bankban a bebukási
arány a Széchenyi Kártya eseté-
ben a portfólióhoz viszonyítva
elenyészô. 

A Volksbanknál a bebukási
arány maximális mértéke a HG-
val vállalt együttmûködési meg-
állapodásban rögzítve öt száza-
lék. Ezt az arányt még nem értük
el, reményeink szerint a port-
fóliót sikerül úgy menedzselni,
hogy az arány öt százalék alatt
maradjon. A bebukási arány
nagyjából azonos a hasonló jel-
legû hitelekkel. 

A Takarékszövetkezeti Bank-
nál nem tapasztaljuk (legalább-
is egyelôre), hogy a kamattámo-
gatás folyamatos csökkenése
jelentôsen befolyásolta volna
a keresletet. A beváltások te-
kintetében (a garantôr, HG Zrt.
legnagyobb megelégedésére)
igen kedvezô a kép, az összállo-
mánynak mindössze egy száza-
léka került ebbe a halmazba,
mely jórészt a Takarékszövet-
kezetek hely- és ügyfélismere-
tének köszönhetô.

– Átlagosan mennyi ideig

tart a Széchenyi Kártya

igénylôk hitelbírálata? Ez

az idô hosszabb vagy rövi-

debb, mint az egyéb hiteleik

bírálatánál?

Az OTP-nél a teljes átfutási
idô a többi konstrukcióhoz ké-
pest valamivel hosszabb, hiszen
az ügyfelek adatait a helyi KA-
VOSZ irodákban rögzítik, vala-
mint kötelezô a  Hitelgarancia
Zrt. kezességvállalásának igény-
bevétele. A programban részt
vevô bankok felé továbbított
adatok felhasználásával ezután
a fiókhálózatban dolgozó ügyin-
tézôk elvégzik a hitelbírálatot,
pozitív döntés esetén kérik a Hi-
telgarancia kezességét, és ez-
után lehet megkötni a megálla-
podást. A banki folyamatok, a
folyószámlahitelhez hasonlóan,
önmagukban mindössze néhány
napot vesznek igénybe.

Az MKB Banknál a hitelekkel
kapcsolatos döntési idô nem ha-
ladja meg az öt napot, azaz az
igénylés folyamata, annak ideje
alapvetôen nem tér el az egyéb
kisvállalati hitelekétôl. 

A Volksbank gyakorlatában
a Széchenyi Kártya ügyletek hi-
telbírálati ideje – a novemberi
statisztikáink alapján – keve-
sebb mint két nap, hiánypótlá-
sokkal együtt átlagosan hat nap.
A konstrukcióban vállalt hitel-
bírálati idô, a dokumentáció
hiánytalan benyújtásától számít-
va, legfeljebb 10 millió forint
összegû kártyák esetén maxi-
mum öt munkanap, 10 millió fo-
rint feletti kártyák esetén legfel-
jebb 14 munkanap.

Az egyéb hitelkonstrukcióink
hitelbírálati ideje változó, függ
a konstrukciótól (például a lom-
bard hitelek átfutási ideje gyor-
sabb, mint más hiteleké), és
egyéb tényezôk is módosíthat-
ják. 

A Takarékszövetkezeti Bank

betartja azt a szabályt, hogy a

KA-VOSZ irodákból érkezô ké-
relmek legfeljebb öt nap alatt,
a 10 millió forint feletti ügyek
esetén maximum 14 nap alatt bí-
rálatra és hiteldöntésre kerülje-
nek. Elôfordul azonban, hogy
adateltérés, dokumentumpótlás
miatt kicsit kitolódik ez a határ-
idô. A HG Zrt. kezességét is kü-
lön körben kell igényelni, ami
szintén egy-két napot vesz
igénybe.

– Milyen jobbító javasla-

taik lennének a Széchenyi

Kártyával kapcsolatban?

Az OTP ismeretei szerint a ja-
vasolt változtatásokról már foly-
nak egyeztetések a KA-VOSZ, a
gazdasági tárca és a részt vevô
bankok között. A Széchenyi Kár-
tyához kapcsolódó állami ka-
mat- és kezességidíj-támogatá-
sok megôrzése vagy akár emelé-
se, az átfutási idô rövidítése a
mainál versenyképesebbé, von-
zóbbá tenné a terméket a vállal-
kozók számára.

A Volksbank a javaslatok kö-
zött fontosnak tartja, hogy jelen-
tôs könnyítések várhatók a Szé-
chenyi Kártya igénylôk részére. 

A Takarékszövetkezeti Bank

a termék megújításakor az ügy-
félbarátabb kiszolgálást tartja
szem elôtt.

Körkérdés a Széchenyi Kártyát kibocsátó bankokhoz
A Széchenyi Kártyát kibocsátó négy pénzintézetnek – OTP

Bank, MKB, Volksbank és Takarékszövetkezeti Bank – ugyan-

azt a hat kérdést tettük fel, hogy képet kapjunk arról: hogyan

értékelik a konstrukció elmúlt ötéves mûködését, milyen ta-
pasztalatokat szereztek, és milyen jobbító javaslataik lenné-

nek a jövôre vonatkozóan.

Mint Lakatos Zsolt, az MFB
Hitelezési Igazgatóságának ügy-
vezetô igazgatója fogalmaz, e
programok esetében a futamide-
jük további kiterjesztése mellett
mindössze csak névváltozás tör-
tént – a Sikeres Magyarországért
elnevezés módosult a kormány-
zati fejlesztéspolitikához illesz-
kedô Új Magyarország Vállalko-
zói Programhoz –, de az alapve-
tô kondícióik nem változtak. 

– Minden hitelprogramunk-
nak az a célja, hogy e vállalkozá-
sok beruházásainak, technoló-
giai fejlesztéseinek finanszírozá-
sát kedvezményes kamatozású
források nyújtásával, az árfo-
lyamkockázat átvállalásával se-
gítsék, hozzájárulva ezzel a ha-
zai gazdaság fejlôdéséhez, ver-
senyképességéhez – hangsúlyoz-
ta Lakatos Zsolt.

A hitelfelvevôk köre – az egyé-
ni vállalkozástól a részvénytár-
saságig – valamennyi vállalkozá-
si formát felöleli, ám a progra-
mokban nem vehetnek részt
azok a gazdasági társaságok,
amelyeknek lejárt köztartozása
van, csôd- vagy felszámolási el-
járás, illetve végelszámolás alatt
állnak. Azok a cégek sem juthat-
nak hozzá a kedvezményes fi-
nanszírozáshoz, amelyek nem
rendelkeznek valamely elôírt ha-
tósági engedéllyel, vagy végre-
hajtás folyik ellenük, esetleg ko-
rábban kaptak már támogatást,
de az Európai Bizottság vissza-

vonta azt, mert nem fizették visz-
sza az elôírt összegeket.

Az Új Magyarország Vállalko-
zásfejlesztési Hitelprogram ke-
retösszege 310 milliárd
forint, amelyet a magyar
gazdaság versenyképes-
ségének fejlôdését szol-
gáló, infrastruktúra- és
technológiai fejlesztést
elôidézô beruházások tá-
mogatására folyósítanak.
Kiemelt célja a vállalko-
zások foglalkoztatásban
betöltött szerepének nö-
veléséhez, innovációs és
beszállítói tevékenysé-
gének erôsítéséhez, kör-
nyezetvédelmi és egész-
ségügyi célú beruházá-
saihoz kedvezményes
kamatozású hitel nyújtá-
sa. A program kiegészítô
forrást biztosít fejleszté-
si és beruházási tárgyú
pályázatokhoz is, külö-
nösen az Új Magyaror-
szág Fejlesztési Terv és
az Új Magyarország Vidékfej-
lesztési Program pályázataihoz
kapcsolódóan („Forrás” Áthida-
ló Hitel).

A hitel felhasználható tárgyi
eszközbe történô beruházáshoz,
továbbá ehhez és a fejlesztéshez
közvetlenül kapcsolódó szaba-
dalmi jog, licenc, know-how
vagy nem szabadalmazott tech-
nikai tudás vásárlásához, elôállí-
tásához, valamint az ezekhez
közvetlenül kapcsolódó tartós
forgóeszköz finanszírozásához.
Elônye, hogy rendkívül kedvez-

ményes (háromhavi EURIBOR
plusz legfeljebb négy száza-
lék/év) kamatozással, hosszú fu-
tamidôre igényelhetô, és akár
megkezdett beruházás is finan-
szírozható vele. Forráskiegészí-
tôként bármilyen pályázat kere-
tében elnyert támogatáshoz is
felhasználható, s kezdô vállalko-
zások finanszírozására is igé-
nyelhetô. A felvehetô legkisebb
összeg ötmillió, a felsô határ pe-
dig hárommilliárd forint. A fu-

tamidô a szerzôdéskötéstôl szá-
mított legfeljebb 15 év, két év tü-
relmi idôvel. A „Forrás” áthidaló
tôkehitel esetén a lejárat nyolc
év, a türelmi idô öt-hét év. A sa-
ját erô mértéke az úgynevezett
csekély összegû (de minimis) tá-
mogatás esetén a beruházás net-
tó vagy bruttó bekerülési értéké-
nek 10 százaléka – attól függôen,
hogy a vállalkozás jogosult-e
áfa-visszaigénylésre –, regioná-
lis csoportmentességi támoga-
tás esetében pedig a beruházás
25 százaléka.

Az Új Magyarország Agrárfej-
lesztési Hitelprogram célja a me-
zôgazdaság versenyképességét,
a piacok megôrzését, az innová-
ciót, a jó minôségû termékek
elôállítását, az energia- és költ-
ségtakarékos módszerek alkal-
mazását, valamint a környezet-
védelmet elôsegítô beruházá-
sokhoz kedvezményes források
nyújtása. A fejlesztési és beruhá-
zási tárgyú pályázatokhoz, külö-
nösen az Új Magyarország Vi-
dékfejlesztési Program pályáza-
taihoz kapcsolódóan kiegészítô
forrást biztosít a mezôgazdasági
termékek elsôdleges elôállításá-
val foglalkozó, Magyarországon
vagy az Európai Gazdasági Tér-
ség területén székhellyel és itt-
hon fiókteleppel rendelkezô
mikro-, kis- és középvállalkozá-
sok részére. Fontos megemlíte-
ni, hogy ezt a hitelt vállalkozói
igazolvány nélkül tevékenykedô
ôstermelôk is igénybe vehetik.
A minimális hitelösszeg a hitel-
céltól függôen egymillió, illetve
ötmillió forint lehet, a maximá-
lis hitelösszeg pedig elérheti az
50 millió, illetve egymilliárd fo-
rintot is, legfeljebb 15 év futam-
idô mellett.

A 20 milliárd forint keret-
összegû Új Magyarország Mikro-
hitel Plusz Program célja a ma-
gyarországi székhelyû mikrovál-
lalkozások beruházási és fejlesz-
tési céljaihoz, valamint mezô-
gazdasági termékek elsôdleges
termelésére irányuló beruházá-
saihoz kedvezményes forrás biz-
tosítása. E programban olyan
vállalkozások vehetnek részt,
amelyeknél a foglalkoztatottak
létszáma 10 fônél kevesebb, s
amelyek éves nettó árbevétele
vagy mérlegfôösszege legfeljebb
kétmillió eurónak megfelelô fo-
rintösszeg. A hitel felhasznál-
ható a vállalkozói tevékenység
végzésére szolgáló ingatlan vá-
sárlásához, építéséhez, átalakí-
tásához, használt és új gépek,
berendezések, felszerelések, jár-
mûvek beszerzéséhez, tárgyi
eszközök beszerzéséhez, s azok

mûködtetéséhez kapcsolódó
szoftver vásárlásához.

A hitel minimális összege egy-
millió forint, maximális összege
a mikrovállalkozások beruházá-
sainak finanszírozása esetén 15
millió forint, a mezôgazdasági
termékek elsôdleges termelésé-
re irányuló beruházások finan-
szírozása esetén pedig ötmillió
forint. A saját erô mértéke – at-
tól függôen, hogy a vállalkozás
jogosult-e áfa-visszaigénylésre –
a beruházás nettó vagy bruttó
bekerülési értékének legalább
15 százaléka. A futamidô legfel-
jebb tíz, illetve hét év, a türelmi
idô a szerzôdéskötéstôl számí-
tott legfeljebb két év. A hitelt az
MFB jegybanki alapkamat mel-
lett folyósítja.

Lakatos Zsolt kiemelte, hogy
e hitel esetében a kölcsön-
összegre és annak egyéves ka-
matára a Hitelgarancia Zrt., illet-
ve az Agrárvállalkozási Hitelga-
rancia Alapítvány 80 százalékos
mértékû készfizetô kezességvál-
lalása szükséges. A készfizetô
kezességvállalási díjat azonban
az MFB átvállalja az ügyféltôl.
A többi hitelnél is van lehetôség
ezeknek a hitelgaranciát vállaló
szervezeteknek a bevonására,
ám a garancia költségeit a bank
nem vállalja át.

Az említettek mellett a mikro-
és kisvállalkozások beruházásai-
nak finanszírozására felhasznál-
ható az Új Magyarország Kisvál-
lalkozói Hitel – 10 milliárd forint-
nyi keretösszeggel –, amelybôl
minimum egymillió és legfeljebb
50 millió forint igényelhetô. En-
nek kamata, hasonlóan a mikro-
hitelnél már említett konstruk-
cióhoz, szintén háromhavi EURI-
BOR plusz négy százalék/év, a
saját erô pedig 15 százalék.

Az ügyvezetô igazgató hozzá-
tette, hogy a hiteleknél egymillió
és 50 millió forint közötti összeg
esetén a benyújtott adatok alap-
ján számítógépes program segít-
ségével történik az elbírálás,
amely így lényegesen kevesebb
idôt vesz igénybe.

Kedvezményes garancia- és hitelkonstrukciók

Az MFB kiemelten kezeli a kkv-kat

Erdélyi T. László

Strbik László

A Magyar Fejlesztési Bank (MFB) a magyar gazdaság vala-

mennyi szereplôje számára kész finanszírozást nyújtani, de

kiemelten kezeli a kis- és középvállalkozásokat és a mikro-

gazdaságot. A kkv-kat az Új Magyarország Vállalkozás-

fejlesztési Hitelprogram és az Új Magyarország Agrárfej-

lesztési Hitelprogram révén segíti, de létezik az Új Magyar-

ország Mikrohitel Plusz Program is, így az MFB e három

konstrukcióval a teljes kkv-szektort képes kiszolgálni.

Lakatos Zsolt, az MFB Hitelezési
Igazgatóságának ügyvezetô igazgatója

A válaszadók
OTP Bank:
Kálmán László, a Mikro- és Kis-
vállalati Fôosztály igazgatója; 

MKB:
Ákos Tamás, Retail ügyvezetô
igazgató; 

Volksbank:
Szekeres Olga, Marketingosz-
tály-vezetô; 

Takarékszövetkezeti Bank:
Csicsáky Péter, vezérigazgató



– Hogyan értékeli, hogy
Brüsszelben az Európai Vál-
lalkozási Díj zsûrije 27 tagor-
szág 325 projektjének mezô-
nyébôl a Széchenyi Kártya
konstrukciót beválasztotta az
idei 13 legjobb üzleti projekt
közé, és uniós elismeréssel
jutalmazta?

– Mivel a zsûri akadémikusok-
ból, vezetô európai vállalkozók-
ból, az Európai Bizottság és az
EU soros portugál elnökségének
képviselôibôl állt, az elismerés
rendkívül nagy megtiszteltetés.
A döntôbe jutott projektek szá-
mára az ünnepélyes eredmény-
hirdetést december 6-án tartot-
ták Portóban. Öröm volt szá-
munkra, hogy bemutathattuk ezt
az egyszerû, más országokra is
jól adaptálható terméket, amely
megkönnyítheti az Európai Unió
vállalkozásainak 95-98 százalé-
kát adó kkv-szektor üzletvitelét.

– Jelenthet-e ez a konstruk-
ció más országok kisvállalko-
zói számára is megoldást, ha

elemeit adaptálnák az adott
tagállam szabályaihoz?

– Véleményem szerint minden-
képpen. Különösen az új tagálla-
mokban, ahol a magyarországi-
hoz hasonló gondokkal, tôke-
hiánnyal, túlzott adminisztráció-
val, adóterhekkel küzdenek a
kis- és közepes vállalkozások.
Günter Verheugen, az Európai
Bizottság vállalkozáspolitikai
biztosa egy közelmúltban meg-
rendezett brüsszeli rendezvé-
nyen bejelentette, hogy az EU
elindítja a Small Business Plan
(SBP) programot, amellyel intéz-
ményi szinten helyezi fókuszba
a kkv-szektort. A programba –
ajánlott alkalmazásként (best
practice) – jó eséllyel bekerülhet
a Széchenyi Kártya is. 

– A Széchenyi Kártya el-
nyerte a Magyar Minôség Há-
za Díjat. Mit lehet tudni az
újabb elismerés odaítélésé-
nek körülményeirôl?

– A Magyar Minôség Társaság
és a Nemzeti Fogyasztóvédelmi
Hatóság hívta életre a Magyar Mi-
nôség Háza Díjat azzal a céllal,
hogy népszerûsítse a kiemelkedô

minôségû hazai termékeket és
szolgáltatásokat, és széles körben
megismertesse azokat. A díjra
minden olyan Magyarországon
gyártott vagy forgalmazott termék
pályázhatott, amelynek egyenle-
tes, kiemelkedô minôségi jellem-
zôi vannak. Tudomásom szerint a
Magyar Minôség Háza díjra az
idén 55-en pályáztak, és közülük
a független szakértôi zsûri a Szé-
chenyi Kártya konstrukciót érde-
mesnek találta a díjra.

– Mit jelent a rangos elis-
merés a Széchenyi Kártya ki-
bocsátóinak? 

– A díj komoly elismerés a
konstrukcióban együttmûködô
szervezeteknek – a VOSZ-nak és
a Magyar Kereskedelmi és Ipar-

kamarának is, hiszen több mint
ötéves folyamatos munka ered-
ménye, hogy a kisvállalkozások
könnyebben juthatnak hitelhez.
Úgy vélem, hogy a zsûri elsôsor-
ban azt értékelte, hogy a kedvez-
ményes hitelkonstrukció mögött
standard eljárásrend és egységes,
a bankokkal és az Államkicstár-
ral is kapcsolatot tartó informati-
kai rendszer áll, mely átláthatóan
és naprakészen végzi az igénylé-
sek nyomon követését, a támoga-
tások nyilvántartását és elszámo-
lását. Az elismeréssel a KA-VOSZ
újabb lendületet kapott a Széche-
nyi Kártya versenyképességének
fenntartásához, a feltételek a kis-
vállalkozások mindenkori igé-
nyeihez történô igazításához és a
kártya nemzetközi megismerteté-
séhez és elismertetéséhez.

– A számok tükrében mit je-
lent a Széchenyi Kártya sikere?

– Havonta átlagosan 13 ezer-
szer használják a Széchenyi Kár-
tyát vásárlásokra, melyek során
egy átlagos vétel értéke 22 ezer
forintot tesz ki, a kártyás vásárlá-
sok havi összege 285 millió forin-
tot ér el. Eddig a magyarországi
vállalkozások közel 20 százaléka
igényelt kártyát, ezzel megköze-
lítjük a 120 ezres számot. Az át-
adott kártyák száma meghaladja
a 83 ezret. A konstrukcióban ed-
dig összesen mintegy 440 mil-
liárd forint hitelhez jutottak a
vállalkozások. A kis- és közepes
cégek legnagyobb értékben az
ATM-kbôl való készpénzfelvétel-

re használják a Széchenyi Kártyá-
jukat, a készpénzfelvételek havi
összege 2,8 milliárd forintra rúg,
egy alkalommal átlagosan 93 ezer
forint készpénzt vesznek fel. A
kártyabirtokosok 40 százaléka a
konstrukcióban részt vevô ban-
kok közül az OTP Bankot választ-
ja. A vidéki kártyabirtokosok ma-
gas, mintegy 80 százalékos ará-
nya miatt a takarékszövetkeze-
tek immár a második legnagyobb
Széchenyi Kártya portfóliót tud-
hatják magukénak. Továbbra is
népszerûek a kisebb összegû kár-
tyák: az utóbbi egy évben a ki-
adott kártyák 38 százaléka 5 mil-
lió forint alatti, 23 százaléka 5
millió forint értékû, 23 százaléka
10 millió forint összegû, 5 száza-
léka pedig 10 millió forint feletti,
maximum 25 millió forintos volt. 

– Hogyan oszlanak meg a
Széchenyi Kártya használók
ágazati szempontból és cég-
méret szerint?

– A Széchenyi Kártya tulajdo-
nosok 31 százaléka a kereskede-
lemben tevékenykedik, de nagy
számban igényelnek kártyát az
építôipari vállalkozások is, ará-
nyuk eléri a 10 százalékot. Az
igénylô vállalkozások több mint
70 százaléka mikrovállalkozás,
közel 20 százalék tartozik a kis-
vállalati ügyfélkörbe. Az SZK
ügyfelek 82 százaléka legfeljebb
100 millió forintos éves árbevé-
tellel rendelkezik, 14 százaléka
100-250 millió közötti, míg csu-
pán 5 százalékuk bonyolít le 250

millió forint feletti éves forgal-
mat. A vállalkozások 94 százalé-
ka úgynevezett fô kártyát igé-
nyel, alapvetôen a vállalkozás
operatív vezetôje részére. A társ-
kártyaigénylés kisebb arányban
fordul elô. A Széchenyi Kártyát
jórészt a bankkártya-automaták-
ból való készpénzfelvételre hasz-
nálják, valamint átutalást kez-
deményeznek a számla terhére.
A bankkártyával történô vásárlás
még nem eléggé elterjedt.

– Hogyan alakul a nemfize-
tések aránya a Széchenyi
Kártya esetében?

– A nemfizetések aránya más
banki hitelekéhez képest ala-
csony, aminek egyik lehetséges
oka, hogy a nem teljesítôk nevét
nyilvánosságra hozhatjuk. A má-
sik, talán nyomósabb ok, hogy
a vállalkozó teljes vagyonával fe-
lel a felvett hitelért. Jól mutatja
a vállalkozók nehéz helyzetét,
hogy ilyen feltétellel is vesznek
föl hitelt, méghozzá ilyen nagy
számban. A Széchenyi Kártya
mára a felelôsségvállalás egyik
szimbóluma lett, és általa az ön-
gondoskodás képessége a vállal-
kozók nagy többségének jellem-
zô tulajdonságává vált. Széche-
nyi Kártyához hétszáz települé-
sen, több mint ezer bankfiókban
lehet hozzájutni.

– Hogyan látja a konstruk-
ció jövôjét?

– A gazdasági kormányzat a
közeli napokban úgy döntött,
hogy 2008-ra is vállalja az egy
százalékpontos kamattámoga-
tást, és 2010 végéig állami ga-
ranciát biztosít a Széchenyi Kár-
tyához és a várhatóan jövôre be-
vezetendô Széchenyi Kártya II.
mögé is.
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A vállalkozásokat különbözô
pénzügyi támogatási és finanszíro-
zási megoldások és konstrukciók
szolgálják, amelyek formája lehet:

• vissza nem térítendô támoga-
tás, 

• fejlesztési, forgóeszköz-fi-
nanszírozási hitel, 

• kamattámogatás, 
• tôkejuttatás, 
• exportfinanszírozási hitel és

garancia. 
A támogatások/programok fi-

nanszírozási hátterüket tekintve
kétfélék lehetnek. Az egyik tisz-
tán hazai forrásokra épül, a má-
sik az Európai Unió által társfi-
nanszírozott programok fedeze-
tét biztosítja.

Hazai forrásokra épülnek pél-
dául a különbözô gazdaság- és
vállalkozásfejlesztési célelôirány-
zatok terhére meghirdetett pályá-
zatok, a jelenleg futó hitel- és ga-

ranciakonstrukciók, tôkejuttatási
programok (az utóbbiakról lásd a
„Kedvezményes hitel- és garancia-
konstrukciók” címû táblázatot),
de ide sorolhatók a Munkaerô-
piaci Alap képzési alaprésze ter-
hére meghirdetett pályázatok is. 

A hazai források terhére kiírt
– a Gazdasági és Közlekedési
Minisztérium honlapja szerint –
érvényben lévô pályázatok kö-
zül érdeklôdésre tarthat számot
a Nemzeti Szakképzési és Fel-
nôttképzési Intézet közelmúlt-
ban meghirdetett pályázata,
amely a 0–10 fôt foglalkoztató
és gyakorlati képzést folytató
kisvállalkozások taneszközbe-
szerzésének támogatását szol-
gálja (beadási határidô 2008.
január 28.). Bôvebben lásd:
www.gkm.hu.

A legtöbb idôt talán a kedvez-
ményes garancia- és hitelkonst-
rukciók felkutatása veszi igény-
be. 2005–2006-ban változtak a
konstrukciók, egyesek megszûn-

tek, újak jöttek létre. Az intéz-
ményi struktúra átszervezésére
szintén a közelmúltban került
sor. Az alábbiakban – a teljesség
igénye nélkül – összefoglaljuk a
fontosabb pénzügyi lehetôsége-
ket és elérhetôségüket.

Az uniós társfinanszírozással
megvalósuló programokat nem-
zeti fejlesztési tervek foglalják
össze, végrehajtásukra operatív
programok készülnek. 

A 2007–2013-ra vonatkozó Új
Magyarország Fejlesztési Terv
megvalósítását 15 operatív prog-
ram szolgálja, ezek közül a vállal-
kozások szempontjából a gazda-
ságfejlesztési operatív programot
(GOP), a 7 régió regionális opera-
tív programjait (hét ROP) és a
Társadalmi Megújulás (TÁMOP)
OP-t érdemes figyelemmel kísér-
ni. Az uniós források terhére
meghirdetett aktuális pályázatok
a Nemzeti Fejlesztési Ügynökség
(www.nfu.hu) honlapján találha-
tók. Ugyanezen a honlapon érhe-
tôk el az Európai Unió által kez-
deményezett és/vagy támogatott
egyéb programok is. Ezek közül

figyelemre méltóak az INTER-
REG közösségi kezdeményezés
vagy az úgynevezett Svájci Hozzá-
járulás keretében meghirdetett
programok (az utóbbi várhatóan
a közeljövôben indul).

A 2007–2013 közötti idôszakra
szóló agrár- és vidékfejlesztési
programokat az Új Magyarország
Vidékfejlesztési Program tartal-
mazza. Érdemes alaposan bön-
gészni a Földmûvelésügyi Minisz-

térium vagy a Mezôgazdasági és
Vidékfejlesztési Hivatal honlap-
ját (www.fvm.hu; www.mvh.hu),
mert a támogatásokra vonatkozó
felhívásokat – a megszokottól el-
térôen – miniszteri rendelet for-
májában hirdetik meg. 

Az uniós források felhasználá-
sára eddig általában vissza nem
térítendô támogatások formájá-
ban került sor. A közelmúltban
indult útjára a Jeremie-program,

amelynek keretében visszatérí-
tendô támogatásként mikrohite-
lezéssel, portfóliógaranciával,
valamint kockázatitôke-juttatás-
sal segítik a vállalkozások finan-
szírozását.

Bôvebb információ a 6. olda-
lon, valamint a www.mvzrt.hu
(Magyar Vállalkozásfinanszírozá-
si Zrt., más néven Jeremie Zrt.)
oldalon olvasható.

Kompaktor Emília

A vállalkozásokat szolgáló pénzügyi jellegû konstrukciók

A Széchenyi Kártya (SZK) eddigi öt éve igazi sikertörténet,

amelyet nemcsak az azt igénybe vevôk értékelnek így, ha-

nem a közelmúltban az EU és a Magyar Minôség Társaság

is elismerte. Krisán László, a kártyát forgalmazó cég, a KA-

VOSZ Zrt. vezérigazgatója a lapunknak adott interjúban be-

szélt arról is, hogy a KA-VOSZ Zrt., a VOSZ és az MKIK lob-

bitevékenységének eredményeként jövôre is élvezhetik a vál-

lalkozások a Széchenyi Kártya kamattámogatást, valamint

2010 végéig az állami garanciavállalást.

Strbik László

Krisán László, a KA-VOSZ Zrt.
vezérigazgatója

Kedvezményess hitel-- éss garanciakonstrukciók

Megnevezés Elôirányzat
2008 2007

Beruházásösztönzési célelôirányzat 38 000 35 000
Nemzeti beruházásösztönzési célelôirányzat 1 000 1 060
Kis- és középvállalkozói célelôirányzat 3 285 2 285
Tôzsdei bevezetés támogatása 100 100
Külgazdaság-fejlesztési célelôirányzat 2 855 2 855
Turisztikai célelôirányzat 9 644,5 7 934,5

AA vállalatii szférátt közvetlenüll érintôô költségvetésii célelôirányzatok,, Mrdd Ft

Vállalkozásfejlesztési Hitelprogram 
– beruházás

Mikrohitel Plusz Program 
– beruházás/forgóeszköz

Magyar Fejlesztési Bank
www.mfb.hu

A Helyi Vállalkozói Központokon keresztül
érhetô el, a hitelt az MFB adja
www.mva.hu; www.mfb.hu

az általános beruházási célok mellett
kiemelhetô: a környezetvédelem, az
innováció, a beszállítói tevékenység
kialakítása, munkahelyteremtés

mikrovállalkozások számára

Újj Magyarországg Vállalkozóii Program

Krisán László, a KA-VOSZ Zrt. vezérigazgatója szerint az igénylôk többsége mikrovállalkozás 

Az EU-ban is versenyképes lehet a Széchenyi Kártya

JÓ TUDNI!
1. A kkv kategórián belül mikrovállalkozásnak minôsül az a vállal-

kozás, amelynek 
a) összes foglalkoztatotti létszáma tíz fônél kevesebb, és
b) éves nettó árbevétele vagy mérlegfôösszege legfeljebb kétmil-

lió eurónak megfelelô forintösszeg.
2. A kkv kategórián belül kisvállalkozásnak minôsül az a vállalko-

zás, amelynek 
a) összes foglalkoztatotti létszáma 50 fônél kevesebb, és
b) éves nettó árbevétele vagy mérlegfôösszege legfeljebb tízmillió

eurónak megfelelô forintösszeg.
3. A kkv kategórián belül középvállalkozásnak minôsül az a vállal-

kozás, amelynek 
a) összes foglalkoztatotti létszáma 250 fônél kevesebb, és
b) éves nettó árbevétele legfeljebb 50 millió eurónak megfelelô

forintösszeg, vagy mérlegfôösszege legfeljebb 43 millió eurónak
megfelelô forintösszeg.

4. Nem minôsül kkv-nak az a vállalkozás, amelyben az állam vagy
az önkormányzat közvetlen vagy közvetett tulajdoni részesedése –
tôke vagy szavazati jog alapján – külön-külön vagy együttesen meg-
haladja a 25 százalékot.

Forrás: Gazdasági és Közlekedési Minisztérium

Mikrohitel – fejlesztés, forgóeszköz 

Széchenyi Kártya – likviditás,
forgóeszköz

Budapest Kisvállalkozói Hitelprogram 
– fejlesztés, beruházás, forgóeszköz

Magyar Vállalkozásfejlesztési
Alapítvány; www.mva.hu, valamint
a helyi vállalkozói központok (HVK)

KA-VOSZ Zrt.
Igénybe vehetô a kereskedelmi és
iparkamarák, valamint a VOSZ-irodák
hálózatán, www.szkartya.hu

Budapesti Vállalkozásfejlesztési
Közalapítvány, www.bvk.hu

Programm megnevezésee éss jellege Elérhetôség

Egyébb hitelprogramokk mikrovállalkozásokk számára

Programm megnevezésee éss jellege Elérhetôség Megjegyzés

Fejlesztési és kockázati tôke kis- és
középvállalkozások részére

MFB-Invest Zrt. www.mfbinvest.hu,
Kisvállalkozás-fejlesztô Pénzügyi Zrt.
www.kvfp.hu 
Informatikai Kockázati Tôkealap-kezelô Zrt.,
www.rfh-rt.hu; www.gkm.hu

Tôkebefektetés

Programm megnevezésee éss jellege Elérhetôség Megjegyzés

Hitelgarancia Rt. készfizetô kezességvállalása

Közvetlen kezességvállalás a nemzeti fejlesztési
tervek keretében meghirdetett, illetve hazai
forrású pályázatokhoz
Közvetlen hitelgarancia

Pályázati kezességvállalás

Hitelgarancia Zrt.
www.hitelgarancia.hu

Unió Garancia Szövetkezet
www.uniogsz.hu

Start Tôkegarancia Pénzügyi
Szolgáltató Zrt.

A HG. Zrt. közremûködik akkor is, ha egy vállalkozásnak bankgaranciára van szüksége tevé-
kenysége folytatásához, illetve kiterjesztette a garancianyújtást a kkv-k pénzügyi lízing- és
faktoring ügyleteire, pályázathoz kötôdô garanciaigényeire és a mikrohitelezéshez kapcsoló-
dó kezességvállalásokra is.

A készfizetô kezességvállalással a szövetkezet kötelezi magát arra, hogy amennyiben a támo-
gatottnak a pályázaton elnyert támogatás nem szabályszerû felhasználása miatt visszafizetési
kötelezettsége keletkezik, akkor a vállalt mértékig a szövetkezet maga fog a támogatott he-
lyett a kedvezményezettnek teljesíteni.

A konstrukció lehetôvé teszi, hogy olyan kis- és középvállalkozások is bankgaranciához – ez-
által vissza nem térítendô uniós támogatásokhoz – jussanak, amelyek a bank által igényelt fe-
dezetekkel nem rendelkeznek.

Egyébb garanciakonstrukciók

Programm megnevezésee éss jellege Elérhetôség Megjegyzés

Egyedi befektetési tôkegarancia
Portfólió-tôkegarancia

Start Tôkegarancia Pénzügyi
Szolgáltató Zrt.

Programm megnevezésee éss jellege Elérhetôség

Tôkegarancia-konstrukciók

Export-elôfinanszírozó hitelek (Export
Start Hitel)

Exportpiacra termelô kapacitások bôví-
tését finanszírozó hitelek (lízinghelyet-
tesítô hitel, beruházási hitel)

Vevôhitelek

Befektetési hitel

Refinanszírozási Hitelkeret-konstrukció

Exportgaranciák (elôleg-visszafizetési
garancia, hitelfedezeti garancia jótel-
jesítési garancia, tendergarancia)
Exportgarancia-keret, kkv-k exportügy-
leteihez kialakított, költségvetési
hátterû garancia

Kkv exporthitel-biztosítás

Magyar Export-Import Bank Zrt.
www.eximbank.hu

www.eximbank.hu

www.eximbank.hu

www.eximbank.hu

www.eximbank.hu

www.eximbank.hu

Magyar Exporthitel Biztosító Zrt.
www.mehib.hu

Programm megnevezésee éss jellege Elérhetôség

Exportfinanszírozás

speciális profilú: 
Informatikai Kockázati Tôkealap (IKTA)
(informatika és távközlés terén); 

Corvinus Elsô Innovációs Kockázati
Tôkealap (Celin), az innováció terén.
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(Folytatás az 1. oldalról)
A vállalkozások lényegében

szûk köre jut vissza nem térí-
tendô fejlesztési forrásokhoz.
Kevesebb, de átlátható, a vállal-
kozások igényeihez „testre sza-
bott”, komplex programok indí-
tása célravezetôbb lenne. Az is
gondot okoz, különösen a kis-
kereskedelemben, hogy a multi-
nacionális cégek egy része a
kkv-kkal finanszíroztatja kész-
leteit, 60-90 napos fizetési ha-
táridôkkel dolgozik, a beszállí-
tói pozíciókban levô kis cég fi-
zeti az általa kiállított számla
áfáját. A befogadott számlák
után kell fizetni az áfát, s nem
a befolyt összegek után. A be
nem hajtott pénzek után nem
kapható vissza a befizetett áfa.
A kisvállalatok versenyhelyze-
tét emellett a korszerûtlenné
és túlbonyolítottá vált adórend-
szer is rontja. 

– Visszatérve még a várha-
tó uniós pénzekre, ezek nem
lesznek elégségesek arra,
hogy élénkítsék a kkv-k mû-
ködését?

– Ne feledjük el, hogy a kkv-k
fejlesztésére szánt költségvetési
támogatás 2006-tól fokozatosan
csökkent, ezt próbálták az idén
kipótolni uniós forrásokkal.
Nincsenek olyan pótlólagos for-
rások, amelyek meglódíthatnák
a kkv-szektort. A gazdaságfej-
lesztési célúnak mondott pén-
zek – ami az egész uniós támo-
gatásnak nagyjából a 15 százalé-
kát teszik ki – egy részének
ráadásul semmi köze nincs a
gazdaság fejlesztéséhez. Igaz,
hogy vannak másodlagos gazda-
ságélénkítô hatásai például egy
új múzeumi épület fölhúzásának
is, például a turisztikai vonzerô
növekedése, vagy az építôiparra
gyakorolt hatása által. Nem az
ilyen típusú célokat vitatom, ha-
nem az arányokat.

– Milyen arányt tartana el-
fogadhatónak a kamara?

– Az uniós pénzeknek leg-
alább a 30 százalékát vállalko-
zásfejlesztésre kellene költeni.
A Magyarországon mûködô

nemzetközi vállalatok zömében
sajnos nemzetközi alapanya-
gokból termelnek, vagyis rend-
kívül alacsony a magyar beszál-
lítói arány. Meg kellene próbál-
ni jobban integrálni a magyar
gazdaságba a nálunk mûködô
nemzetközi nagyvállalatokat,
növelni a magyar beszállítók
körét. Ha lenne politikai szán-
dék a hazai beszállítók arányá-
nak növelésére, akkor az akár
így is megvalósítható lenne.
Vannak ugyanis olyan techni-
kák, amelyek a multinacionális
cégeknek úgy nyújtanak állami
támogatásokat, hogy azokat új
hazai beszállítókra kell költe-
niük. 

A politikai szándék megléte
azért lenne hasznos, mert a ma-
gyar gazdaság szerkezete torz.
A multinacionális, illetve a kis-,
közepes magyar vállalatok vilá-
ga elkülönül egymástól. Az ex-
port 80 százalékát a külföldi
többségû vállalatok adják. A 25
legnagyobb cég termeli az ex-
port felét, önmagában az Audi
10 százalékot. Ugyanakkor a
kkv-k foglalkoztatják a dolgo-
zók közel kétharmadát. Egyér-
telmû tehát, hogy a kkv-szektort
erôsíteni kellene, illetve a nagy-
vállalatokat minél erôsebb szá-
lakkal – ilyenek lehetnek a ma-
gyar beszállítói szálak is – az or-
szághoz kötni. Magyarországon
nincs társadalmi megállapodás
arról, mi lenne az a cél, amelyre
a forrásokat összpontosítani
kellene. Olyan fejlesztések tör-
ténnek, amelyek legfeljebb az
építôiparban hozhatnak növeke-
dést. Az uniós pénzek az építô-
iparban gyakorolt hatáson ke-
resztül, pedig csak idôlegesen
emelik meg a GDP-t. Ha a gazda-
ság a jelenlegi pályán halad to-
vább, a kkv-szektor összezsugo-
rodása, illetve teljes átalakulása
várható.

– Hogyan látja, mit lehetne
tenni a kkv-k hatékonyabb
finanszírozásának és hitele-
zésének elérése érdekében?

– Mint korábban már mond-
tam, továbbra is sürgetem, hogy

az uniós pénzek a gazdaságba
kerüljenek. Jónak látnám pél-
dául, ha a Széchenyi Kártya hi-
telprogram futamidejét két-
évesre növelnék, és létrejöhet-
ne egy olyan konstrukció is,
amely középtávú hitel formájá-
ban a vállalkozók beruházási te-
vékenységét szolgálná. Ehhez
azonban politikai döntés szük-
séges.

– Az idei az utolsó év, ami-
kor a Széchenyi Kártyával
igénybe vett hitelhez állami
kamattámogatás is jár, az ál-
lam jövôre várhatóan csak a
garanciadíjhoz nyújt támoga-
tást. Mi a véleménye errôl az
MKIK-nak?

– Az MKIK álláspontja szerint
az államnak a kamattámogatást
jövôre is fenn kellene tartania,
ez részben magvalósult. A jól be-
járatott rendszert, a Széchenyi
Kártya intézményét kellene több
forráshoz juttatni, s nem új
rendszereket létrehozni.

– Hogyan látja, a jövô évi
törvénymódosítások javíta-
nak valamelyest a kkv-k mû-
ködésén?

– Az világosan látható, és
könnyelmûség nélkül kijelent-
hetô, hogy a 2008. évi adó- és
járulékváltozások érdemben
nem módosítják a vállalkozói
szféra, és ezen belül a kkv-k
pénzügyi pozícióját. Az MKIK
számítása szerint a GDP-ará-
nyos adóterhelés a konvergen-
ciaprogramban elôirányzott 0,3
százalékpontos csökkenéssel
szemben jövôre várhatóan 0,42
százalékponttal növekszik. 

Az adóbevétel a várható
2007. évihez képest 116 milliárd
forinttal több lehet, ez a terve-
zettnél magasabb inflációból, a
gazdaság kifehérítésébôl adó-
dik. A többletadó-bevételt a
gazdaságba, a versenyképesség
növelésére kell visszaforgatni.
Példaként említeném, hogy cél-
szerû lenne, ha a társadalom-
biztosítási járulékot le lehetne
vonni az iparûzési adóalapból,
illetve lehetne mérsékelni az
egészségügyi hozzájárulást.

A kkv-szektor támogatást igényel

(Folytatás az 1. oldalról)
E sorrend azonban csak ala-

csony infláció és kamatszint ese-
tén igaz.

– Véleménye szerint a ka-
mattámogatás megszûnésé-
nek lehetett volna-e olyan
hatása, hogy drasztikusan
csökken a kártyát igénylôk
száma?

– Nem számítottunk arra, hogy
a kamattámogatás tervezett meg-
szûnése miatt lényegesen csök-
kent volna a jövô évtôl a kártyát
igénylô vállalkozások száma,
mint ahogy ez nem következett
be 2007-ben sem, annak ellenére,
hogy ez évtôl a felére mérséklô-
dött a 2006-ban még két száza-
lékpontos kamattámogatás. De
az állam 2010. december 31-éig
továbbra is támogatja a Széche-
nyi Kártyát, a kölcsönszerzôdé-
sekre nyújtott viszontgaranciá-
val, illetve a Hitelgarancia (HG)
Zrt.-vel kötött vállalkozói garan-
ciaszerzôdések díja felének át-
vállalásával. A HG jelenleg a kár-
tya hitelének 80 százalékára vál-
lal kezességet, 1,5 százalékos ga-
ranciadíj fejében.

– Milyen egyéb jobbító ja-
vaslataik vannak még a Szé-
chenyi Kártyával kapcsolat-
ban?

– Azt szeretnénk, hogy növel-
jék kétévesre a Széchenyi Kártya
jelenleg 12 hónapos – bár újra és
újra meghosszabbítható – futam-
idejét. A szükséges jogszabályok
elfogadását követôen ez megvaló-
sulhat. Ez biztonságosabb kész-
pénztervezést jelentene a kisvál-
lalkozásoknak, miközben a kár-
tyakibocsátók és az állam kocká-
zata érdemben nem nône, hiszen
nemfizetés esetén a kártyaszerzô-
dés változatlanul negyedévente
felmondható maradna.

Szeretnénk, ha megszûnne az
eddigi negyedéves törlesztési
kötelezettség, valamint további
segítséget jelent a kkv-knak az,
hogy a kártyadíj – amely hitelke-
retenként eltérô – a jövô év ele-

jétôl a felére csökken. A kártya-
díjat továbbra is egy összegben
adják meg, és a hitelfolyósítást
követôen emelik le a számláról.
Emellett folynak a tárgyalások a
Széchenyi Kártya franchise vál-
tozatának megjelentetésérôl is.
Itt a franchise-ba adó középvál-
lalatok garanciát vállalnának a
szabadalmi, forgalmi jogot átve-
vô, velük kapcsolatban lévô mik-
ro- vagy kisvállalatok által fel-

vett kártyakölcsönök visszafize-
tésére. Több éve megfogalmaz-
tuk már, hogy a Széchenyi Kár-
tya termék- és értékesítési ta-
pasztalataira építve akár 30-50
millió forintos, 3–7 éves futam-
idejû, euróbázisú fejlesztési hi-
telt kaphatnának a vállalkozá-
sok, állami hitel- és árfolyam-ga-
ranciával, esetleg kamattámoga-
tással. A javaslatra –  úgy tûnik –
van fogadókészség a kormány-
zat részérôl. Jövôre szeretnénk
beindítani a faktoring szolgálta-
tást is, amivel a kisvállalkozások
egymás közötti tartozásának ren-
dezését támogatnánk. További
elképzelésünk, hogy az Európai
Unió forrásainak igénybevételé-
vel megvalósuló Jeremie-prog-
ramba a KA-VOSZ is bekapcso-
lódjon, olyan termékkel, amely
a Széchenyi Kártyán keresztül
beruházási hitelek igénybevéte-
lét is lehetôvé tenné.

– Mi a véleménye: meddig
lesz még létjogosultsága a
Széchenyi Kártya hitelnek?

– Ma már a bankok többsége is
kínál a Széchenyi Kártyához ha-
sonló folyószámlahitelt, ezeket
is igénybe vehetik a vállalkozá-
sok. Ezek mellett a kkv-k rendel-
kezésére állnak a kedvezményes
kamatozású mikrohitelek, és ha-
marosan az uniós Jeremie-prog-
ram keretében is indul a mikro-

hitelezés. Vállalkozásfejlesztésre
jelenleg a mikrohitel alapban 14
milliárd forint áll rendelkezésre,
a Széchenyi Kártya évente 100-
120 milliárd forint hitel kihelye-
zését teszi lehetôvé, a Sikeres
Magyarországért vállalkozásfej-
lesztési program 330 milliárd fo-
rintos kihelyezett, illetve kihe-
lyezhetô tôkeállománnyal ren-
delkezik, míg 80 milliárd forint
állami tôkeforrást is felhasznál-
hatnak a kisvállalkozások. Sze-
rintünk inkább a meglévô rend-
szerekre, így a Széchenyi Kártyá-
ra, és az azt mûködtetô KA-VOSZ
Zrt.-re kellene építeni a kkv-k hi-
telezését, és ezt kellene több for-
ráshoz juttatni, és nem új szerve-
zeteket létrehozni. Ne feledjük,
hogy a Széchenyi Kártya kedvez-
ményes hitellehetôségét éppen
az az igény hívta életre, hogy a
bankok nem tartották hitelké-
pesnek a kisvállalkozásokat.

A VOSZ-nak fontos a vállalkozások
finanszírozásának elôsegítése

Az ágazat jelentôségét és a tu-
rizmusban rejlô további fejlesz-
tési lehetôségeket felismerve a
turizmus a hazai fejlesztéspoliti-
kában is mind nagyobb figyel-
met kap. A 2007–2013 között
rendelkezésre álló európai uniós
fejlesztési forrásokból mintegy
300 milliárd forint turizmusfej-
lesztési célokat szolgál, ami a
teljes uniós forrásoknak mint-
egy 4,5 százaléka, (szemben a
2004–2006 közötti idôszakban
elérhetô 2,7 százalékkal).

A turizmusfejlesztési projek-
tek támogatása elsôsorban a Re-
gionális Operatív Programokon
keresztül valósul meg. A régión-
ként megjelenô pályázati kiírá-
sok keretében 2007–2008-ban a
hét régióban összesen 90 milli-
árd forint támogatás érhetô el a
pályázók számára – tudtuk meg
Soproni Gyulától, a ROP Irányí-
tó Hatóság programmenedzseré-
tôl. Emellett a kormány egyedi-
leg dönt  a stratégiai fontosságú,
regionális jelentôségû fejlesztési
elképzelésekrôl, az úgynevezett
kiemelt projektekrôl. 

A 2007–2008. évekre szóló re-
gionális akciótervek támogatási
keretébôl összesen 64,8 milliárd

forint fordítható a kiemelt tu-
risztikai projektekre (ezek elfo-
gadására részben már sor ke-
rült). Ezzel 2007–2008 folyamán
az ÚMFT keretein belül mintegy
155 milliárd forint támogatásban
részesülhet a turisztikai szektor.

A fejlesztések fô célja a ré-
giók turisztikai vonzerejének
növelése, a turizmusban rejlô
további lehetôségek kiaknázása
– azaz, hogy több vendég érkez-

zen, akik hosszabb idôt töltenek
el, és a jelenleginél több pénzt
költenek. A cél – mind a belföl-
di, mind a külföldi turisták ese-
tében – az igények megfelelô
szintû kielégítése, így nagy
hangsúlyt kap a magas minôsé-
gû turisztikai termékek és szol-
gáltatások fejlesztése. 

Soproni Gyula elmondta,
hogy a támogatási konst-
rukciók között a hazánk-
ra jellemzô, sajátos tu-
risztikai vonzerôk fej-
lesztése, így az egészség-
turizmus, a kulturális, az
öko-, az aktív, illetve a
borturizmus élvez priori-
tást. A legfontosabb cél a
komplex turisztikai ter-
mékkínálat kialakítása
valamennyi régióban,
ezért a pályázatokat re-
gionális szinten megha-
tározott koncepció alap-
ján írják ki. Lehetôség
van ezen túlmenôen ren-
dezvények infrastruktu-
rális hátterének támoga-
tására, kisvasutak fej-
lesztésére, sport- és kon-
ferencialétesítmények
turisztikai célú fejlesz-
tésre, valamint a projek-
tekhez kapcsolódó kép-

zések indítására, marketing és
turisztikai információszolgálta-
tás támogatására is.

Önálló felhívásként jelenik
meg a Balaton Kiemelt Üdülô-
körzetre vonatkozó attrakció-
fejlesztési pályázat. Az ebben
található támogatható tevé-
kenységeket a Balaton Fejlesz-
tési Tanács által is elfogadott
Balaton Zászlóshajó Program
jelölte ki, figyelembe véve a tér-

ség jellemzôit, sajátos fejleszté-
si igényeit.

Attrakciófejlesztés támogatá-
sára pályázati úton mintegy 58
milliárd forint áll rendelkezésre,
mivel azonban a kiemelt projek-
tek is gyakorlatilag mind ezt a
célt szolgálják, a támogatások
összege meghaladja a 122 mil-
liárd forintot.

A vonzerôfejlesztés azonban
nem lehet sikeres megfelelô
szálláshely- és szolgáltatáskíná-
lat, valamint a turisztikai szol-
gáltatók együttmûködése nél-
kül. A fogadóképesség növelé-
sét, illetve a kereskedelmi szál-
láshelyek fejlesztését célzó pá-
lyázat mintegy 27 milliárd, a
2008. elsô negyedévében megje-
lenô desztinációmenedzsment
pályázat mintegy ötmilliárd fo-
rint keretösszeggel e területek
fejlesztését segítik elô.

– A projektek jellegébôl adó-
dóan elsôsorban a turisztikai fo-
gadóképesség, illetve szállás-
hely-fejlesztési pályázatok irá-
nyulnak a vállalkozásokra – bár

a gyógyfürdô és a turisztikai
desztinációmenedzsment fej-
lesztésekben is gyakorlatilag ôk
a fôszereplôk – tette hozzá Sop-
roni Gyula. – Mivel itt alapve-
tôen jövedelemtermelô tevé-
kenységek támogatásáról van
szó, az önrész mértéke maga-
sabb, mint az attrakciófejlesztés
esetében. 

A pályázatok összeállításának
elsôdleges szempontja a támo-
gatható tevékenységek jellege

volt, ezért a hangsúly elsôsor-
ban erre, s kevésbé a célcsoport
különleges igényeire irányult.
Ily módon a turisztikai pályáza-
tok nem speciálisan a kkv-szek-
tor számára készültek, ugyan-
akkor a pályázatokon keresztül
a turisztikai célú támogatások
mintegy 40 százaléka kerül a vál-
lalkozásokhoz, ideértve a gyógy-
fürdôket üzemeltetô önkor-
mányzati tulajdonban lévô társa-
ságokat is.

Az Új Magyarország Fejlesztési Terv (ÚMFT) Regionális

Operatív Programjaiban (ROP) szereplô turisztikai pályá-

zatok elsôsorban a hazánkra jellemzô, sajátos turisztikai

vonzerôk, így az egészségturizmus, a kulturális, az öko-, az

aktív, illetve a borturizmus fejlesztésére irányulnak. A tu-

risztikai pályázatok ugyan nem speciálisan a kkv-szektor

számára készültek, ám Soproni Gyula, a ROP Irányító Ha-

tóság programmenedzsere szerint a pályázatokon keresztül

a turisztikai célú támogatások mintegy 40 százaléka kerül

a vállalkozásokhoz.

Kôrösi Katalin

További források, támogatási lehetôségek az ÚMFT-n belül turisztikai vonzerô fejlesztésére

Gazdaságfejlesztési Operatív Program (GOP)
A GOP horizontálisan, tehát általánosan, ágazatok meghatározása nélkül kezeli a vállalkozások támo-

gatását, így a turizmus területén tevékenykedô vállalkozások is pályázhatnak támogatásért. Erre „A vál-
lalkozások (kiemelten a kkv-k) jövedelemtermelô képességének erôsítéséért” címû prioritás alatt lesz le-
hetôség, az alábbi két intézkedés keretein belül:

1. Vállalkozások technológiai korszerûsítése
2. Vállalati szervezetfejlesztés, korszerû folyamatmenedzsment ösztönzése

Európai Területi Együttmûködés
A korábbi Interreg programokhoz hasonló, határon átnyúló turisztikai fejlesztési programok indulnak

az Európai Területi Együttmûködés célkitûzés keretében, amelyek külön-külön operatív programok for-
májában fognak megjelenni. 

Új Magyarország Vidékfejlesztési Program
A korábbi Agrár- és Vidékfejlesztési Operatív Programhoz (AVOP) hasonlóan falusi és agroturisztikai

fejlesztésekhez nyújt támogatást. (Így egyebek között magánszálláshelyek létesítésére, bôvítésére, falu-
si- és agroturisztikai szolgáltatásokra, horgász, vadász és lovas turisztikai projektekre.)

Turisztikai pályázatok: cél a komplex termékkínálat kialakítása

Fókuszban a hazai sajátosságok Régió
Attrakciófejlesztés Szálláshelyfejlesztés

keretösszeg (Mrd Ft) keretösszeg (Mrd Ft)

Balaton (Dél-,
Közép- és 4,6 Nincs elkülönített keret
Nyugat-Dunántúl)
Dél-Alföld 15,70 4,60
Dél-Dunántúl 6,72 9,50
Észak-Alföld 9,6 3,75
Észak-Magyarország 6,52 4,02
Közép-Dunántúl 9,02 1,79
Közép-Magyarország 2,85 1,37
Nyugat-Dunántúl 3,38 1,50
Összesen 58,39 26,53

Soproni Gyula, a ROP Irányító Hatóság
programmenedzsere

Azz ÚMFTT márr megjelentt turisztikaii célú
pályázatainakk forrásmegoszlása
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A teljes összegen belül kuta-
tás-fejlesztésre több mint 250
milliárd forintot, vállalkozások
komplex fejlesztésére 220 mil-
liárd forintot, modern üzleti kör-
nyezet erôsítésére közel 90 mil-
liárd forintot különítettek el. Az
elmúlt három évben (2004–2006)
a GOP elôdjéhez, a GVOP-hoz
(Gazdasági Versenyképesség
Operatív Program) beadott pá-
lyázatok 91,5 százalékát a kkv-
szektor nyújtotta be. 

A Mikro- és kisvállalkozások
technológiai fejlesztése címû pá-
lyázat (GOP-2007-2.1.1/A) be-
nyújtásával eszközbeszerzésre
lehet vissza nem térítendô támo-
gatást elnyerni 1–5 millió forint
értékben. A támogatás mértéke
maximum 30 százalék lehet. 

Komplex vállalati technológiai
fejlesztésre a kis- és középvállal-
kozások (GOP-2007-2.1.1/B) a pá-
lyázat segítségével 5–50 millió fo-
rint közötti, vissza nem térítendô
támogatást igényelhetnek. A tá-
mogatás mértéke 30 százalék. 

Komplex vállalati technológia-
fejlesztés (GOP-2007-2.1.1/C) pá-
lyázattal a beszállítók és export-
orientált vállalkozások – 50-tôl
500 millió forintig – vissza nem
térítendô támogatást igényelhet-
nek.

Munkalehetôséget teremtô
komplex beruházások támogatá-
sa a hátrányos helyzetû kistérsé-
gekben a kis- és középvállalkozá-
sok számára (GOP-2007-2.1.2./B)
pályázat segítségével 5 milliótól
50 millió forintig vissza nem térí-
tendô támogatást igényelhetnek
a kis- és középvállalkozások. Mi-
vel hátrányos helyzetû kistérsé-
gek támogatására szolgál a pá-
lyázat, ezért a támogatás mérté-
ke 40 százalék.

Munkalehetôséget teremtô
komplex beruházások támogatá-
sa a hátrányos helyzetû kistérsé-
gekben (GOP-2007-2.1.2./C) pá-
lyázattal a beszállítók és az ex-
portorientált vállalkozások 50 és
500 millió forint közötti, vissza
nem térítendô támogatást igé-
nyelhetnek. 

Pályázati anyagot a mikro-,
kis-, közép- és nagyvállalatok

mérettôl függetlenül nyújthatnak
be, azonban a projekt méretébôl
és a 40 százalékos maximális tá-
mogatási mértékbôl kiderül,
hogy várhatóan leginkább kö-
zépvállalkozások és nagyvállala-
tok nyújtanak majd be pályáza-
tokat.

Az idén mintegy 40 pályázatot
írtak ki a kkv-k számára. Mosta-
náig már több mint 40 milliárd
forint értékben írtak ki számukra
pályázatot. A kkv-k minden gaz-
daságfejlesztési pályázaton in-
dulhatnak, miközben a nagyvál-
lalatok csak a számukra is meg-
nyitott konstrukciókban. 

A GOP Irányító Hatósága sze-
rint a támogatás igénybevétele
után három éven át megkövetelt
8-15 százalékos átlagos árbevé-
tel-növekedési követelmény nem
a „kicsiket” sújtja. Ezt a kritériu-
mot inkább a nagyvállalatok tel-
jesítik nehezebben, mivel statisz-
tikai felmérések igazolják: a vál-
lalkozások az indulás elsô évei-
ben fejlôdnek dinamikusabban,
azt követôen lassúbb ütemû fej-
lôdést produkálnak. 

Mindenesetre a kormány hatá-
rozott álláspontja, hogy csak
azok a pályázatok részesüljenek
uniós forrásban, amelyeknél a
megtérülés garantált, s ezzel hoz-
zájárulnak az ország gazdasági
növekedéséhez.

Gazdaságfejlesztési Operatív Program Irányító Hatóság 

A kkv-k hívhatják le a GOP-forrás
harmadát 2007–2013 között

Strbik László

A Gazdaságfejlesztési Operatív Programban (GOP) a prio-
ritásokra 2007–2013 között 564 milliárd forint, ezen belül a
kis- és középvállalkozásokat (kkv-kat) fejlesztô pénzügyi
eszközök keretében pedig 168,5 milliárd forint áll rendelke-
zésre.

Magyarország hét régiója eltérô
mértékben részesedik a fejleszté-
sekhez nyújtott (EU-s, illetve ha-
zai) támogatásokból. Az elemzés
elkészítéséhez a VÁTI Kht. és a
KSH adatai szolgáltak kiinduló-
pontul. (Az uniós támogatások
jellemzôen a Nemzeti Fejlesztési
Terv I. támogatásait jelentik.)

Az egy lakosra jutó támogatá-
sok értéke között a legnagyobb
eltérés kétszeres: Közép-Magyar-
országon a 2002–2007 között
nyújtott támogatások értéke egy
fôre 98 ezer forint, ezzel szemben
Észak-Magyarországon 184 ezer
forint. Az egy foglalkoztatottra
jutó támogatásnál már közel két
és félszeres az eltérés, Közép-Ma-
gyarország és Észak-Magyaror-
szág között (ugyanerre az idô-
szakra 227, illetve 544 ezer fo-
rint/foglalkoztatott). 

Mindkét mutatónál a Balaton-
tól északra fekvô térség az átlag-
nál valamivel alacsonyabb, míg
a Balatontól délre, illetve a Du-
nától keletre fekvô régiók támo-

gatottsága jelentôsen meghalad-
ja az átlagosat. A nyújtott fej-
lesztési támogatásoknak a gaz-
dasághoz viszonyított súlyát két
mutatóval érzékeltethetjük; az
egyik a támogatásoknak a GDP-
hez viszonyított szintje, a másik
pedig az, hogy az összes beruhá-
záson belül mekkora a súlya
azoknak, amelyeket támogatá-
sok finanszíroznak. 

• Míg Magyarországon átlago-
san a 2002–2007-es években az
éves GDP-nek az 1,1 százaléka
áramlott vissza beruházási tá-
mogatásként, addig ez a mutató
Közép-Magyarországon csupán
0,5 százalék volt. Ezzel szemben
a két északi régióban a GDP-nek
több mint a 2 százalékát kapták
meg támogatásként.

• Az összes beruházásnak át-
lagosan a 15 százalékában ka-
pott finanszírozási szerepet be-
ruházási támogatás. Ez a mutató
azonban igen alacsony volt Kö-
zép-Magyarországon (4 száza-
lék), ezzel szemben az elmara-
dottabb régiókban az összes be-
ruházásnak negyedét, harmadát
támogatások is segítették. 

A Balatontól északra fekvô
két régióban az átlagostól vala-
melyest elmaradt a támogatott
beruházások súlya.

A GVOP szerepe azzal mérhetô,
hogy a nem állami beruházások
hány százalékát segítették a GVOP
támogatásai. Ez az érték Magyar-
országon átlagosan 2 százalék volt

(2002–2006). A mutató tekinteté-
ben azonban többszörös volt az el-
térés: Közép-Magyarországon csu-
pán a nem állami beruházások egy
százalékát, míg a Dél-Alföldön a
beruházások 5 százalékát segítet-
ték GVOP-források is. 

A többi mutatóhoz hasonlóan itt
is az átlagnál nagyobb volt a támo-
gatott beruházások súlya a fejlet-
lenebb (Balatontól délre, a Duná-
tól keletre fekvô) és az átlagosnál
kisebb volt a Balatontól északra
fekvô két régióban.

A támogatás gazdasági, társa-
dalmi súlya mellett vizsgálható az
a mutató is, hogy a támogatások
a segítségükkel finanszírozott be-
ruházások hány százalékát érték
el. Érdekes módon az ezt jelzô mu-
tatók mind annak a régiónak (Kö-
zép-Magyarország) az esetében
voltak magasabbak, amelynél a tá-

mogatások súlya jóval alacso-
nyabb volt (a lakossághoz, a GDP-
hez, a beruházáshoz viszonyítva); 

• átlagosan a támogatások ará-
nya 52 százalék volt, és a vidéki
régiók zöme nem tért el jelentô-
sen ettôl az értéktôl. Egyedül Kö-
zép-Magyarország 59 százalékos
értéke haladta meg jelentôsen az
átlagot;  

• az összes támogatásból az EU-
támogatások 51 százalékot tettek
ki – a régiók zöme ezen értékhez
közel állt. Az EU-források súlya
érzékelhetôen magasabb volt Kö-
zép-Magyarországon (67 száza-
lék), viszont alacsonyabb a Közép-
Dunántúlon. 

Összegzésképp elmondható, hogy 
• a fejlesztésekhez nyújtott tá-

mogatások jelentôs mértékben
segítik az elmaradottabb térsé-
gek felzárkózását. A támogatások
fajlagos értéke ugyanis az átlago-
sat jóval meghaladó a fejletlenebb
(a Balatontól délre, illetve a Duná-
tól keletre esô) négy régióban. 

• a hazai és az uniós forrásokhoz
jóval szûkösebben jutó közép-ma-
gyarországi, nyugat- és közép-du-
nántúli régiók viszont az átlagosan
jobban bánnak a lehetôséggel: a
nyújtott támogatásoknak ugyanis itt
az átlagosnál nagyobb hányada segí-
ti a gazdasági szféra felemelkedését. 

A fejletlenebb négy régió közül
ez csupán a dél-alföldire mondható
el, ahol az összes támogatásból a
12 százalékos (az átlaggal meg-
egyezô érték) volt a GVOP-támoga-
tások aránya.

Kompaktor Emília

Eltérôek a hét régió fejlesztési lehetôségei 2002–2007 között

A hazai és uniós támogatások 
a felzárkózást segítik
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– Hogyan történik a kezes-

ségvállalás hitelügyletek ese-

tén?    

– Ha egy vállalkozásnak hitelre
van szüksége, akkor a bank min-
denekelôtt megvizsgálja az adott
cég pénzügyi helyzetét, és valami-
lyen biztosítékot kér. Amennyiben
a bank úgy látja, hogy a felkínált
biztosítékok mennyisége nem ele-
gendô, akkor kérheti a Hitelgaran-
cia Zrt. kezességvállalását. Tehát
sohasem a vállalkozó jön hozzánk
kezességért, hanem mindig a bank
ítéli meg, hogy szüksége van-e rá.
Vannak olyan termékek, amelyek-
re együttmûködési megállapodást
kötünk a bankokkal. Ezekben az
esetekben a kezességvállalás gyor-
sított eljárással történik, és az ügy-
letek átfutási ideje legfeljebb két
nap. Ilyen termék a Széchenyi Kár-
tya is. 

– Önök számára mi jelent

elegendô fedezetet? 

– Egyrészt azok a biztosítékok,
amelyek az adott cég rendelkezé-
sére állnak. Ha a hitelt felvevô
vállalkozás nem tud fizetni, akkor
a banknak kifizetjük a tartozását,
és a biztosítékokból igyekszünk
behajtani a saját követelésünket.
Másrészt biztosítékot jelent a te-
vékenységünkhöz kapcsolódó ál-
lami viszontgarancia. Néhány ki-
vételtôl eltekintve, az állami költ-
ségvetés megtéríti a számunkra
az ügyfél helyett kifizetett kötele-

zettség 70 százalékát. Mi legfel-
jebb a hitelügyletek 80 százaléká-
ra vállalunk kezességet, és ennek
a 70 százalékára ad viszontgaran-
ciát az állam. Ennek köszönhe-
tôen a szolgáltatásunk díját is ala-
csonyan tudjuk tartani. A piaci és
az általunk alkalmazott ár közötti
különbség az ügyfél számára de
minimis típusú, vissza nem térí-
tendô állami támogatásnak szá-
mít. 

– Hogyan tartják a kapcsola-

tot az ügyfelekkel?

– Gyakorlatilag nem találko-
zunk az ügyfeleinkkel. Lízingelés
esetén is a lízingcég keres meg
minket, ha úgy dönt, hogy szükség
van a kezességvállalásunkra.
Ugyanez a helyzet a faktoringnál
is. Tehát a garanciával kapcsola-

tos ügyletek mindig köztünk és az
adott pénzintézet között bonyo-
lódnak. Ebbôl a sorból „kilóg” az
uniós pályázatokhoz kapcsolódó
visszafizetési garancia, hiszen az
nem bankügylethez, hanem támo-
gatáshoz fûzôdik. A garanciára
azért van szükség, mert elôfordul-
hat, hogy a vállalkozásnak nem si-
kerül megvalósítani az uniós pá-
lyázatban ígért projektet, és ekkor
vissza kell adnia a támogatást. Eb-
ben az esetben a vállalkozásnak
van szüksége a kezességvállalá-
sunkra, hogy megkaphassa a tá-
mogatást. Megvizsgáljuk az adott
cég pénzügyi helyzetét, valamint
a projektet, és ha megfelelônek
ítéljük, akkor kiállítjuk a kezes-
ségvállalási nyilatkozatot, amivel
azt igazolja, hogy rendelkezik a
szükséges biztosítékkal.   

– Mennyire ismert ez a

konstrukció a vállalkozók kö-

rében? Talán a vállalkozók

bátrabban igényelnének hitelt,

ha ismernék ezt a lehetôséget.

– Két évvel ezelôtt volt egy stra-
tégiaváltás a Hitelgarancia Zrt.
életében. Addig nem végeztünk
kommunikációs tevékenységet a
vállalkozói szférában, mondván,
úgyis a bank dönti el, hogy szük-
ség van-e kezességre vagy sem.
Azonban mi is úgy gondoljuk,
hogy ha a vállalkozások tudnak
errôl a termékrôl, akkor azok is
folyamodnak hitelért, akiknek ga-
rancia nélkül nincs erre lehetôsé-
gük. Az is elôfordulhat, hogy az
adott bank nem ajánlja a Hitelga-
rancia kezességvállalását, de ha
a vállalkozó ismeri a tevékenysé-
günket, akkor ô maga kérheti,
hogy vonjanak be minket az ügy-
letbe. Ezért ma már sokkal több
energiát fordítunk arra, hogy a
kis- és középvállalkozói szféra
megismerje a szolgáltatásainkat.  

A Hitelgarancia Zrt. a vállalkozások felé fordul

Kezesség: hitel, lízing, faktoring
Néhány hónapja már az uniós pályázatokhoz szükséges
visszafizetésre is kezességet vállal a Hitelgarancia Zrt. A tár-
saság mikro-, kis- és középvállalkozásoknak ad garanciát
különbözô pénzügyi termékekhez, a hitelektôl a lízing- és
faktoring ügyletekig. A társaság szolgáltatásairól Király
Zsolttal, az Értékesítési és Marketingigazgatóság vezetôjé-
vel beszélgetett munkatársunk.

Losonczi Lívia

Király Zsolt, a Hitelgarancia Zrt. ér-
tékesítési és marketingigazgatója

Azz Újj Magyarországg Fejlesztésii Tervv eddigg megjelentt pályázatainakk összesítettt adatai
(Forrás: NFÜ )

Operatív program Meghirdetett Keretösszeg Pályázatok Beérkezett Igényelt IH által Megítélt
pályázatok (Mrd Ft) tervezett pályázatok támogatás támogatott támogatás
száma (db) száma (db) száma (db) (Mrd Ft) (db) (Mrd Ft)

GOP 18 95,121 2950-4200 nincs adat nincs adat 1357 35,2
+Jeremie 140

– Milyen feltételekkel lehet

igényelni ezeket a hiteleket? 

– Export Start hitelt kifejezet-
ten a kezdô exportôrök kaphat-
nak, a lényeg, hogy piacképes ter-
mékkel rendelkezzenek. A hitel
összege minimálisan 20 millió fo-
rint, futamideje pedig legfeljebb
18 hónap. A befektetési hitellel
a hazai tôkeexportot kívánjuk tá-
mogatni. A kérelmezô vállalkozó-
nak legalább 25 százalékos önerô-
vel kell rendelkeznie, és a befek-
tetés 75 százalékáig kaphat hitelt.
A futamidô 10-12 év, de lehet akár
15 is. A térségben Magyarország
a legnagyobb befektetô.

– Az említetteken kívül még

milyen szolgáltatásokat nyúj-

tanak a kis- és középvállalko-

zásoknak? 

– Az export célú termelés meg-
kezdésétôl az árbevétel pénzügyi
realizálásáig különbözô hiteleket
kínálunk a belföldi vállalkozások-
nak. Az export-elôfinanszírozó hi-
telt  például a szükséges forgóesz-
közök finanszírozásához lehet
igényelni, abban az esetben, ha
az igénylô vállalkozás érvényes
exportszerzôdéssel rendelkezik.
Az Eximbank ugyanis nem ügyfél-,
hanem ügyletfinanszírozó bank.
Általában az exportszerzôdés
összegének 85 százalékáig nyúj-
tunk hitelt. Az árfolyamkockáza-
tot az ügyfélnek kell viselnie,
ezért célszerû a szerzôdés deviza-
nemében felvenni az export-elô-
finanszírozó hitelt. 

– Van-e olyan termékkör, ame-

lyet kockázatosnak ítélnek?

– Nincsenek ágazati preferen-
ciák vagy diszpreferenciák. Mint
minden bank, mi is mindig fel-
mérjük a kockázatokat, de gya-
korlatilag mindennel tudunk fog-
lalkozni. Megemlítem még az ex-
portgaranciákat is, amelyekkel
szintén a hazai vállalkozások ex-
porttevékenységét szeretnénk elô-
mozdítani. Költségvetési hátterû
garanciát bocsátunk ki, fôként a
kereskedelmi bankok által nyúj-
tott export-elôfinanszírozó hite-
lekhez. Ez azt jelenti, hogy a koc-
kázat egy részét átvállaljuk ma-
gunkra. Tendergaranciát, elôleg-
visszafizetési garanciát, illetôleg
jól teljesítési garanciát is kibocsá-
tunk, aminél a kedvezményezett
már nem a kereskedelmi bank,
mint a hitelfedezeti garanciáknál,
hanem a külföldi vevô. Az Exim-
bank által kibocsátott garancia,
hasonlóan a hitelügyletekhez,
mindig konkrét exportszerzôdés-
hez kapcsolódik.

Eximbank: Export- és befektetési hitelek

Hitelnyújtás csak 
a konkrét üzlethez
Két új termékkel is segíti a hazai vállalkozók külpiaci meg-
jelenését az Eximbank. Az Export Start hitelt azok a cégek
igényelhetik, amelyek viszonylag rövid ideje, de legalább
egy éve mûködnek. Mint Rosta György általános vezérigaz-
gató-helyettes hangsúlyozta, az Eximbank már nemcsak a
magyar áru és szolgáltatás exportját segíti, hanem a tôke-
exportot is, mégpedig a bank másik új termékével, a befekte-
tési hitellel.

Losonczi Lívia

Rosta György, az Eximbank 
általános vezérigazgató-helyettese

1000 Ftt GDP-ree jutóó támogatás

Forrás: VÁTI REMEK – regionális, megyei, kistérségi és települési
helyzetképek; KSH, számított adat
A 2002–2007 közötti idôszak támogatásának éves átlaga viszonyítva
a régió által 2005-ben elôállított GDP-hez

AA támogatottt éss azz összess beruházáss aránya

Forrás: VÁTI REMEK – regionális, megyei, kistérségi és települési
helyzetképek; KSH, számított adat
Támogatott beruházások: 2002–2007
Összes beruházás: 2002–2006, 2006. évi árakon
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Az új biztosítás magyar áruk
vagy szolgáltatások exportjából
származó követelésekre vonat-
kozik. A biztosítás az Európai
Unió tagállamain kívül több
mint 100 országba irányuló ex-
portra terjed ki. Az exporthitel-
biztosítás fedezi a kereskedelmi
(vevô fizetésképtelensége vagy
nemfizetése) és a politikai ese-
mények következtében felme-
rülô, az exportkövetelések meg
nem fizetésébôl keletkezett
közvetlen károkat. 

Az exportbiztosítás a vevôk fi-
zetési kockázatát a biztosítóra
hárítja, és javítja a biztosított
likviditását. Mivel az exportbiz-
tosítás fedezetként is felajánlha-
tó a hitelintézeteknek, segíti a
vállalkozások finanszírozását is.  

A termék kiemelten kedvezô
eleme, hogy a MEHIB a károk
95 százalékát megtéríti, így az
exportáló kis- és középvállalko-
zásoknak mindössze 5 százalé-

kos önrészesedést kell vállal-
niuk a kockázatokból. A kárfi-
zetési türelmi idô 90 nap. Az ex-
port kedvezôbb finanszírozha-
tóságát segíti, hogy a biztosítás-
ra a magyar állam készfizetô
kezességet vállal. A cégek szá-
mára az is vonzó feltétel, hogy
a MEHIB az exportforgalom
éves minimális biztosítási dí-
ját 200 000 forintban határozta
meg.  

A biztosító minôsíti a vevôket,
és rendszeresen felülvizsgálja
pénzügyi helyzetüket. A vevômi-
nôsítést az exportôr már a szer-
zôdéskötés elôtt kérheti. Az ex-
porthitel-biztosítási szerzôdés a
finanszírozó bankokra vagy fak-
toráló pénzintézetekre enged-
ményezhetô, így fedezetként
felhasználható, ezzel is növelve
az exportáló vállalkozás hitel-
képességét.

Az exportbiztosításról és az
egyes országokkal kapcsolatos
kockázatokról részletes tájékoz-
tató olvasható a www.mehib.hu
honlapon.

MEHIB: Több mint száz országban

Exporthitel-biztosítás
a kkv-k követelésére
Az uniós tagországok állami exporthitel-biztosítói közül el-

sôként a MEHIB kapott jóváhagyást az Európai Bizottság-

tól egy speciális új exporthitel-biztosítási program elindítá-

sára. Ezt azok a kis- és középvállalkozások vehetik igénybe,

amelyeknek az évi exportforgalma nem haladja meg a két-

millió eurót.

A MAG Zrt.-t a Magyar Fejlesz-
tési Bank alapította 2006 októ-
berében azzal a céllal, hogy a
GVOP korábbi közremûködô
szervezeteinek integrálása után
egy hatékony, átlátható és ügy-
félbarát szervezet lássa el a vál-
lalkozók felé a támogatásközve-
títés feladatát. A MAG Zrt. a Ma-
gyar Fejlesztési Bank Támoga-
tásközvetítési Igazgatósága, a
Magyar Vállalkozásfejlesztési
Kht., az IT Információs Társada-
lom Kht. és részben a Kutatás-
fejlesztési Pályázati és Kutatás-
hasznosítási Iroda (KPI) integrá-
lásával jött létre. A négy korábbi
közremûködô szervezetet fel-
váltó társaság nagyobb átlátha-
tóságot, nagyobb hatékonysá-
got, alacsonyabb költségeket
ígér a támogatásközvetítésben.

Az összeolvadás eredménye-
képpen a 2007–2013-as EU-s
költségvetési idôszakban egy-
szerûbben áttekinthetô, és ügy-

félközpontú intézményrendszer
szolgálja a támogatásra pályázó
mikro-, kis- és középvállalato-
kat. 

A MAG Zrt. az elôdszerveze-
tek összevonásával számos pár-
huzamosságot szüntetett meg,
így csökkentve a költségeket.
Számításaik szerint legalább 10
százalékkal csökkennek az EU-s
támogatások közvetítési költsé-
gei azáltal, hogy négy korábbi
szervezet helyett megalakult a
MAG Zrt. A korábban alkalma-
zott különbözô mûködési eljárá-
sok alapján kialakította, és az
egész pályázatkezelési rendszer
követendô standardjává emelte
a legjobb gyakorlatokat (best
practice), ami növeli a pályázat-
kezelés hatékonyságát és ered-
ményességét.

A pályázók számára számos
fontos könnyítés teszi egysze-
rûbbé és gyorsabbá a pályázás,
az elbírálás és a kifizetések fo-
lyamatát. A javított jogszabá-
lyoknak köszönhetôen megnyílt
az egyszerûsített eljárási rend al-

kalmazásának lehetôsége a kis
összegû beszerzési pályázatok
kiírásakor, amely jelentôsen
csökkenti a mikro- és kisvállal-
kozások bizonyos pályázatainak
átfutási és kifizetési idejét. 

Enyhültek a biztosítékok
rendszerének szabályai: ötmillió
forintról tízmillióra nô a biztosí-
tékadás alóli általános mentes-
ség értékhatára. A támogatás
120 százalékáról 100 százalékra
csökken a biztosíték értéke. A
fenntartási idôszakra 50 millió
forint alatti támogatásnál nem
kell biztosítékot adni, 50 millió
forint feletti támogatásnál a tá-
mogatás 50 százalékára csökken
a biztosíték értéke, valamint öt
évrôl három évre csökken a biz-
tosíték fenntartásának kötele-
zettsége. 

Csökkentek a pályázók admi-
nisztrációs terhei: a pályázók ál-
tal benyújtandó dokumentumo-
kat csak a szerzôdéskötéshez
kell benyújtani, így azokat csak
a támogatásban részesített pá-
lyázóktól kell bekérni. Ez lehe-
tôvé teszi az elektronikus pá-
lyáztatás szélesebb körû alkal-
mazását. Ráadásul az államigaz-
gatáson belül elérhetô igazolá-
sokat egyre szélesebb körben
szerzi be a MAG Zrt. közvetlenül
az igazoló szervezetektôl.

Lényegesen egyszerûsödött a
projekteket kísérô dokumentá-
ció, egyszerûbb adatlapok szol-

gálják az ügyfelek érdekeit. Eny-
hültek a szerzôdésmódosítás kö-
vetelményei is, kevesebb eset-
ben kell a projekt módosítását
támogatási szerzôdésmódosítás-
sal leképezni. Mindezek mellett
lehetôség nyílt a kis összegû
számlák egyszerûbb elszámolá-
sára is.

A MAG Zrt. ugyan nem profit-
orientált vállalat, de mûködésé-
ben a piaci jellegû elemek domi-
nálnak. Ennek része, hogy foko-
zottan törekszik az ügyfél-elége-
dettség javítására. Ez megnyilvá-
nul az ügyfélszolgálati munka
(személyes, telefonos és képvi-
seleti) színvonalában, valamint
a pályázatkezelés korábban ki-
fogásolt elemeinek javításában.
Kiemelt cél, hogy a korábbiak-
nál gyorsabban és az ügyfelek
számára kisebb költséggel bírál-
ják el a pályázatokat, és a nyer-
tes pályázók gyorsabban jussa-
nak a pénzhez.  

Az EU-s vállalkozásfejlesztési
támogatások elérésére megvaló-
sult egyablakos rendszer a pá-
lyázók számára több kommuni-
kációs csatornát is kínál: a Nem-
zeti Fejlesztési Ügynökség hon-
lapján (www.nfu.hu), az NFÜ
központi contact centerén ke-
resztül (06/40 2004-94) és a MAG
– Magyar Gazdaságfejlesztési
Központ központi ügyfélszolgá-
latán (1139 Budapest, Váci út 81-
83.) és vidéki hálózati pontjain.

A MAG Zrt. mint közremûködô szervezet ügyfélbarát tevékenységre törekszik

Egyszerûbb lett a GOP adminisztrációja
A MAG Magyar Gazdaságfejlesztési Központ Zrt., az Új Ma-

gyarország Fejlesztési Terv keretében a vállalkozói szféra

és a vállalkozói környezet erôsítését célzó Gazdaságfejlesz-

tési Operatív Program (GOP) közremûködô szervezete. A

GOP mellett a Közép-magyarországi Operatív Program fel-

adatait is ellátja, valamint továbbviszi elôdszervezeteinek,

így a Gazdasági Versenyképesség Operatív Programból

(GVOP) maradt kötelezettségeit – mondta el Ormosy Gábor,

a MAG Zrt. vezérigazgatója.

Strbik LászlóLosonczi Lívia

(Folytatás az 1. oldalról)
Nyilvánvaló, hogy az ország

legnagyobb lehetôsége a kis- és
közepes vállalkozások fejlôdési
tartaléka. Ezek a vállalkozások
foglalkoztatják a magyar munka-
vállalók kétharmadát, ôk állítják
elô a GDP felét. Ugyanakkor
problémát jelent, hogy az export-
nak alig harmadát adják. A kor-
mány által elindított Új Magyar-
ország Vállalkozói Program átfo-
góan, a hazai kis- és középvállal-
kozásokra koncentrálva kíván
fejlesztési lehetôséget nyújtani.
A szabályozási környezet javítá-
sával, a finanszírozási forráshoz
jutás elôsegítésével, a vállalkozói
tudás és az infrastruktúra fejlesz-
tésével növeljük a kkv-k gazdasá-
gi teljesítményét. Külön progra-
mot dolgoztunk ki a kis- és kö-
zépvállalkozások számára, de az
exportorientált és gyorsan nö-
vekvô cégeket is lehetôségekhez
juttatjuk. Közpénzt azonban sen-
kinek nem adunk ingyen. A támo-
gatásért növekedést várunk cse-
rébe, ezzel biztosíthatjuk, hogy
az ország ismét biztos növekedé-
si pályára álljon.

– A Világgazdasági Fórum

legutolsó felmérése szerint a

versenyképességi ranglistán

Magyarország jelenleg a 47.

helyen áll, míg tavaly a 36.

volt. Az Európai Bizottság kö-

zelmúltban közzétett jelenté-

se szerint hazánkban az egyik

legalacsonyabb a foglalkozta-

tottak aránya a munkaképes

korú népességen belül… Mi-

lyen intézkedéseket tartal-

maz az ÚMFT a foglalkoztatás

bôvítésére, különös tekintet-

tel a kis- és középvállalkozá-

sokra?

– A magyar gazdaság tartós
növekedési pályára állításához
szükséges forrásokat az operatív
programokon keresztül biztosít-
juk. A gazdaságfejlesztési opera-
tív programban tekintettel kell
lennünk a kkv-k valódi igényeire,
ezért a pályázatoknál nem írjuk
elô a munkahelyteremtést, nem
kívánjuk adminisztratív eszkö-
zökkel megkötni a nyertesek ke-
zét. Az új beruházások azonban
a beszállítók révén automatiku-
san munkahelyeket is teremte-
nek. A Társadalmi Megújulás Ope-
ratív Program (TÁMOP) keretében

számos, a foglalkoztatást, a foglal-
koztathatóságot elôsegítô prog-
ram szerepel. Ezek közül kieme-
lendô a munkába állást segítô
szolgáltatások kiterjesztése, mi-
nôségének és hatékonyságának
javítása, a munkaerô-piaci aktivi-
tást növelô és képzési progra-
mok. A hátrányos helyzetûek fog-
lalkoztatását járulékkedvezmé-
nyekkel ösztönözzük, a munka-
helyi képzéseket is támogatjuk a
mikro- és kisvállalkozások szá-
mára.

– Milyen új, fejlesztésösz-

tönzô támogatási formák, illet-

ve azokhoz kapcsolódó hitel-

konstrukciók jelennek meg az

Új Magyarország Fejlesztési

Terv programjaiban? Melyek

azok, amelyeket kifejezetten a

kkv-szektor speciális igényei-

nek figyelembevételével alakí-

tottak ki?

– Magyaror -
szágon hiányzik
az az egészséges
gazdasági pira-
mis, amelynek
az alapját más
országokban a
kisvállalkozások
adják, a tetején
pedig ott vannak
a nagyok, kisebb
számban, de igen
nagy hatással.
Ezért elsôdleges
célunk, hogy a
kis- és közepes
vállalkozásokat erôsítsük. Egy
másik fontos szempont, hogy a
hozzáadott érték elôállítását tá-
mogassuk. Ez már függôleges
szempont, és ebbe nagyvállalatok
is beleférhetnek, ha például szol-
gáltató vagy kutatás-fejlesztési
központot létesítenek és tartanak
fenn Magyarországon. 

A legkisebb vállalkozások hely-
zetén javíthat az EU – általunk
adaptált – Jeremie elnevezésû
programja, amelynek egyik ki-
emelt eleme a mikrohitelezés. Er-
re a célra 83 milliárd forintot kü-
lönítettünk el. A program célja,
hogy olyan mikrovállalkozók is
forráshoz juthassanak, amelyek
eddig erre a bankok feltételei
miatt nem voltak alkalmasak, de
megfelelô növekedési potenciál-
lal rendelkeznek. A cégek hatmil-
lió forintos hitelt igényelhetnek

öt évre, a piacinál jóval kedve-
zôbb kamatozással és garan-
ciafeltételekkel. Sok tízezer vál-
lalkozáson segíthet a konstruk-
ció. Ezt követi majd egy olyan hi-
telgarancia-csomag, ahol százmil-
liós hitelig beállunk a közepes
vállalkozások mögé fedezettel.
Radikálisan leegyszerûsítettük a
pályáztatási rendszert is. A tízmil-
liónál kisebb értékû kiírásokat
például három hét alatt elbírál-
juk. A rendszer átlátható, miután
szinte automatikusan jár a pénz.
Csökkentettük az adminisztrá-
ciós terheket, bevezettük az egy-
ablakos ügyintézést is. A pályáza-
tok mindegyike elérhetô a www.
nfu.hu honlapról. 

– A kkv-nak szóló támogatá-

sok elosztásakor mely gazda-

sági ágazatok élveznek priori-

tást?

– Ezt véleményem szerint nem
nekünk kell eldöntenünk. Erre is
jó eszközt jelent a pályázati for-
ma, döntse el a piac, hogy melyek
azok a vállalkozások, amelyek
növekedést tudnak felmutatni.
Az Új Magyarország Fejlesztési
Terv célja elsôsorban az export-
képes tevékenységek támogatása
és az innováció ösztönzése, de
ugyanilyen fontos a gazdasági
szereplôk közötti együttmûkö-
dés. Kiemelt célnak tekintjük a
tudásalapú gazdaság megterem-
tését is, ennek érdekében a támo-
gatások révén megteremtjük a
kapcsolatot a kutatóintézmé-
nyek, valamint a vállalkozások
között. Pontosan szabályozzuk,
hogy a vállalkozásnak a támoga-
tás mekkora részét kell az egye-
temeken keresztül kutatás-fej-
lesztésre költenie.

Bajnai Gordon: „A támogatásért
növekedést várunk cserébe”

A tárca felmérése szerint
mintegy 105 ezer azon mikro-
vállalkozások száma, amelyek
az elkövetkezô években várha-
tóan kapcsolódnak a pénzügyi
közvetítôrendszerhez, de a
Portfóliógarancia Programra és
a Tôkeprogramokra a kkv-khoz
tartozó nagyobb cégek is pá-
lyázhatnak. 

Felismerve a mikro-, kis- és
középvállalkozások létfontossá-
gú gazdasági és társadalmi sze-
repét, s azok finanszírozási for-
rásokhoz való hozzájutásának
nehézségeit, 2007-tôl az Euró-
pai Bizottság, az Európai Beru-
házási Bank és az Európai Beru-
házási Alap „Közös európai for-
rások a mikro-, kis- és középvál-
lalkozásoknak” (Joint European
Resources for Micro to Medium
Enterprises, Jeremie) címmel
programot indított. Ennek célja
a mikro-, kis- és középvállalko-
zások pénzügyi forráshoz való
jobb hozzáférésének megterem-
tése. Hazánkban a Gazdasági és
Közlekedési Minisztérium (GKM)
vezette be a Jeremie-t a Mikro-
hitel Program létrehozásával.

A program célja a kereskedel-
mi banki módszerekkel nem,
vagy nem a kívánt mértékben fi-
nanszírozható magyarországi
székhelyû mikrovállalkozások
fejlesztése a hitelhez jutás lehe-
tôségeinek javításával. Mindez
a pénzügyi közvetítôk számára
nyújtott refinanszírozáson, va-
lamint az általuk nyújtott hite-
lekhez kapcsolódó kezességvál-
laláson keresztül valósul meg.

Elsôként a Gazdaságfejleszté-
si Operatív Program (GOP) 4.
prioritás és a Közép-magyaror-
szági Operatív Program (KMOP)
1.3. Pénzügyi Eszközök Intézke-
dés keretében finanszírozott
Mikrohitel Program felhívása
jelent meg, 2007. október 5-én.
Erre a pályázatra a GKM megyei

és fôvárosi vállalkozásfejlesz-
tési alapítványok, s olyan pénz-
ügyi vállalkozások jelentkezé-
sét várja, amelyekben hitelinté-
zet nem rendelkezik közvetlen
vagy közvetett többségi része-
sedéssel, viszont a vonatkozó
szabályok alapján hitel- és pénz-
kölcsön nyújtására, azaz pénz-
ügyi szolgáltatás végzésére ér-
vényes engedéllyel rendelkez-
nek. A gazdasági tárca célja,
hogy minél több pénzügyi köz-
vetítô részt vegyen a program-
ban, amelyek versenyeznek egy-
mással. Ezért a GKM a pályázati
felhívásban szereplô feltétele-
ket is úgy alakította ki, hogy mi-
nél szélesebb kör csatlakozhas-
son. A pénzügyi közvetítôk
2007. október 15-ét követôen
folyamatosan nyújthatják be pá-
lyázatukat. A felhívás legalább
2009. október 16-áig nyitottan
biztosít csatlakozási lehetôsé-
get azok számára, akik a felhí-
vásban szereplô feltételeknek
megfelelnek. 

A Mikrohitel Programok hi-
telintézetek részére szóló pályá-
zati felhívása pedig 2007. no-
vember 7-én jelent meg. A hitel-
intézetek ezen idôponttól kezd-
ve folyamatosan nyújthatják be
pályázatukat. A felhívás a hitel-
intézetek számára is legalább
2009. október 16-áig nyitottan
teszi lehetôvé a csatlakozást ab-
ban az esetben, ha a felhívásban
szereplô feltételeknek megfelel-
nek. 

A GOP 4. Mikrohitel Progra-
mot 80 milliárd forintos, a
KMOP 1.3. Mikrohitel Progra-
mot pedig 2,8 milliárd forintos
keretösszeggel hirdették meg.
A program következtében a
GKM a pénzügyi közvetítôi kör
kiterjedésére számít, s ezáltal
arra, hogy a mikrovállalkozások
számára könnyebb és gyorsabb
lesz a finanszírozási források-
hoz való hozzáférés. 

A minisztérium tájékoztatása
szerint néhány pénzügyi közve-

títô már benyújtotta a pályáza-
tát, amelyek elbírálása és a ve-
lük történô közvetítôi szerzôdés
megkötése jelenleg folyamat-
ban van. Az általuk nyújtott hi-
telek 2008 januárjától lesznek
elérhetôek a mikrovállalkozá-
sok számára.

A program feltételeinek kiala-
kítása során folyamatosan
egyeztettek a közvetítôkkel,
ezáltal értesültek a program
részleteirôl. Így a pályázat kiírá-
sa után már nem voltak fél-
reértések, a pályázattal egyszer-
re jelent meg a közvetítôi szer-
zôdéstervezet, melynek végle-
ges tartalma kialakítása során
a GKM szintén figyelembe veszi
a közvetítôk észrevételeit.

2007. november 8-án már a
Portfoliógarancia Program is
megjelent. Célja a magyarorszá-
gi székhelyû mikro-, kis- és kö-
zépvállalkozások fejlesztése a
hitelhez jutás lehetôségeinek ja-
vításával, ezáltal versenyképes-
ségük, innovatív képességük
növelése, valamint a technoló-
giai, infrastrukturális korszerû-
sítés.

A Portfóliógarancia Progra-
mok keretében a 2007–2015 kö-
zötti évekre a GOP 4. Portfólió-
garancia Programra 65 milliárd
forintos, a KMOP 1.3. Portfólió-
garancia Programra nyolcmil-
liárd forintos tervezett keret-
összeg áll rendelkezésre. A ga-
ranciaeszközökhöz kapcsolódó
áttételes hatás révén az erre a
programra allokált forrás jóval
nagyobb összegû kihelyezést
tesz lehetôvé. A program állami
viszontgaranciával mûködik, a
jövô évben a költségvetési tör-
vénnyel összhangban a gazdasá-
gi tárca 100 milliárd forintos ga-
ranciavállaláshoz kapcsolódó
hitelkihelyezésre számít. 

A GOP 4. prioritás és a KMOP
1.3. Pénzügyi Eszközök Intézke-
dés keretében finanszírozott
Tôkeprogramok indulása pedig
2008 elsô negyedévében várha-
tó. A programok a hazai kkv-
szektor korai (magvetô és in-
duló), valamint növekedési élet-
szakaszban lévô vállalatai tôke-
helyzetének javítását tûzik ki
célul. Az erre a célra allokált
forrás 45 milliárd forint a GOP-
ból és 4,8 milliárd forint a
KMOP-ból.

Jókor jött a Mikrohitel Program

A hitelhez jutás kulcsszava: Jeremie
A kkv-k finanszírozási forrásokhoz jutásának támogatását

segítô, Jeremie névvel indított programot az Európai Unió

szervezetei dolgozták ki, holott a fejlett országokban a vál-

lalkozásoknak csupán 15-20 százaléka gazdálkodik hitel

nélkül, míg Magyarországon ez az arány 80 százalék. Na-

gyon jókor jött tehát a Gazdasági és Közlekedési Miniszté-

rium részérôl a Jeremie bevezetése a Mikrohitel Program

meghirdetésével.

Erdélyi T. László
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– Miként foglalható össze a

KEOP tartalmi és szakmai lé-

nyege?

– A Környezet és Energia
Operatív Programban megfogal-
mazott fejlesztések célja, hogy
mérsékelje hazánk környezeti
problémáit, ezzel javítva a társa-
dalom életminôségét és a gaz-
daság környezeti folyamatok-
hoz történô alkalmazkodását. A
KEOP abból a stratégiai meg-
fontolásból indul ki, hogy a kör-
nyezetvédelem erôsítése, termé-
szetvédelmi és vízügyi problé-
mák megoldása, valamint a kap-
csolódó intézkedések révén –
mind rövid, mind hosszú távon
elôsegíti az életminôség javulá-
sát. Az is nyilvánvaló, hogy a
környezeti infrastruktúra fenn-
tarthatósági szempontokat fi-
gyelembe vevô fejlesztése elô-
nyös feltételeket teremt a gaz-
daság átalakításához és a terü-
leti kohézió megteremtéséhez. S
végül, de nem utolsósorban a
természeti erôforrások hatéko-
nyabb és takarékos használata
elôsegíti a fenntartható fejlôdés
irányába történô elôrelépést, és
javítja az ország versenyképes-
ségét. Mindez pedig – ha figye-
lünk a térben arányos kialakí-
tásra – elôsegíti a régiók, külö-
nösen a hátrányos helyzetû tér-
ségek kulturális és természeti
örökségének védelmét, fejlesz-

tését, valamint lehetôséget ad
fokozottabb részvételükre a gaz-
dasági fejlôdésben.

– A kis- és középvállalkozá-

sok számára milyen bekap-

csolódási lehetôségeket kínál

e programcsomag?

– A KEOP fókuszában egyrész-
rôl azoknak a feladatoknak a
megvalósítása áll, amelyeket Ma-
gyarország az Európai Unióhoz
való csatlakozáskor a csatlako-
zási szerzôdésben vállalt, fôként
az élhetôbb, tisztább települések
kialakítása a környezeti infra-
struktúra fejlesztésén keresztül.
Ide tartoznak a szennyvíz és hul-
ladékkezeléshez tartozó beruhá-
zások, az ivóvízellátás javítása,
a vízbázisok védelme, árvízvéde-
lem stb. E beruházások javarészt
állami-önkormányzati feladatok,
itt a kkv-k a beszállítói háttérte-
vékenységekben tudnak szere-
pet vállalni. Másrészrôl a KEOP
a megelôzô jellegû környezetvé-
delemre is nagy hangsúlyt kíván
fektetni, mindenekelôtt az ener-
giahatékonysági, a megújuló
energetikai, illetve a fenntartha-
tó életmódhoz kapcsolódó pá-
lyázatok révén. A kkv-k kedvez-
ményezettként a KEOP-ban ez
utóbbi területeken pályázhat-
nak. Az energetikai pályázati
kiírások már megjelentek, a pro-
jektgazdák folyamatosan be-
nyújthatják a pályázataikat a
közremûködô szervezethez, eb-
ben az esetben az Energia Köz-
pont Kht.-hoz. 2008 elsô negyed-

évében jelennek meg a Fenntart-
ható Életmódot és Fogyasztást
népszerûsítô pályázati konstruk-
ciók, így a kkv-k a kampányok és
mintaprojektek megvalósításá-
ban is részt vehetnek majd. A
részletes pályázati anyag minden
esetben a Nemzeti Fejlesztési
Ügynökség (NFÜ) honlapján ér-
hetô el.

– A megújuló energiák

hasznosítása érdekében mi-

lyen célokat tûz ki a KEOP?

– A KEOP a megújuló energia-
hordozóból elôállított villamos-
energia-termelésben 2015-re (az
utolsó, 2013-ban támogatott pro-
jektek befejezési idôpontjára)
majdnem 1700 GWh/év elérését
célozza. A teljes megújuló ener-
giahordozó-felhasználásban, te-
hát a villamos energia elôállítá-
sán kívül a megújuló energiafor-
rásból eredô üzemanyag- és hô-
elôállítást is tekintve, több mint
40 PJ/év elérésével számol. En-
nek tükrében a megvalósításra
kerülô projekteknek köszönhe-
tôen majdnem 2500 kt/év üveg-
házhatású gázkibocsátás-csök-
kenést kíván elérni a KEOP.

– E területen van-e és mi-

lyen lehetôsége pályázni a kis-

és középvállalkozóknak?

– Az összes energetikai pá-
lyázatra benyújthatják a kkv-k
a projektjeiket. A megújuló
energia területén a biomassza-
felhasználás, biogáztermelés és
-felhasználás, geotermikus ener-
gia hasznosítása, hôszivattyú te-
lepítése, nap-, szél- és vízener-
gia hasznosítása, távfûtô rend-
szerek kialakítása és korszerû-
sítése, pellet, brikett elôállítása
a támogatható tevékenység. Egy
projekten belül különbözô
megújuló energiaforrások alkal-
mazása is kombinálható. Az
energiahatékonysági beruházá-

soknál elsôsorban üzemi és iro-
daépület-energetikai korszerû-
sítése támogatott, továbbá részt
vehetnek az úgynevezett harma-
dik feles finanszírozásban meg-
valósításra kerülô beruházások-
ban. Ez a lehetôség azoknak a
szervezeteknek nyújt támoga-
tást, amelyeknek nincs elegen-
dô önerejük. A „harmadik fél”, a
beruházás megvalósítója az, aki
a szervezet helyett pályázik, és a
szervezetnél megjelenô, a beru-
házásnak köszönhetô energia-
megtakarításból fakadó bevétel-
lel „törleszt” a szervezet (pél-
dául önkormányzat). A kkv-k
harmadik félként itt szintén
közremûködhetnek. Egyébként
minden projektnél szükséges a
költség-haszon elemzés, amely
a támogatási arány kiszámításá-
hoz kell. A keletkezô bevételek
és a beruházás költségeinek kü-
lönbsége lesz a támogatható há-
nyad, így minden projekt eseté-
ben más és más lesz a támogatá-
si arány. Ennek kiszámításához
egy segédprogram található az
NFÜ honlapján, így minden pá-
lyázó ki tudja számítani, milyen
támogatásra számíthat. Az ener-
getikai pályázatok egyfordulós,
nyílt pályázati rendszerben ke-
rültek meghirdetésre. Ez azt je-
lenti, hogy a pályázók az összes
szükséges dokumentációt, en-
gedélyt, számítást egyszerre
nyújtják be a közremûködô
szervezetnek, az Energia Köz-
pont Kht-nak. A benyújtás folya-
matos, tehát 2013 végéig bármi-
kor be lehet adni a pályázato-
kat. Az elbírálás értékelési ha-
tárnapok szerint történik, min-
dig a megjelölt napig beérkezett
pályázatokat értékelik és bírál-
ják el. Az értékelési szempont-
rendszer szintén megtalálható
az NFÜ honlapján.

– Mit tegyenek azok a kkv-k,

illetve mindazon vállalkozá-

sok, amelyek részt kívánnak

venni a KEOP-ban? Hol talál-

nak információkat? 

– Minden pályázónak tanácsos
elôször alaposan átolvasni a
Nemzeti Fejlesztési Ügynökség
honlapján található pályázati
anyagokat, az útmutatókat is be-
leértve. Ezek tartalmazzák azo-
kat a nagyon fontos információ-
kat, hogy mit, hány példányban,
milyen formában, hova kell be-
nyújtani. Megtudhatják, hogy mi-
kor esedékes a következô érté-
kelési határnap. Kiszámíthatják
az ott található program segítsé-
gével, hogy körülbelül milyen tá-
mogatási arányra számíthatnak,
vagy az értékelési szempont-
rendszer alapján hány pontot
tudnak elérni. Így van mód arra,
hogy amennyiben szükséges,
mielôtt beadnák a pályázatot, a
szempontoknak megfelelôen át-
dolgozzák az anyagot. Amennyi-
ben további kérdés marad, úgy

az NFÜ által mûködtetett zöld
számon kaphatnak választ. Vé-
gül a szakspecifikus kérdésekkel
a közremûködô szervezethez (az
Energia Központ Kht., illetve
KvVM Fejlesztési Igazgatóság)
fordulhat a pályázó.

– Elkezdôdött-e már a KE-

OP megvalósítása, esetleg

van-e már pályázó kis- és kö-

zépvállalkozás, s milyen pro-

jekttel?

– A KEOP pályázati konstruk-
ciókat összesen négy körben ír-
ják ki. Az elsô és második körbe
tartozó konstrukciókra bizonyos
területeken már be is érkeztek
az elsô pályázatok. A kkv-kat
érintô energetikai pályázatok
már október óta benyújthatók,
szép számmal érkeztek is pályá-
zatok a közremûködô szervezet-
hez. A Fenntartható életmód és
fogyasztás prioritási tengelyhez
tartozó pályázati kiírások várha-
tóan 2008 elsô negyedévében je-
lennek meg, amelynek során
még nagyobb aktivitást remélek.

Andrássy Antal

Az elôttünk álló esztendôkben 2013-ig 1300 milliárd forintnyi

EU-s támogatás vehetô igénybe a Környezet és Energia Ope-

ratív Program (KEOP) keretében. E tetemes összeg hasznosí-

tásának szervesen illeszkednie kell az Új Magyarország Fej-

lesztési Tervbe, mind a megvalósítandó célokat, mind a fel-

használók kívánatosan széles körét illetôen. Egyebek között

errôl is beszélgettünk Dióssy Lászlóval, a Környezetvédelmi

és Vízügyi Minisztérium szakállamtitkárával.

Az Országos Foglalkoztatási
Közalapítvány (OFA) az elmúlt
idôszakban évente meghirdette
a kisvállalkozások verseny- és
munkahelyteremtô képességé-
nek támogatására irányuló prog-
ramjait. A 2006. évi program a
„Kisvállalkozások munkahelyte-
remtô programja, különös tekin-
tettel a roma munkanélküliek
foglalkoztatására” címet viselte.

A 2007. évi program a kisvállal-
kozások versenyképességének
javítását és a foglalkoztatás bôví-
tését állította a középpontba. 

– A VF/2007 támogatási prog-
ram egyrészt a mûködô kisvál-
lalkozások gazdasági versenyké-
pességének javítását, termelési
kapacitásaik modernizációját, a
környezetvédelmi jogszabályok
teljesítése érdekében a mûszaki

és technológiai fejlesztését, a
menedzsment képességeinek és
az alkalmazottak tudásszintjé-
nek fejlesztését, s foglalkoztatá-
si kapacitásának növelését tûzte
ki célul – tájékoztatta lapunkat
Nemeskéri János, az OFA Köz-
alapítványi Irodájának munka-
társa,  a szóban forgó program
vezetôje.

Másrészt az OFA a (kiemelten
a roma) munkanélküliek alkalma-
zására is igyekezett ösztönözni a
vállalkozásokat a települések
(ezen belül kiemelten a kistele-
pülések) foglalkoztatottsági szint-
jének növelése, valamint gazda-
sági felzárkóztatásának elôsegí-
tése érdekében.

A program keretében az OFA
a kisvállalkozások alábbi tevé-
kenységeihez nyújtott támoga-
tást: az építési, felújítási, átalakí-
tási költségekhez, a gépek, be-
rendezések, felszerelések be-
szerzésének költségeihez, az in-
formatikai fejlesztés szoftver-
költségeihez, s haszongépjármû-
vek vásárlásához. E tételek ese-
tében az igényelhetô támogatás
mértéke 75 százalék, a saját for-
rás mértéke pedig 25 százalék
volt. A támogatott további tevé-
kenységek – marketingismere-
tek gyarapítása, ECDL képesítés
megszerzése, idegen nyelvi kép-
zésen való részvétel és nyelv-
vizsga, az üzleti tevékenységhez
kapcsolódó OKJ-s képzés meg-
szerzése – esetében az igényel-
hetô támogatás mértéke 90 szá-
zalék, a saját forrás mértéke pe-
dig 10 százalék volt. A támogatá-
si program keretében az új mun-

kavállaló – aktív korú munkanél-
küli – figyelembevételével két-
millió forint/fô volt az elnyerhe-
tô támogatás mértéke. Egy-egy
pályázó maximum hat fô lét-
számbôvítést vállalhatott a pro-
jektjében, ennek figyelembevé-
telével legfeljebb 12 millió forint
támogatást igényelhetett.

A pályázati program keretében
nyújtott támogatás formája visz-
sza nem térítendô, a projektek tá-
mogatására 240 000 millió forint
keret állt rendelkezésre.

A támogatási szerzôdés szerint
az OFA a támogatás 70 százalé-
kát a foglalkoztatási kötelezett-
ség megkezdése és az indokolt
költségek dokumentálása után
folyósítja, a támogatás további
30 százalékát pedig a kötelezô
foglalkoztatás (12 hónap) befeje-
zését követôen utalja át a támo-
gatottnak.

– A pályázati felhívást megje-
lentettük a Népszabadságban, a
Közalapítványi Iroda a pályázati
lehetôségrôl tájékoztatta a kis-
vállalkozásokat tömörítô munka-
adói szervezeteket (VOSZ, IPOSZ,
KISOSZ stb.), a Magyar Kereske-
delmi és Iparkamarát, egyben
kértük is a segítségüket a prog-
ram népszerûsítésében – ismer-
tette az információ célcsoport-
hoz történô eljuttatásának mód-
ját Nemeskéri János. Az elôzô
évihez és egyéb, a kisvállalkozá-
sok rendelkezésére álló pályázati
forrásokhoz viszonyítva kedve-
zôbb pályázati feltételek és a
munkaadói szervezetek, valamint
az OFA-ROP Hálózat eredményes
munkája hatására az ország vala-
mennyi régiójából, a tavalyi évet
jelentôsen meghaladó számú
(2006-ban 50 darab pályázat,
2007-ben 345 darab pályázat, ez
majdnem hétszeres növekedés)
pályázati kérelem érkezett az
OFA-hoz.

Valamennyi megyébôl és a fô-
városból nyújtottak be pályáza-

tot, a legtöbbet Budapestrôl,
Szabolcs-Szatmár-Bereg, vala-
mint Pest és Bács-Kiskun me-
gyékbôl.

A tervezett projektek költség-
vetése az alábbiak szerint ala-
kult:
A beérkezett  támogatási
igény: 2 217 965 E Ft

A saját forrás 
felhasználása: 1 253 425 E Ft
Összesen: 3 471 390 E Ft

A beérkezett 2 217 milliárd fo-
rint támogatási igény több mint
kilencszerese volt a rendelke-
zésre álló 240 millió forint keret-
összegnek. A Közalapítványi Iro-
da javaslatára a keretösszeget a
MAT 380 millió forinttal, a Kura-
tórium pedig átcsoportosítással
további 20 millió forinttal meg-
emelte, így összesen további 400
millió forint állt rendelkezésre.
A pályázók a programjaik kere-
tében összesen 1137 fô célcso-
portba tartozó foglalkoztatását
vállalták.

A benyújtott 345 pályázat kö-
zül 215 felelt meg a kiírásban és
dokumentációban meghatáro-
zottaknak (a beérkezett pályáza-
tok 62 százaléka), 98 hiánypót-
lásra szorult (a beérkezett pályá-
zatok 28 százaléka), 32 formai
okok miatt nem felelt meg a
kiírásban rögzített feltételek-
nek.

Az OFA Kuratóriuma október
és november hónapban döntött
a benyújtott pályázatok támoga-
tásról, illetve elutasításáról. 

– Az OFA összesen 86 kisvál-
lalkozás projektjét támogatta,
vagyis a beérkezett pályázatok
24,9 százalékát, összesen 639 221
millió forinttal, a bôvített keret-
összeg 99,88 százalékával. A vál-
lalakozásoknál a létszámbôví-
tésben érintettek száma össze-
sen 330 fô – ismertette az ered-
ményt a programvezetô. A Köz-
alapítványi Iroda december elsô
hetével bezáróan valamennyi tá-
mogatott kisvállalkozásnak ki-
küldte a támogatási szerzôdés
tervezetét aláírás céljából.

A kisvállalkozások versenyképességének javítása

Kedvezôbb pályázati feltételek
Mára tradícióvá vált, hogy az Országos Foglalkoztatási Köz-

alapítvány minden esztendôben pályázatot ír ki kisvállalkozá-

sok verseny- és munkahelyteremtô képességének támogatásá-

ra. Az idei program olyan kedvezônek bizonyult, hogy a tava-

lyihoz képest csaknem hétszer annyi pályázat érkezett, s a 240

millió forintos keretösszeget a Munkaerôpiaci Alap Testülete

(MAT) és a Kuratórium 640 millióra emelte, amelynek 99,88

százalékát szét is osztják a nyertes vállalkozások között.

Dióssy László szakállamtitkár aktív érdeklôdést remél

A kis- és középvállalkozók a KEOP-ba is bekapcsolódhatnak

Dióssy László, a Környezetvédelmi és Vízügyi Minisztérium 
szakállamtitkára

Erdélyi T. László

Benke Ákos, a Magyar Vállal-
kozásfinanszírozási (MV) Zrt.
vezérigazgatója szerint Magyar-
országon sok jól fejlôdô mikro-
vállalkozás mûködik, amelyek
hitelképesek lennének, azon-
ban mégsem tudnak bekerülni
a banki finanszírozás körébe.
Ennek fô oka, hogy a bankrend-
szer számára a mikrovállalkozá-
sok kis összegû hiteligényei ne-
hezen kezelhetôk, illetve ezek a
kis cégek nehezen tudják telje-
síteni a bankok biztosítéki felté-
teleit. Nem véletlen, hogy a ma-
gyar vállalkozások 80 százaléka
hitel nélkül gazdálkodik, míg a
fejlett országokban ez az arány
15-20 százalék. 

A mikrovállalkozásokhoz a
program keretében a hitel- és
garancialehetôségek pénzügyi
közvetítôk révén jutnak, ame-
lyeket nyílt pályázat útján vá-
lasztották ki. A pénzügyi közve-
títôk végzik a hitelkérelmek be-
fogadását, elbírálását, a szerzô-
déskötést, a folyósítást, illetve
a hitelszámlák kezelését, és ôk
viselik az általuk folyósított hi-
telek kockázatát is. A mikrovál-
lalkozások – tehát azok a cé-
gek, amelyek éves árbevétele
nem haladja meg a 200 millió
forintot – legfeljebb hatmillió fo-
rint hitelt igényelhetnek. A pénzt
gépek és berendezések vásárlá-
sára, beruházások finanszírozá-
sára, illetve forgóeszköz beszer-

zésére lehet fordítani.  A kedvez-
ményes kamatozású hitelhez 20
százalékos önerôre és jól át-
gondolt üzleti tervre van szük-
ség, a futamidô maximum öt
év, forgóeszközhitel esetében
pedig egy év. A türelmi idô két
év, forgóeszköznél két hónap.

Benke Ákos úgy véli, hogy
mikrohitelprogram keretében a
következô hét évben 55-60 ezer
vállalkozás juthat fejlesztési
forráshoz.

A Mikrohitel Program részle-
teirôl, a www.mvzrt.hu honla-
pon tájékozódhatnak az érdek-
lôdôk. A program keretében fo-
lyósítható hitelek fôbb feltéte-
leirôl 2008. januártól a kereske-
delmi bankok, valamint a helyi
vállalkozási központok adnak
felvilágosítást. 

Új vállalkozói 
mikrohitelprogram
A mikro- és kisvállalkozásokat kívánja segíteni a közelmúlt-

ban indult Új Magyarország Vállalkozói Program, amely

azoknak a kis cégeknek jelent fejlesztési lehetôséget, ame-

lyek eddig kimaradtak a banki finanszírozásból. Összesen

200 milliárd forint áll rendelkezésre, zömmel uniós forrás-

ból. Ez azonban nem támogatás, az összeget vissza kell fi-

zetni, a vállalkozások hitelként, garanciaként, illetve kocká-

zati tôke formájában juthatnak hozzá. 

Losonczi Lívia

Benke Ákos, az MV Zrt. 
vezérigazgatója

Nemeskéri János, az OFA Köz-
alapítványi Irodájának munkatársa
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– A vállalkozásomat hét éve
hoztam létre, jobbára a semmi-
bôl. Az elsô néhány év tanuló
idôszak volt, majd, látva a lehe-
tôséget, továbbléptünk a termé-
szetes kövek kereskedelme és
az azokból készült térburkola-
tok elhelyezése felé. A Szlová-
kiához fûzô családi szálaknak
és kitartó munkának köszönhe-
tôen bazalt kockakô importjá-
val indult a kereskedésünk,
majd folyamatosan, kapcsolódó
szakmunkával bôvülve értük el
a cég jelenlegi struktúráját. Ma
már azt mondhatom, hogy a vi-
lágon ismert természetes kô-
burkolatok mintegy 80 százalé-
ka megtalálható a kínálatunk-
ban. Sok más mellett rendelhe-

tôk nálunk igazán különleges,
távoli földrészekrôl származó
exkluzív táblák és gravírozott
burkolólapok is – ismertette rö-
viden vállalkozása profilját Pin-
tér Noémi, aki szakmai fejlôdé-
se érdekében jövôre diplomázik
a Budapesti Mûszaki és Gazda-
ságtudományi Egyetem kôipari
szakmérnöki szakán.

A vállalkozás beindítása nem
volt egyszerû feladat, hiszen
csaknem nulla forint tôkével,
ám sok-sok ötlettel és tenni-
akarással látott neki a munká-
nak. Elôször nagyobb cégeket,
építôipari generálkivitelezôket
keresett fel az ajánlatával. Igazi
áttörést azonban csak a 2004-es
év hozott, amikor sikerült egy
olyan nagy megrendelést sze-
rezni, amellyel nem csupán a
cég gazdasági mutatói változ-

tak negatívból pozitívba, ha-
nem olyan referenciát is jelen-
tett a cég számára, amellyel
bátran tovább lehetett lépni.
Alvállalkozóként készítették el
a budapesti Krúdy Gyula utca
díszburkolatát, majd ezt köve-
tôen részt vettek, egyebek kö-
zött, a polgári Ökoturisztikai
Pihenôpark II. ütemének, Esz-
tergom és Salgótarján fôteré-
nek, a Szent István tér burko-
latépítési munkálataiban. 

– Ezeken a helyeken is termé-
szetes kövekkel dolgoztunk.
Ezeknél a nagy volumenû kivi-
telezéseknél kellett szembesül-
nöm azzal is, hogy bizony a 30
napos fizetési határidô nem
mindig 30 nap, hanem olykor
akár 180 nap is lehet. Addig pe-
dig nekem kellett megelôlegez-
ni az anyag- és egyéb költsége-
ket. Elôfordult, hogy napi likvi-
ditási gondjaim adódtak. Akkor
próbálkoztam elôször Széche-
nyi Kártya igényléssel, ám a vál-
lalkozás nem felelt meg a felté-

teleknek. A
2004-es év vé-
gére – éppen a
fentebb sorolt
munkák miatt
– nem csupán
n y e r e s é g g e l
zártuk az évet,
hanem meg is
dupláztuk a
forgalmunkat.
Így 2005-ben
már kaphat-
tam Széchenyi
Kártyát, ami-
nek a segítsé-
gével köny-
nyebben nézhettem szembe a
napi gondokkal. A kártyát 2005
óta használom, elôbb ötmillió
forintos, az utóbbi két évben vi-
szont már nyolcmillió forintos
hitelkerettel. Nekem nagyon so-
kat segített – tette hozzá a tulaj-
donos-ügyvezetô.

A Széchenyi Kártyával elérhe-
tô forgótôke hatalmas lendüle-
tet adott a cégnek. A sikeres,

2004-es év után – ez elôzô évi-
hez képest – 2005-ben újabb 50
százalékkal nôtt a Pintér Hun-
gary Kft. forgalma, majd 2006-
ban újabb 40 százalékkal. Pin-
tér Noémi, bár bizakodó, ebben
az évben, a jelenlegi gazdasági
helyzetben, nem számít ilyen
mértékû növekedésre. 

Idôközben a társaság profilja
is bôvült: a kereskedelmi rész-

leget tovább bôvítették a kis-
kereskedelemmel. A magasabb
árkategóriájú, luxus termékek
mellett olcsóbb természetes
kôburkolatokat is forgalmaz-
nak. Mindezek mellett kôfara-
gó munkákat is végeznek, to-
vábbá, ehhez kapcsolódóan,
kandallók forgalmazása és épí-
tése is része a kft. tevékenysé-
gi körének.

Önuralommal vett
akadályok

– A vállalkozók kenyerét 1992-
ben ízleltem meg, ekkor érett
meg bennem a szándék egy ko-
moly váltásra – utal ezzel arra,
hogy pedagógusi végzettséggel,
testnevelési szakos tanári és
szakedzôi múlttal merész fordu-
latot vett az élete. Pusztán a csa-
ládjáról szeretett volna gondos-
kodni a maga elvárásai szerint,
és pedagógusként bizony megél-
hetési gondokkal szembesült.
Bár tanítónô feleségével együtt
szerette hivatását, meglátta és
megragadta a közvetlen környe-
zetében is nagy lendületre kapó
gázprogram kínálta esélyt. Jó
mûszaki érzékkel áldotta meg a
sors, s miután alaposan tájéko-
zódott barátoktól, ismerôsöktôl,
szerelô szakemberektôl, s fel-

mérte az üzleti lehetôségeket,
úgy döntött, hogy belekóstol a
vállalkozók világába.

– Kiváltottam az iparenge-
délyt, s másodállásban kezdtem
el a víz-gáz-fûtés készülékek és
szerelvények forgalmazását. Lé-
nyegében 2002-ig a családi há-
zunk volt az üzlethelyiségünk,
de miután ezt kinôttük, területet
vásároltam, ahol felépítettem az
üzletházat és raktárépületet, s
ide tettük át a székhelyünket –
említ egy mérföldkövet. Mint
bármely más vállalkozó, ô is
megélt csúcsokat és mélyponto-
kat, de kellô kitartással és ön-
uralommal kezelve sikerült le-
küzdenie az akadályokat. Az el-
múlt év ôszén döntötte el, hogy
a magánvállalkozói státuszt fel-
váltja egy magasabb kategóriá-
ra, s egyszemélyes kft.-t hozott
létre. Profiljában megtartotta a
kereskedelmet, kivitelezések-
hez áttételesen kapcsolódik: a
nála vásárló szerelôk, alvállal-
kozókon keresztül, a nagyobb
beruházásokban beszállítóként

vesz részt.
– Amikor új

áruház építé-
sébe kezd-
tem, keres-
tem azt a leg-
kedvezôbb hi-
telkonstruk-
ciót, amellyel
a beruházás-
hoz szüksé-
ges anyagi
hátteret erô-
s í t h e t t e m ,
kiegészíthet-
tem. A Szé-
chenyi Kár-
tyáról az elsô
híreket, infor-
mációkat a
sajtóból sze-
reztem, de ez
még nem
adott kifor-
rott képet a
lehetôségrôl,
még nem volt
a köztudat-
ban, mit is ta-
kar. A beru-
házás miatt
rákényszerül-
tem arra,
hogy alapo-
san feltérké-
pezzem a kü-
lönbözô hitel-
f o r m á k a t ,

köztük a Széchenyi-hitelt is, s
gyorsan kiderült: ez a legegysze-
rûbb módja, hogy az átmeneti lik-
viditási gondokat megoldjam. Ez
volt az egyetlen olyan hitel, ame-
lyik nem kívánt fedezetet, s olyan
teljesíthetô feltételekkel lehetett
elnyerni, mint a járulékok tisztes-
séges fizetése, nyereséges gaz-
dálkodás és mentesség minden-
féle köztartozás alól. Mindezek-
nek megfeleltem, így fel tudtam
venni az elérhetô maximális ösz-
szeget – említi az elsô találko-
zást a Széchenyi Kártyával a tu-
lajdonos ügyvezetô.

Másoknak is 
javasolja

Bármerre fordultam hasonló
nagyságrendû hitelért – fûzi hoz-
zá –, megkövetelték a tárgyi fe-
dezetet, de az épülô ingatlant
nem fogadták el. Egy pillanatra
patthelyzet állt elô: új székhelyet
építettem, melynek befejezésé-
hez hitelre volt szükségem, ám
mivel még nem volt befejezve,
nem lehetett felértékelni, így fe-
dezetként sem jöhetett szóba.
Amolyan 22-es csapdája alakult
volna ki, ha nincs a sokkal rugal-
masabb Széchenyi-hitel. Azóta is
minden évben igénybe veszem
és javaslom minden olyan vállal-
kozónak is, aki eddig még nem
használta. Valóban az egyik leg-
kedvezôbb feltételû hitelkonst-
rukció, s ez a pillanatnyi gazda-
sági környezetben különösen
nagy elôny.

Egyéni és vállalkozói szinten
egyaránt stagnál, illetve csök-
ken a vásárlási kedv, láthatóan
kevesebbet költenek az embe-
rek, így a mi termékeinkre ala-
pozott beruházásaikat is vissza-
fogják. Fôként érvényes ez az
ország északkeleti szegletében,
Szabolcs-Szatmár-Bereg megyé-
ben, ahol a mezôgazdaságot súj-
tó természeti csapások (fagy,
aszály) miatt elmaradtak a várt
bevételek. Ilyenkor különösen
nagy hasznát látja az ember a
rugalmas hitelnek. Én magam
ötödik éve használom a Széche-
nyi Kártyát s veszem igénybe a
szolgáltatásait. Nem egy üzlet-
felemnek, vevômnek is aján-
lom, hiszen nekem sem mind-
egy, hogy a vásárlóim idôben fi-
zetnek vagy sem. Nekem is idô-
ben kell teljesítenem kötelezett-
ségeimet ahhoz, hogy fenntart-
sam azt az üzleti bizalmat, amit
eddig elértem partneri köröm-
ben. Csak akkor tudok jó árat
biztosítani a hozzám forduló
szerelôknek, ha ôk is idôben
rendezik a hátralékaikat – eme-
li ki a Széchenyi Kártya korrekt
üzletmenetben játszott szerepét
Kravecz Károly.

Már sikeres vállalkozó volt, amikor fejlesztés, beruházás

mellett döntött. Ekkor nyúlt a kártyához, és ennek bizony

komoly hitel felvétele lett a vége. Mielôtt bárki a régi idôk

magyar dzsentrisorsára gondolna, gyorsan le kell szögezni:

az a bizonyos „lap” a Széchenyi Kártya volt, és nagy segít-

séget nyújtott Kravecz Károlynak, a nyíregyházi Hüperion

Kft. ügyvezetô igazgatójának cége tudatosan felépített bôví-

téséhez, fejlesztéséhez.

Szabolcsi Zsolt

A nyíregyházi Hüperion Kft. megfelelt a feltételeknek

Kártyán nyert hitellel fejlesztett

Pintér Hungary Kft.: bôvülhetett a cég profilja

Segítség lehetett a nehéz helyzetben
A Széchenyi Kártyát egyre több vállalkozó használja az or-

szágban. Közéjük tartozik a Pintér Hungary Kft. vezetôje,

Pintér Noémi, debreceni vállalkozó is, aki idén már harma-

dik éve használja a kártyát és élvezi annak elônyeit.

Kalmár Erika

A régebbi ügyfelek közé tar-
tozik a Nívó-Satellit Kft., amely
25 millió forintos hitelt vett fel.
Kulcsár Béla ügyvezetô ugyan-
csak elégedett a hitelkonstruk-
cióval, de mindemellett javasla-
tokat is tenne, hogy miként le-
hetne tovább javítani a feltétele-
ket. Véleménye szerint legalább
5-10 éves futamidôt kellene ad-
ni, és nagyobb lenne a mozgás-
tér, ha évente nem kellene
megújítani a kölcsönt. A Szé-
chenyi Kártya jelenlegi konst-
rukciója is jelentôs segítséget
adott cége számára, amely 1990-
ben gmk.-ként alakult. A cég
alaptevékenysége – amely azóta
is megmaradt – kábeltelevízió-
kiépítés és -üzemeltetés volt, de
mára már internetszolgáltatás-
sal is bôvült. A Nívó-Satellit
2000-ben alakult kft.-vé, jelen-
leg két vezetôvel és 15 alkalma-
zottal mûködik. Miskolcon és
Encsen ügyfélszolgálatot mû-
ködtetnek, jól képzett mûszaki
szakembereket és díjbeszedô-
ket foglalkoztatnak. A miskolci
központ mellett kibôvítették te-
vékenységüket egyebek között
Mád, Tálya, Rátka, Abaújszántó
és Encs térségére is. Tavaly már
átlépték a megyehatárt, és a

Nyírségben építenek hálózatot
pályázati projekt keretében. Ma
már a legkorszerûbb szolgálta-
tást nyújtják kábeltévére alapu-
ló szélessávú internet kiépítésé-
vel. 

– Kevés pályázat illeszkedik
a társaság tevékenységéhez, pe-

dig sokat halljuk, hogy milyen
fontos lenne éppen a hátrányos
helyzetû kistérségekben kiépí-
teni az internetszolgáltatást. A
kábeltévé sok helyen felpezsdí-
ti az életet, és miután internet is
kiépülhet mellette, a települé-

seken örömmel fogadják az em-
berek. 

– Egy kis- vagy közepes vál-
lalkozás is jól fejlôdhet, ha
olyan jó hitelkonstrukció segíti
munkáját, mint a Széchenyi
Kártya program, mert erôsíti a
társaság pénzügyi helyzetét, és
így lehetôség van az igények tel-
jesítésére – foglalta össze Kul-
csár Béla ügyvezetô igazgató. 

Ma már mintegy hatezer ügy-
felük van, akik többnyire elége-
dettek szolgáltatásaikkal. Ám
nemcsak a lakosság igényli az
internet- és kábelszolgáltatáso-

kat, hanem a kistérségekben
mûködô vállalkozások is. A
Nívó-Satellit Kft. tervei között
szerepel, hogy minden meglévô
hálózatukat ellátják internet-
szolgáltatással, optikai össze-
köttetéssel.

A Nívó-Satellit Kft.-t megerôsítette a Széchenyi Kártya

Kábeltévé és internet 
a borsodi kistérségekben is
Borsod-Abaúj-Zemplén megyében egyre népszerûbb a Szé-

chenyi Kártya hitelprogram, a megyei kereskedelmi és ipar-

kamara Széchenyi Kártya irodája már több mint hatezer

kártya ügyintézésében vett részt. Az ügyfelek dicsérik a hi-

telhez jutás feltételeit, a cégek többsége költségeinek, likvi-

ditási gondjainak megoldására fordítja a felvett összeget –

mondta el Csabai Tamás közigazgatási fôelôadó

M. Vadas Zsuzsa

Pintér Noémi, a Pintér Hungary Kft. vezetôje 

Kravecz Károly, a nyíregyházi Hüperion Kft. 
ügyvezetô igazgatója

Internet és kábeltévé fejállomás kültéri berendezései Kemecsén

A Svájci Alap 
Várhatóan még ebben az évben megszületik a kétoldalú keretmegállapodás az

úgynevezett Svájci Alapról. Az alpesi ország lakossága tavaly novemberben népszava-
záson döntött arról, hogy Svájc egymilliárd frankot folyósít az Európai Unió újonnan
csatlakozott országainak. Magyarország 131 millió svájci frankra, azaz körülbelül 21
milliárd forintra pályázhat majd a hivatalosan Svájci Hozzájárulásnak nevezett forrás-
ból. Svájc a pénzzel az Európai Unió új tagállamainak felzárkózását kívánja segíteni.
Ennek megfelelôen elsôsorban gazdasági és szociális reformokat, infrastrukturális be-
ruházásokat, valamint képzési és kutatási programokat támogat, különös figyelmet
fordítva a hátrányos helyzetû kistérségekre és az ott élô leszakadó rétegek integrá-
ciójának elômozdítására. A kiemelt területeket a magyar és a svájci kormány egyez-
tette. Kiemelt célpontnak számít Kelet-Magyarország három megyéje, az ágazatok
között pedig a környezetvédelem. Jelentôs összegeket szánnak az infrastruktúra fej-
lesztésére, valamint a kis- és középvállalkozások támogatására, a humán és szociális
szféra erôsítésére. Pályázni lehet majd egyebek közt az ipari termelés fejlesztésére,
alapinfrastruktúrák modernizálására, a veszélyes anyagkibocsátás csökkentésére, a
környezeti adottságok javítására, az export ösztönzésére, a kis- és középvállalkozá-
sok menedzsmentjének támogatására. Az összeget öt év alatt kell elkölteni. A pályá-
zatokat Svájcban bírálják el, a források felhasználását pedig a svájci szakemberek fo-
lyamatosan ellenôrzik.
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