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Magyarországon a hitelezési aktivitás 
változatlanul nagyon alacsony szintű, az 
MNB novemberi felmérése szerint a cé-
geknek csak a „krémje” juthat hitelhez 
– jelezte Kompaktor Emília, az MKIK köz-
gazdasági igazgatója. 
 (3. oldal)

Amikor kihelyezünk egy forintnyi Szé-
chenyi Agrárhitelt, akkor a foglalkozta-
tásért is teszünk valamit – hangsúlyozta 
Dávid Ferenc, a VOSZ főtitkára. 

 (4. oldal)

A Parlament a közelmúltban elfogadta 
a következő évi adóváltozásokról szóló 
törvényt, amely számos vállalkozói szfé-
rát érintő változást tartartalmaz – mond-
ta Balogh Ádám, az NGM adóügyekért 
felelős helyettes államtitkára.
  (3. oldal)

– Milyen konstrukciókat dol-
gozott ki a kormány a kis- és 
középvállalkozások fi nanszíro-
zására, támogatására? 

– A válság következtében Ma-
gyarországon is visszaesett a 
bankok kkv-k számára nyújtott 
fi nanszírozása. A kormány első 
intézkedései között szerepeltek 
a hitelezést javító intézkedések, 

amelyeket később továbbiak 
követtek: Az I. és a II. Akcióterv 
keretében döntött a kabinet a 
Széchenyi-kártya Program kiter-
jesztéséről. Így jött létre a Szé-
chenyi Forgóeszközhitel, a Szé-
chenyi Beruházási Hitel, a Szé-
chenyi-kártya Programnak az 
EU támogatások lehívását elő-
segítő Széchenyi Önerő Kiegé-
szítő Hitel és Széchenyi Támo-
gatást Megelőlegező Hitel, vala-
mint az Agrár Széchenyi-kártya 

Folyószámlahitel. A kormány a 
Széchenyi-kártya Program min-
den konstrukciójához kamat- és 
garanciadíj-támogatást nyújt.

A 2011. januárban meghirde-
tett Új Széchenyi-terv (ÚSZT) 
középtávú fejlesztéspolitikai 
programjaival, a magyar gazda-
ság szektorális kitörési pontjai 
mellett horizontális célként, kü-
lön támogatásokat összpontosít 
a hazai kkv-k fejlesztéseinek tá-
mogatására. Az ÚSZT több mint 
500 milliárd forintnyi forrást tar-
talmaz vállalkozásfejlesztésre és 
a vállalkozások támogatására, a 
pályázatok a korábbiaknál egy-
szerűbb eljárással férhetők hoz-
zá. Átalakításra kerültek a GOP, 
KMOP programok pénzügyi esz-
közei, az úgynevezett JEREMIE 
programok is. Ezek keretében 
kedvező feltételekkel, alacsony 

(10 százalék alatti kamattal) 
akár 50 millió forint beruházá-
si hitelhez is hozzájuthatnak 
a hazai kkv-k bankokon vagy 
egyéb közvetítő szervezeteken 
(mikrofi nanszírozókon, pénz-
ügyi vállalkozásokon) keresztül.

A kkv-hitelekhez nyújtott ke-
zességekhez kapcsolódó állami 
viszontgarancia mértékét a kor-
mány 2011 júniusában 70 száza-
lékról 85 százalékra emelte. Ez-
zel az érintett garanciaszerveze-
tek kkv-hitelek utáni garancia-
vállalása olcsóbbá vált, ami a 
garanciavállalás növekedését és 
a banki hitelezési hajlandóság 
emelkedését eredményezi.

– Melyek a legsikeresebb kon-
st ruk cióik?

– A legtöbb vállalkozást a leg-
kevesebb támogatási eszközzel 
a 10 éve sikeresen működő Szé-

chenyi-kártya Program éri el. A 
Széchenyi-kártya Folyószámla-
hitel elindításának célja az volt, 
hogy a likviditási nehézségekkel 
küzdő vállalkozók egyszerűsített 
eljárással szabad felhasználású, 
likviditási problémáikat keze-
lő banki fi nanszírozáshoz jussa-
nak. A Széchenyi-kártya a válság 
éveiben is bizonyított. Míg a ban-
kok Széchenyi-kártyához hason-
ló, versengő termékeiket foko-
zatosan visszavonták a piacról, 
a Széchenyi-kártya az elmúlt há-
rom évben is szinten tudta tarta-
ni kihelyezett hitelállományának 
nagyságát.

A Széchenyi-kártya Program 
2007-ben Európai Vállalkozási 
Díjat kapott. Európai uniós kkv-
követként elmondhatom, hogy 
más tagállamok érdeklődését is 
felkeltette, hogy a program kere-

tében egy viszonylag kis támoga-
tással, ekkora hitelösszeget lehet 
mozgósítani a kkv-k számára.

Sikeresnek minősíthetjük az 
idei évben megújult JEREMIE 
eljárás alapján nyújtott fejlesz-

Szöllősi László, az NGM helyettes államtitkára szerint a Széchenyi-kártya olcsó forrás 

A program bővítésével a kormány lefedte az igényeket

K. Tóth László

A kis- és középvállalkozások (kkv-k) fi nanszírozására és 
támogatására kidolgozott konstrukciók közül a 2007-ben 
Európai Vállalkozási Díjjal nemzetközileg is elismert Szé-
chenyi-kártya Program a legsikeresebb. A kkv-k hitelezé-
sénél jelentkező nagyobb kockázatot az állam által támo-
gatott garanciakonstrukciók mérséklik - tájékoztatta la-
punkat dr. Szöllősi László, a Nemzetgazdasági Minisztéri-
um belgazdaságért felelős helyettes államtitkára, akivel a 
kkv-k fi nanszírozásáról beszélgettünk.

– A hazai kkv-k egyre nehe-
zebben birkóznak meg a nehéz-
ségekkel, egyre több megy tönk-
re közülük, sokan fel is adják, 
abbahagyják a tevékenységet. 
Hány kkv szűnt meg a válság 
kezdete óta? 

– A statisztikai adatok sze-
rint jelenleg már több kkv szű-
nik meg, mint ahány alakul, de 
valójában a helyzet súlyosságát 
nem ez jelzi. Sokkal inkább az, 
hogy ezek a kis cégek immár tar-
tósan, több éven át képtelenek a 
fejlesztésre, a beruházásra és 
döntő részük lemarad a világtól. 
Technológiai fejlesztés nélkül 
nem tudnak megfelelni a köve-
telményeknek, nem versenyké-
pesek és a piacukat gyorsan el-
veszítik. 

Ez az egyik oldal, a másik kér-
dés a fi nanszírozás. A magyar 
gazdaságban a válság kitörése 
óta, jelentősen visszaesett a fi -
nanszírozás. Ez összességében 
2008 őszén körülbelül 8 ezer mil-
liárd forintot tett ki, ami mára 15 
százalékkal lett kevesebb. De ha 
az árfolyamváltozásokat is bele-
számítjuk, akkor még nagyobb, 
akár 30 százalékos a visszaesés. 
A válság hatása fi nanszírozási 
szempontból is a kis- és közép-
vállalati szektort érintette leg-
erősebben. A kkv-kon belül pe-
dig vannak különösen nehéz 
helyzetben lévő, válságokkal 

többszörösen sújtott ágazatok, 
mint például az építő- és az épí-
tőanyag-ipar, valamint az élelmi-
szergazdaság és a turizmus is. 

– A rendszerváltás óta eddig 
minden kormány zászlajára 
tűzte a kkv-k megsegítését, tá-
mogatását, gazdaságpolitiká-
jában kiemelt szerepet szánt 
a szektornak. Mi valósult meg 
a több mint húsz éve rendsze-
resen elhangzó ígéretekből és 
most milyen esélyt lát a kkv-k 
helyzetének javítására?

– Az ígéretek jó része ígéret 
maradt. Hozzáteszem: a makro-
gazdasági környezettől nem füg-
getlen a kkv-k helyzete, és az el-
múlt években ez nem mondható 
kedvezőnek. Nagyon nehéz lett 
volna az ígéreteket teljesíteni, 

hiszen hiába kapnának példá-
ul beruházási hitelt a kkv-k, ha 
nincs piacuk, nincs mire fejlesz-
teni a kapacitásukat. A jelenle-
gi kormánnyal az MKIK megál-
lapodást kötött a fi nanszírozás, 
konkrétan a Széchenyi-kártya 
Program kibővítésére. Ma már 
senki nem kérdőjelezi meg, hogy 
a Széchenyi-kártya eléri a célját, 
a kifejezetten a kis- és közepes 
vállalkozások számára elindított 
folyószámla hitelezés kilenc éve 
igazi sikertörténet. Évről évre nő 
a kártya-igénylők száma és a ki-
helyezett hitel-állomány, még ak-
kor is, ha összességében csök-
kennek a vállalkozási hitelek. 

– Mire lehet számítani az 
idén megnyílt új hitel-lehetősé-
gekkel kapcsolatban? 

– Az első tapasztalatok sze-
rint eltérő az érdeklődés a kü-
lönböző típusú kártyák iránt. A 
legnépszerűbb a korábban be-
vezetett forgóeszköz-hitel, és – 
érthető módon – legkevesebben 
eddig a beruházási kártyát igé-
nyelték.  

Újdonság az Agrár Széche-
nyi-kártya, amely látszólag nem 
kapcsolódik az MKIK-hoz, bár 
sok területen kapcsolódunk az 
agráriumhoz, hogy csak a leg-
fontosabbat, az agrár-szakkép-
zést említsem. Az Agrár Széche-
nyi-kártya bevezetését nagyon 
pozitívnak és időszerűnek tart-
juk.

– Érezhető-e a bankok maga-
tartásának változása, szigoro-
dása a kkv-kkal szemben? 

– A bankok kétségkívül drá-
gábban és nehezebben jutnak 
manapság forrásokhoz, így egy-
részt érthető, ha jobban megné-
zik, milyen kockázatokkal he-
lyezik ki a pénzüket. Másrészt 

Parragh László, az MKIK elnöke a fi nanszírozás nehézségeiről

A kkv-knak belső piaci 
élénkülésre lenne szükségük

Kalocsay Katalin

A gazdasági válság még tovább nehezítette az alapvető-
en belső piacra termelő kis- és középvállalati szektor hely-
zetét. A belső piacot 2006-óta folyamatos csökkenés vagy 
stagnálás jellemzi, és 2012-ben sem várhatunk növekedést. 
Ez azt jelenti, hogy a kkv-k helyzetében sem következik be 
lényeges változás, a többség a túléléssel küzd – mondta 
el lapunknak Parragh László, a Magyar Kereskedelmi és 
Iparkamara elnöke.

Parragh László, az MKIK elnöke

Szöllősi László helyettes államtitkár

– 2011-ben még mindig a 
gazdasági válság mélyülésével 
kellett szembenéznünk. Milyen 
évet tudhat maga mögött a Szé-
chenyi-kártya Program?

– Sajnos mostanában arról 
szól a világ, hogy egyáltalán 
kap-e hitelt a magyar kisvállal-
kozó. Vannak ugyan számukra 
is banki hitelkonstrukciók a pi-
acon, a hitelezési készség csök-
kenése, és a banki források be-
szűkülése miatt azonban a fel-
tételek túlságosan szigorúak. A 
Széchenyi-kártya Program kere-
tében viszont sztenderdizált fel-
tételrendszer mellett juthatnak 
forráshoz a kis- és középvállal-
kozások. A program biztosítja, 
hogy a tranzakcióban résztve-

vők mindegyike nyerjen az üzle-
ten. A bankoknak azért jó a hitel-
program, mert az SZK biztonsá-
gos termék, kihelyezhetik, meg-
forgathatják pénzeszközeiket 
úgy, hogy a kockázatokra nagy-
részt állami garancia van. A vál-
lalkozók számára pedig – a ka-
mattámogatásnak köszönhetően 
– az árazás, a feltételek nagyon 
kedvezőek. A program keretében 
hat különböző terméket kapnak, 
tehát a fi nanszírozási problémá-
ik megoldására a legmegfelelőbb 
hiteltípust választhatják. A prog-
ramnak az állam számára is ko-
moly előnyei vannak, mert valós 
segítséget nyújt a hazai vállalko-
zásoknak. Fehéríti a gazdaságot, 
immár szerves részét képezi a 
gazdaságfejlesztési rendszernek, 
gazdaságélénkítési programként 
is bevált. Az évente kihelyezett 
120-130 milliárd forintos hitel a 
a különböző adóbevételeken – 
társasági adó, iparűzési adó, áfa, 
stb. – keresztül költségvetési be-
vételt is generál. 

 A tavalyi és az idei évben is a 
válság ellenére – vagy talán épp 
a válság miatt –, 20-30 százalék-
kal nőtt az igénylések száma. El-
évülhetetlen a kártya gazdaság-
politikai érdeme, hiszen havon-
ta körülbelül 10 milliárd forint 
friss pénzt juttat a rendszerbe. 
Az elmúlt kilenc évet összesít-
ve a kihelyezett hitelek nagysá-
ga meghaladja a 967 milliárd fo-
rintot, az eddigi igénylők száma 
csaknem 211 ezer, és több mint 
156 ezer vállalkozás kapott Szé-
chenyi-kártyát. Minden munka-
óra minden egyes percében egy-
millió forint kerül ki a gazdaság 

vérkeringésébe a Széchenyi-kár-
tya program keretén belül.

– Milyennek látja a kkv-
szektor jelenét és jövőjét ma 
Magyarországon?

– A kkv szektor nem áll jól: az 
eleve tőkehiányos vállalkozások 
az elmúlt években a válság hatá-
sára felélték tartalékaikat. Nem 
csak a piaci lehetőségek szűkül-
tek be, de a hitelezési lehetősé-
gek is. Ez a szektor adó szem-
pontjából is „érzékeny”, így az 
adórendszer bizonytalansága, 
negatív hatásai, vagy akár csak 
annak érzete a vállalkozásokat a 
feketegazdaság felé fordíthatja. 
A szektor több támogató intéz-
kedést, illetve azonnali beavat-
kozást igényel, különös tekin-
tettel arra, hogy csaknem három 
millió ember megélhetését biz-
tosítják a mikro-, kis- és közép-
vállalkozások. 

– A jelenlegi helyzetben mik 
lehetnek a hazai vállalkozások 
legfőbb kitörési pontjai?

– Számos pályázati lehetőség 
és forrás van, de sajnos, még 
mindig túl bonyolultak, hossza-
dalmasak az igénylési és ügyin-
tézési folyamatok. A jelentős ön-
erő elvárás, az utólagos fi nanszí-
rozás és a kifi zetések késlekedé-
se gyakran ellehetetleníti, hogy 
a kis cégek ilyen formában jus-
sanak forráshoz. A jó pályázatok 
„percek alatt” elfogynak, miköz-
ben óriási keretek állnak kihasz-
nálatlanul. Az például teljesen 
érthetetlen, hogy 3200 település-
ből 2500 ki van zárva a GOP és a 
ROP programokból – miközben 
erre lenne 100 milliárd forint fö-
lötti forrás-, és e helyett csak a 
7 milliárd forintos kerettel ren-
delkező ÚMVP-re pályázhatnak 
a kizárt települések. A jelenle-
gi helyzetben nem hagyatkoz-
hatunk az EU beruházás-ori-
entált támogatási rendszerére 

Krisán László KA-VOSZ vezérigazgató: 2012 „muszáj év” lesz

Percenként egymillió forint

Erdélyi Ágnes

„Muszáj” év lesz a következő. Muszáj lesz egyértelműen, 
és határozottan fellépni a kkv szektor érdekében. Biztató, 
hogy a hazai gazdaságpolitika kommunikációjának fóku-
szában a kkv szektor fejlesztése áll, de 2012-ben már konk-
rét intézkedéseknek is alá kell támasztaniuk a kormány-
zati szándékot – hangsúlyozta lapunknak adott interjújá-
ban Krisán László, a KA-VOSZ Zrt. vezérigazgatója.

Krisán László, a KA-VOSZ Zrt. vezér-
igazgatója

(Folytatás a 4. oldalon) 

(Folytatás a 4. oldalon) (Folytatás a 4. oldalon) 
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A Magyar Exporthitel Bizto-
sító Zrt.-t 1994-ben alapította 
a magyar állam azzal a céllal, 
hogy az Európai Uniós tagál-
lami biztosítókhoz hasonlóan 
a magyar exportnövekedést az 
exporthitel biztosítás eszközei-
vel támogassa. A MEHIB a ma-
gyar kormány mindenkori kül-
gazdasági stratégiájával össz-
hangban végzi tevékenységét. 
Ennek keretében a MEHIB a 
piaci szereplők által nem, vagy 
csak részben felvállalható koc-
kázatok biztosítását vállalja.

A MEHIB portfoliójában je-
lentős részt képviselnek azok 
az ügyletek, amelyek valamely 
kockázatosabb régió országá-
ba, vagy kkv-exportőrök ese-
tén az Európai Unió valamely 
tagállamába irányulnak. A biz-
tosító kiemelt hangsúlyt fektet 
a kkv-k támogatására, export-
juknak elősegítésére, illetve a 
szektor nemzetközileg is ver-
senyképessé válásának megte-
remtéséhez. 

A MEHIB többféle értékelhe-
tő kockázattal foglalkozik. Te-
vékenységén belül megkülön-

bözteti a forgalmi típusú bizto-
sítást és az egyedi típusú bizto-
sítást. A MEHIB mind a forgal-
mi típusú, mind az egyedi bizto-
sítás keretében a kereskedelmi 
(adós, kezese fi zetésképtelen-
sége, fi zetési késedelme, nem-
fi zetése), illetve politikai bizto-
sítási események (többek közt: 
polgárháború, moratórium el-
rendelése) bekövetkezése ese-
tén fi zet kárt, a biztosítási szer-
ződésben rögzítettek szerint.

A kkv-k számára fedezet a hitelbiztosítás

A MEHIB kínálata

Peredi Ágnes

A Magyar Exporthitel Biztosító Zrt. (MEHIB) tevékeny-
ségének fő célja, hogy a magyar exporthoz kapcsolódó-
an nyújtott hitelek állami hátterű biztosításával hozzá-
járuljon a magyar exportvolumen és versenyképesség nö-
veléséhez – foglalta össze a legfontosabb célokat Roncz 
Gábor vezérigazgató. 

Roncz Gábor, a MEHIB 
vezérigazgatója

Az Eximbank a rendelkezésre 
álló eszközrendszerrel azokat a 
Magyarországon működő vállal-
kozásokat – így a kis és közép-
vállalkozásokat is – támogatja, 
amelyek jelentős exportpoten-
ciállal rendelkeznek, de a ke-
reskedelmi bankok által kínált 
termékek, illetve szolgáltatások 
igénybevételével e potenciált az 
Eximbank közreműködése nél-
kül nem tudnák megfelelően ki-
aknázni, mivel a magasabb koc-
kázatokat a kereskedelmi ban-
kok nem képesek, vagy nem ké-
szek vállalni.

A bank termékpalettáját is ez-
zel összhangban alakította ki. Az 
Eximbank hitelfelvevői lehet-
nek közvetlenül a magyar termé-
kek és szolgáltatások exportőrei 
vagy azok külföldi vevői, illetve 
közvetett fi nanszírozások ese-
tében a magyar exportügyletek-
hez kapcsolódó fi nanszírozást 
nyújtó hazai és külföldi bankok 
azzal, hogy az Eximbank ügyfe-
lének minden esetben a magyar 
exportőrt tekinti.

A két évet meghaladó futam-
idejű, fi x CIRR kamatozású fi -
nanszírozások esetén az OECD 
Megállapodás szerint a külke-
reskedelmi/fővállalkozói szer-
ződés maximum 85 százalékát 
lehet fi nanszírozni. Utófi nanszí-
rozás esetén minimum 15 száza-
lék előleget a vevőnek kell meg-
fi zetnie a teljesítés megkezdése-
kor. Előfi nanszírozás esetén, pe-
dig minimum 15 százalékot az 
exportőrnek kell fi nanszíroznia 
saját forrásból. Egyedi elbírálás 
alapján, utófi nanszírozás esetén 
helyi költség részbeni fi nanszíro-
zására is lehetőség van.

Az Eximbank azon ügyletek fi -
nanszírozásában vállal szerepet, 
amelyek a kormány külgazdasá-
gi stratégiájával összhangban, 
elsősorban a következő reláci-
ókba irányulnak: Közép-Kelet-
Európa, különösen a Kárpát-me-
dence országai,  Kína, India, Dél-
kelet-Ázsia, Észak-Afrika és Kö-
zel-Kelet egyes államai.

Az Eximbank által fi nanszíro-
zott illetve garantált exportügy-
letek esetén az ügylet tárgyát ké-
pező termékek és/vagy szolgál-
tatások magyar származásának 
igazolása szükséges (a Magyar 

Kereskedelmi és Iparkamara il-
letékes területi kamarája által 
kibocsátott származási bizonyít-
vánnyal, illetve a Magyar Keres-
kedelmi Iparkamara által kibo-
csátott származási igazolással). 
Komplex ügyletek esetén az 
Eximbank egyedi elbírálás alap-
ján határozza meg, hogy a teljes 
fi nanszírozott érték minimáli-
san mely százalékát kitevő áruk 
és/vagy szolgáltatások esetén 
szükséges a magyar származás 
igazolása. 

Különösen a kis- és középvál-
lalkozások tevékenységét segíti 
az export előfi nanszírozó refi -
nanszírozási hitelkeret. 

Ugyancsak a kkv-k működö-
sét segíti az éven belüli rulírozó 
közvetlen export előfi nanszíro-
zási hitel.  

Eximbank: Magasabb kockázatvállalás a kkv-knál

Változatos exportösztönzés

– peredi –

Állami exporthitel ügynökségként az Eximbank küldetése, 
hogy a közvetlenül rendelkezésére bocsátott költségvetési 
források és az állami garanciális háttér, vagyis az export-
ösztönzésre allokált kormányzati erőforrások hatékony 
felhasználásával – a Magyar Exporthitel Biztosító Zrt.-vel 
(MEHIB) együttműködve – segítse elő a magyar export nö-
vekedését – foglalta össze az Eximbank tevékenységének 
lényegét Adamecz Péter vezérigazgató.

Adamecz Péter, az Eximbank 
vezérigazgatója

– Milyen garanciákkal kíván-
ják bővíteni a portfóliójukat? 

– Az utóbbi egy évben több 
viszontgaranciával nem rendel-
kező termék, köztük az uniós 
pályázatokhoz kapcsolódó ke-
zességvállalásunk megszünteté-
sére kényszerültünk, mert a jö-
vőben kifejezetten a kis- és kö-
zépvállalkozókra kívánunk kon-
centrálni. Jelenleg a hitelgaran-
cia 80 százaléka forgóeszköz fi -
nanszírozáshoz kapcsolódik, a 
maradék pedig beruházási hite-
lekhez. Ez utóbbit alapvetően 
befolyásolja a konjunktúra ala-
kulása, egyelőre alacsony a ke-
reslet, de reméljük, hogy amint 
megindul a kilábalás a válság-
ból, ismét növekedni fog ez az 
igény.

– A hitelek hány százalékáig 
vállalnak garanciát?

– A maximális kockázatvál-
lalásunk 80 százalék. Korábban 
az állam 70 százalékig vállalt ga-
ranciát: ez azt jelentette, hogy 
56 százalékos volt az állami koc-
kázat, a maradék 44 százalékon 

fele-fele arányban osztozott a 
bank és a Garantiqa.  Ez év köze-
pén - tekintettel a válság súlyos-
ságára – kezdeményezésünkre 
a kormány ezt a 70 százalékos 
viszont-garanciát felemelte 85 
százalékra. Ez nagyon fontos lé-
pés volt, mert megnövelte a ga-
rancianyújtó kapacitásunkat, 
jelentősen csökkentette a koc-
kázatunkat, a bankoknak pedig 
áttételesen javította a helyzetét, 
hiszen az ügyletekhez kevesebb 
saját tőkét kell allokálniuk.

– Tőkevesztés miatt csökkent 
az alaptőkéjük...

– A válság előtt 3–3,5 százalé-
kos bebukással számolhattunk, 
ez a szám 2009-2010-re megdup-
lázódott, és 6 százalék fölé emel-
kedett. A Garantiqa tavalyi vesz-
tesége meghaladta a 6 és fél mil-
liárd forintot, idén pedig valószí-
nűleg eléri a 3 és fél milliárdot, 
és ez a tőkecsökkenésben csa-
pódott le. Ezt a helyzetet javít-
hatja a kormány döntése, amely-
lyel a 70 százalékos állami ga-
ranciát 85-re emelte, így hozzá-
járul ahhoz, hogy ez a tőkevesz-
tés egyre kisebb legyen, és az 
egyensúlyt mielőbb helyre tud-
juk állítani.  

– Szigorítottak-e a garancia-
vállalás feltételein? 

– Nem, bár egyes bankok bi-
zonyos értelemben szigorítás-
nak élték meg, hogy konzekven-
sen betartjuk a ránk vonatkozó 
szabályokat. Olyan hiteleket, 
amelyeknél látszik, hogy a vál-
lalkozás hamarosan bedől, nem 
engedélyezünk.

– A díjakat sem emelték?
– Az új vállalású kezessége-

ink esetében az átlagos díjmér-
ték jelenleg 1,8 százalék körül 
alakul azzal, hogy a Garantiqa 
Hitelgarancia Zrt. díjait a vállalt 
kezesség összegére vetítve álla-
pítja meg. Azon dolgozunk, hogy 
a pénzügyi helyzetünk stabilizá-
lásával lehetővé váljon a készfi -
zető kezességvállalási díjak ér-
zékelhető csökkentése.

Garantiqa Hitelgarancia Zrt.

Nem szigorítottak

Losonczi Lívia

A kormány az év közepétől 70-ről 85 százalékra emelte az 
állami viszont-garancia nagyságát, és ezzel jelentősen 
megnövelte a lehetőségeinket – hangsúlyozza Auth Henrik, 
a Garantiqa Hitelgarancia Zrt. vezérigazgatója. 

Auth Henrik, a Garantiqa Hitelga-
rancia Zrt. vezérigazgatója

Az MFB egyrészt a hitelintéze-
tek refi nanszírozásán keresztül 
értékesíti az úgynevezett prog-
ramhiteleket. E kategóriában az 
Új Magyarország Vállalkozásfej-
lesztési Hitelprogram keretében 
juthatnak beruházás célú forrás-
hoz a kkv-k. Egyebek közt inno-
vációs és beszállítói tevékenysé-
gük erősítéséhez, környezetvé-
delmi és egészségügyi célú be-
ruházásaikhoz kaphatnak hitelt, 
illetve kiegészítő forrást fejlesz-

tési és beruházási tárgyú pályá-
zataikhoz.  Ebben a programban 
egyébként a nem kkv vállalkozá-
sok is részt vehetnek.

Az MFB másrészt a saját köz-
vetítő hálózatán keresztül is biz-
tosít fejlesztési hitelt a szektor-
nak. Az Új Magyarország Kis-
vállalkozói Hitelt azon vállal-
kozások igényelhetik, amelyek 
50 főnél kevesebb alkalmazot-
tat foglalkoztatnak, és ame-
lyek éves nettó árbevétele vagy 
mérlegfőösszege legfeljebb 10 
millió eurónak megfelelő forint-
összeg. A hitel felhasználható a 
vállalkozási tevékenység végzé-

sére szolgáló ingatlan beruhá-
záshoz (vásárlás, építés, átalakí-
tás), a vállalkozási tevékenység 
végzéséhez szükséges használt 
és új gépek, berendezések, fel-
szerelések, járművek beszerzé-
séhez, a vállalkozási tevékeny-
ség végzéséhez szükséges tárgyi 
eszköz működtetéséhez kapcso-
lódó szoftver vásárlásához. Az 
Új Magyarország Kisvállalkozói 
Hitel esetében a Garantiqa Hi-
telgarancia Zrt. által nyújtott, a 
hitel tőkeösszegére és egyéves 
kamataira kiterjedő 80 száza-
lékos kezességvállalás díját az 
MFB Zrt. átvállalja az ügyfelei-
től, ezzel is segítve a beruházá-
sok megvalósulását. 

Mindkét hitelprogram kedvez-
ményes kamatozású kölcsön, 
azaz az igénylők a piacinál ked-
vezőbb feltételek mellett jut-
hatnak fejlesztési forrásokhoz, 
ezért a feltételeket nagymér-

tékben meghatározzák a hazai 
és európai uniós jogszabályok. 
Ezen konstrukciók iránt folya-
matos az érdeklődés, de a válság 
hatása itt is érződik, mert sajnos 
csökken az elfogadható kocká-
zatú fejlesztések száma - mond-
ta az MFB szóvivője. 

MFB hitelprogram innovációra, beszállítói tevékenységre, környezetvédelemre

Kedvezményes kamatozású hitelek
A kis-és középvállalkozók hitelhez jutását segítheti a Ma-
gyar Fejlesztési Bank 60 milliárd forintos tőkeemelése, 
amelyről a közelmúltban döntött a kormány. A pénzinté-
zet eddig 321 milliárd forint értékű Vállalkozásfejlesztési 
Hitelt nyújtott a cégeknek, a program indulása óta. Nyiri 
János, a bank szóvivője, a legfontosabb hitelprogramokról 
beszélt lapunknak.

Nyiri János, az MFB szóvivője

– losonczi –

A  pályázatra Bács-Kiskun-, 
Csongrád-, és Békés megyei cé-
gektől 162 kidolgozott anyag ér-
kezett, s a bírálók ebből 160-at 
be is fogadtak.

A rendszernek több pozitív vo-
nása is van – hangsúlyozta az el-
nök. Mindenekelőtt az, hogy a 
döntések térségi szinten szület-
nek, a bírálóknak rálátásuk van 
arra a környezetre, ahonnan a 
pályázatok beérkeztek. Az is 
előny, hogy a pályázók számító-
gépes rendszer segítségével el-
lenőrizhetik, megfelelően töltöt-

ték-e ki az íveket. Az pedig kü-
lönösen fontos, hogy végre az 
infrastruktúra fejlesztésre is jut 
támogatás. Nem mellékesen a  
fejlesztések révén a szinte vég-
veszélyben lévő építőipari vállal-
kozások is munkához juthatnak 
– tette hozzá. (A pályázati határ-
idő az év végén jár le.) 

Tapasztalataink szerint a  vál-
lalkozások mindenekelőtt az 
emberi  erőforrás-, a gyártás és 
termék fejlesztésbe, valamint 
a marketingbe invesztálnak, az 
épületekre, az infrastruktúrára,a  
csarnokok, a  műszaki kiszolgá-
ló háttér korszerűsítésére gyak-
ran nem marad pénzük. 

Mint Gaál Józseftől megtud-
tuk, saját cégénél, a kecskemé-
ti Szimikron Kft-nél is hasonló 
a helyzet. A rendelések bővülé-
se, a növekvő készletek  tárolása 
miatt előbb-utóbb bővíteni kell 
a gyártócsarnokot. Bízik benne, 
hogy a DAOP keretén belül, a pá-
lyázat segítségével a közeljövő-
ben lehetősége nyílik erre. 

A kamara szeretné elérni, hogy 
ha valamelyik regionális prog-
ramnál  nem tudják felhasználni 
a forrásokat, akkor azokat erre, a 
sikeres és igen  népszerű projekt-
re csoportosíthassák át – emelte 
ki a Bács-Kiskun Megyei Keres-
kedelmi és  Iparkamara elnöke.  

Gaál József: Ha marad pályázati pénz, szeretnénk átcsoportosíttatni 

Több forrás kellene telephelyek fejlesztésére
A Dél-Alföldi Operatív Program (DAOP) keretében beru-
házásaik fejlesztésére a vállalkozások több jogcímen  pá-
lyázhattak uniós és állami támogatásra. A DAOP-on  be-
lül talán a legsikeresebb program a telephelyek komplex 
fejlesztése volt – nyilatkozta a lapunknak Gaál József, a 
Bács-Kiskun Megyei Kereskedelmi és  Iparkamara elnöke, 
a Magyar Kereskedelmi és Iparkamara alelnöke.

Gaál József, az MKIK alelnöke

Barta Zsolt A DAOP-hoz 2011-ben a 11 pályá-
zati felhívásra 25,1 milliárd forint 
értékű pályázati igény érkezett be. 
Az elmúlt években a válság követ-
keztében a legtöbb vállalkozás a 
gazdaságfejlesztési és a turisztikai 
projektekből lépett vissza.
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– Mennyire lesz tervezethető 
az adózás a vállalkozások szá-
mára?  

– Sok változás lesz az adó-
rendszerben, amely a vállalko-
zói kört érinti. A munkaadók 
szempontjából a legnagyobb fel-
adatnak az adójóváírás kiveze-
tésének ellentételezését, azaz az 
elvárt béremelések végrehajtá-
sát látom. 

– Mit tartalmaz a vállalkozá-
sok bérkompenzációját érintő 
jogszabály?

– Abból kell kiindulni, hogy a 
vállalkozások annyival emeljék 
meg a béreket, hogy egyetlen 
munkavállalónak se csökken-
jen a nettó keresete. Az emelés 
öt százalék fölötti részét adó-
kedvezmény formájában vissza-
adja az állam. A béremelések öt 

százalék feletti költségét a szo-
ciális hozzájárulási adóból lehet 
majd levonni. Ez a kedvezmény 
csökkentett összegben 2013-ban 
is érvényesíthető lesz. Remélhe-
tőleg ez az öt százalékos több-
let kiadás nem ró majd túlzott 
mértékű terhet a vállalkozások-
ra. Nem gondoljuk, hogy a sze-
mélyi jövedelemadózás rendsze-
rének átalakítása létszámleépí-
téshez, illetve a részmunkaidős 
foglalkoztatás növekedéséhez 
vezetne. Ezzel kapcsolatban ki-
emelném még, hogy 2013-tól az 
állam jelentős adókedvezmény-
nyel kompenzálja azokat a mun-
káltatókat is, akik szakképesí-
tést nem igénylő munkakörben 
foglalkoztatnak. 

– Mekkora kedvezményt je-
lent ez? 

– Kilenc százalékot lehet majd 
levonni a szociális hozzájáru-
lási adóból. Ez a kedvezmény 
a minimálbéreseknek eddig já-

ró adójóváírás helyébe lép. Az 
adójóváírás intézményét azért 
kell megszüntetni, mert sokan 
visszaéltek ezzel a rendszerrel, 
amit úgy kívánunk átalakítani, 
hogy célzott támogatást adunk 
a hátrányos helyzetűek foglal-
koztatatásának támogatására.  
Jelenleg mintegy 200 ezer em-
ber van, aki olyan munkakör-
ben dolgozik, amely nem igé-
nyel szakképesítést. Azonban 
felhívnám a fi gyelmet arra, hogy 
ezen kívül még számos kedvez-
mény érvényesíthető a szociális 
hozzájárulási adóból. Ilyenek a 
START kártyákhoz kapcsolódó 
kedvezmények, valamint a hát-
rányos régiókban élők foglal-
koztatási kedvezménye.

– Új fogalom a szociális hoz-
zájárulási adó. Mit jelent ez? 

– A szociális hozzájárulási 
adó váltaná fel 2012. január else-
jétől a foglalkoztató és a biztosí-
tott egyéni vállalkozó által fi ze-
tett munkáltatói társadalombiz-
tosítási járulékokat. Ennek mér-
téke változatlanul az adó alapjá-
nak 27 százaléka lesz. 

– Az adó befi zetése után az 
egyéni vállalkozó, illetve a cég 

alkalmazottak jogosultak lesz-
nek társadalombiztosítási ellá-
tásra?

– Nem, a munkáltatói befi ze-
tés továbbra sem jelent tb el-
látásra való jogot: az öregsé-
gi nyugdíjra és az egészségügyi 
ellátásra való jogosultságot az 
egyéni járulékbefi zetések terem-
tik meg.  

– Hogyan változnak a főál-
lású vállalkozók járulékalapjai 
jövőre?

– Az egészségügyi ellátások 
fedezetéhez való arányosabb 
hozzájárulás érdekében a főállá-
sú vállalkozóknál az új minimá-
lis egészségbiztosítási járulék-
alap a tárgyév első napján érvé-
nyes minimálbér másfélszerese 
lesz, a jelenlegi minimálbér he-
lyett. A szociális hozzájárulási 
adónál is van főállású vállalko-
zókra vonatkozó minimum-alap 
előírás, amelynek mértéke a mi-
nimálbér illetve a garantált bér-
minimum 112,5 százaléka.

– Módosulnak-e a vállalkozá-
sok egyéb terhei? 

– A társasági adó évi 500 mil-
lió forint bevételig 10 százalék 
felette pedig 19 százalék marad. 

Szigorodnak a veszteségelhatá-
rolás szabályai, 2012-től csak az 
elhatárolt veszteség nélkül szá-
mított adóalap 50 százalékáig 
lesz érvényesíthető.  Marad az 
egyszerűsített vállalkozói adó, 
de annak mértéke 37 százalék-
ra emelkedik. Ezzel egyidejű-
leg 25-ről 30 millióra nő a bevé-
teli értékhatár. Az evának egyik 
komoly hátránya, hogy nem is-
meri el a foglalkoztatáshoz és 
a befektetett tőkéhez kacsoló-
dó költségeket, így indokolatla-
nul kedvezőbb helyzetbe hozza 
azokat a vállalkozásokat, ame-
lyek nem végeznek beruházást, 
és nem foglalkoztatnak alkal-
mazottakat. Az eva helyett tehát 
egy olyan megoldásra van szük-
ség, amit nemcsak egy szűk adó-
zói kör alkalmazhat, hanem a 
kkv szektor valamennyi szerep-
lője. Az ezzel kapcsolatos mun-
ka folyamatban van, az új egy-
szerűsített adózási forma beve-
zetésére 2013-ban kerülhet sor.

– Egyéb költségek?
– 2012-től változnak a repre-

zentáció és az üzleti ajándék 
utáni adózás szabályai is. A tör-
vény ezeket a juttatásokat ki-

emeli a társasági adóalapból, és 
azokat visszahelyezi a személyi 
jövedelemadó hatálya alá. Az-
az ezeket a kifi zetéseket a jövő-
ben 16 százalék szja terheli az 
adóalap 1,19-szerese után, to-
vábbá a 27 százalék egészség-
ügyi hozzájárulást is meg kell 
fi zetni. Differenciáltan módosul 
a cégautóadó is. Eddig a céges 
autók után 1600 köbcentimé-
terig 7000, fölötte pedig 15 000 
Ft volt a fi zetendő adó. 2012-től 
a cégautóadó mértékét a sze-
mélygépkocsi hajtómotorjának 
teljesítménye és annak környe-
zetvédelmi besorolása határoz-
za meg.

Adójóváírás, bérkompenzáció, szociális hozzájárulási adó

Mit hoznak az új adószabályok a vállalkozóknak?

Losonczi Lívia

A Parlament a közelmúltban elfogadta a következő évi 
adóváltozásokról szóló törvényt, amely számos a vállalko-
zói szférát érintő változást tartartalmaz. Az új adószabá-
lyokról dr. Balog Ádámot, a Nemzetgazdasági Minisztéri-
um adóügyekért felelős helyettes államtitkárát kérdeztük.

Balog Ádám, az NGM helyettes 
államtitkára

A jegybank megítélése sze-
rint egyelőre nem várható ko-
molyabb élénkülés a vállalati, 
a lakossági és az önkormányza-
ti szektorban sem. Az elemzés 
szerint a visszafogott magyar-
országi hitelpiac eltér az euró-
zónabeli és a kelet-európai ré-
giós piacoktól is, utóbbiakban 
ugyanis már megindult a bővü-
lés. A magyar piac leginkább a 
balti államok piacához hasonlít, 
ahol még szintén nem indult be 
a hitelezés. A még mindig ala-
csony szinten stagnáló hazai hi-
telállomány így nemcsak a kilá-
balást nehezíti, hanem egyben 
versenyhátrányt is okoz, hogy 
versenytársainkkal ellentétben 
a magyar cégek nehezen, vagy 
nem jutnak hitelhez.

A vállalkozói szféra hitelezé-
sében a forintalapú hitelek ka-
mata hosszabb ideje 8,5 száza-
lék körül alakul, de ez is első-
sorban a jó hitelképességű ügy-
feleknél jellemző. A banki szigo-
rítások főleg a nem árjellegű fel-
tételeket érintik, így szűkül a hi-
telképes vállalatok köre. A még 
hitelképesnek minősülő közép-
vállalkozások többnyire csak 10 
százalék feletti kamaton tudnak 
hitelhez jutni.

A vállalkozói szektorban a 
bankok szerint hitelezhető kör 
azért is zsugorodik hosszabb 

ideje, mert mérséklődik a koc-
kázatvállalási hajlandóság, a 
bankoknál pedig gondok van-
nak a hitelezési képességgel 
(tőke- és likviditási helyzet). 
Az augusztusi felméréshez ké-
pest romlott a globális konjunk-
túra, mindennapossá váltak az 
adósságválságok, megnőttek 
az eurozóna bankrendszerének 
kockázatai. Ezek az események 
negatívan befolyásolták a hite-
lezési képességet, ami az erős 
pénzügyi integráció okán nem 
maradt/nem maradhat hatásta-
lan a magyar bankrendszerre 
sem. A harmadik negyedévben a 
kis- és mikrovállalkozások, vala-
mint a kereskedelmi ingatlanhi-
telek hitelezési feltételei szigo-
rodtak tovább. A szigorodás el-
sősorban a fedezeti követelmé-
nyeket, a kamatkondíciókat, a 
hitelképességi szintet érintette.

Növekedési kilátások
A növekedési kilátásokat il-

letően komoly problémát jelez, 
hogy míg a rövid lejáratú hitelek 
iránt jelentősen, mintegy 20 szá-
zalékkal nőtt a kereslet, addig a 
hosszú lejáratú, főleg beruházá-
si hitelek iránt gyengült. Már a 
bankok sem számítanak élénkü-
lésre, sőt többen további csök-
kenést várnak. 

A legelőnyösebb feltételekkel 
a hitelképes nagyvállalatok kap-
hatnak hitelt, átlagosan két szá-
zalékpont körüli felár mellett. A 
kkv-knál viszont a felár megkö-
zelíti a 4 százalékpontot. A fo-
rintalapú hitelek kamatfelára 
2,5 százalékpont tájékán mo-
zog, a devizaalapú hiteleké ½-1 
százalékponttal magasabb a kül-
földi források drágulása miatt. 
A magasabb kockázatot jelentő 
vállalkozások 4 százalék fölötti 
felárral kaphatnának fi nanszíro-
zást, ami már eleve lenullázza a 
hitelkeresletet.

A vállalati hitelek közül jelen-
tős a 90 napon túli késedelem-
ben levő állomány aránya, és 
ugyancsak jelentős a vesztesé-
gekre képzett céltartalék nagy-
sága.

2008 ősze óta a (belföldi pénz-
intézetektől felvett) vállalati hi-
telek állománya több mint 12 
százalékkal csökkent. Ha az idő-

közbeni árfolyamváltozásokat 
is fi gyelembe vesszük, akkor a 
csökkenés ennél nagyobb mér-
tékű, mintegy 25-30 százalék 
körüli lehet. 2008-hoz képest a 
vállalkozó szféra (a nem pénz-
ügyi szervezetek) hitelállomá-
nya több mint 800 milliárd fo-
rinttal csök kent. Különösen je-
lentős volt a visszaesés az építő-
iparban, a kereskedelemben és 
az agrár szfé rában. 

Ágazati megközelítésben vizs-
gálva: a kereskedelem az élelmi-
szergazdaság esetében a csök-
kenés átlagos, vagy azt valame-
lyest meghaladó, az építőipar-
ban pedig ennél is nagyobb ará-
nyú. Azaz a főképp (vagy kizá-
rólag) belföldre termelő / szol-
gáltató szektorok sínylik meg 
a hitelszűkét. Előfordul, hogy 
a termelők − mondjuk − nem a 
termelés leállításával reagálnak, 
hanem gyengébb termelési ered-
ménnyel. Ha kevésbé hatékony 
növényvédőszert használnak, a 
termés lesz kisebb, ha lett volna 
hitelük, akkor az adott többlet-
ráfordítás akár többszörös ered-
ményben jelentkezett volna − de 
ez elmarad.

A vállalati szektorban a bel-
földi hitelekből a devizaalapú 
hitelek aránya meghaladja az 
56 százalékot, nagyobb hánya-
dában euró-alapú. Körülbelül 
1000 milliárd forint − a deviza-
hitelek nem egészen 30 százalé-
ka − svájci frank-alapú. Ehhez 
azonban hozzá kell számítani az 
egyéb pénzügyi közvetítők (el-
sősorban lízingtársaságok) de-
viza alapú hiteleit (állomány 800 
milliárd forint), ahol a deviza-
nem jellemzően svájci frank. A 
svájci frank hitelek aránya in-
kább a mikro-vállalkozásoknál 
magas, ahol gyaníthatóan egy-
beolvad a személyes és cég álta-
li igénybevétel. Átlag körül van 
a nagy cégeknél és relatíve ala-
csonyabb, illetve nincs a kis-, il-
letve a közepes cégeknél. 

A frank erősödése nem okoz a 
vállalati szektorban olyan vész-
helyzetet, mint a lakosságnál. A 
kölcsön felvételekor ugyanis a 
vállalkozás általában mérlegeli, 
hogy bevételei milyen devizában 
vannak, s ettől függően dönt, 
hogy milyen formában szeretne 
a fi nanszírozáshoz tőkét bevon-
ni. Leginkább az építőiparban és 
a kereskedelemben jellemző a 
devizahitel, és mivel a gazdaság 
stagnál, a vállalkozások visszafi -
zetési potenciálja is gyengül.

A kkv-k éven belüli lejáratú 
hiteleinél a bruttó hitelfelvétel-
ből az első háromnegyedévben 

mintegy 32 százalék volt devi-
zaalapú, és az elmúlt két évben 
is hasonló szinten mozgott, ez a 
volumen a hitelkérelmező vállal-
kozások körülbelül öt százaléká-
ra jutott. Devizahitelt tehát több-
nyire azok a cégek igényelnek, 
amelyek üzemszerűen állnak 
kapcsolatban devizaügyletekkel, 
ezek pedig általában a nagyobb 
cégek közül kerülnek ki.

A devizahitel-adósok helyze-
tének megoldására eddig szüle-
tett megoldások továbbgondolá-
sánál arra kell törekedni, hogy − 
a költségvetés teherbíró képes-
ségét is fi gyelembe véve − józan 
határok között enyhüljenek a 
kisvállalkozói devizaalapú hitel-
adósok problémái is. 

A bankszféra forrásköltségeit 
nagyra növelik a relatíve magas 
jegybanki alapkamat, a fi nanszí-
rozás emelkedő terhei, a romló 
kihelyezés-állománnyal együtt 
járó tartalékképzési kötelezett-
ségek. 

A 90 napon túli vállalkozói hi-
teltartozás összege 889 milliárd 
forint, a GDP 3,1-3,3 százaléka, 
ebből a devizahiteles tartozás 
462 milliárd forint, a GDP 1,6-
1,7 százaléka. A devizaalapú jel-
záloghitel-állománynak mintegy 
12 százalékánál van 90 napon 
túli késedelem. E hitelállomány 
után képzett céltartalék ezen ál-
lomány 35 százalékát teszi ki. Ez 
200 milliárd forintra becsülhető. 
A helyzet romlásával a céltarta-
lék tovább emelkedik, tovább 
csökkentve a kihelyezhető forrá-
sokat is. Makrogazdasági szem-
pontból ez azzal egyenértékű, 
hogy a bankok a kötelező cél-
tartalék képzésével vásárlóerőt 
vonnak ki a gazdaságból. 

Az új fejlemények várható 
hatásai

A devizahitelesek számára kí-
nálkozó új lehetőség, a végtör-
lesztés, vagy a forinthitelre vál-
tás jelentősen ronthatja a ban-
kok eredményét, sőt akár tőke-
vesztéssel is járhat. Nem készül-
tek előzetes hatásvizsgálatok, 
azonban az feltételezhető, hogy 
a vállalkozó szféra hitelezését 
negatívan fogja befolyásolni az 
új szabályozás. Ezen túlmenően 
a végtörlesztés csökkenti a ház-
tartások megtakarításait, ezen 
keresztül a háztartások rendel-
kezésére álló jövedelmét és a fo-
gyasztást is. Így tovább szűkül a 
belföldi kereslet, amely tovább-
ra sem lesz a növekedés pozitív 
eleme. 

A Moody’s az ország mellett 

több bankot is leminősített, fo-
lyamatosan drágulnak a bank-
szektor forrásai, ami a kihelye-
zések költségeit is növeli. Egy-
re valószínűbb a rossz hármas 
együttes „fellépése” − magas ka-
mat, kevés hitel és stagnáló gaz-
daság. Nő a bankok kockázata, 
csökken a jövedelmezőségük, 
romlik a hitelezés hatékonysá-
ga, és visszaesik a hitelezésre 
rendelkezésre álló források vo-
lumene. Ha pedig nincs elég hi-
tel, nem nő a gazdaság és a fog-
lalkoztatás sem. 

A bankszektor a kedvezmé-
nyes végtörlesztések miatt akár 
több százmilliárd forintos vesz-
teséget kénytelen elszámolni, és 
egyes bankoknál a szavatoló-tő-
ke felének felélésére is sor ke-
rülhet. Ekkora veszteséget alig-
ha tudnak felszívni a súlyosab-
ban érintett bankok, követke-
zésképpen a hitelcsatorna egy 
része bedugulhat.

A hitelezés nem csupán beszű-
kül, de drágul is. Valószínűsíthe-
tő, hogy sok háztartás forinthi-
telt akar igénybe venni a törlesz-
tésre. Ha nem alakul ki verseny, 
akkor a hitelkereslet emelkedé-
se megnyomhatja a forintkama-
tokat, ami aztán megint csak 
visszafogja a vállalati hitelezést. 
Számítások szerint az Európai 
Unióban a bankhitelek növeke-
dése nélkül a gazdaság átlago-
san mindössze másfél százalék-
kal növekszik. Minden további 
egyszázalékos gazdasági növe-
kedéshez reálértékben a bank-
hitel-állomány 4 százalékos nö-
vekedése tartozik. Jelenleg Ma-
gyarországon a bankhitelek 
csökkennek. 

A hitelezés helyzete
2011 harmadik negyedévében 

a hitelintézeti szektor hitelállo-
mányának kétharmada devizahi-
tel volt. A bankszektorban ez az 
arány csaknem 70 százalék, míg 
a hitelállomány 9,2 százalékát 
kezelő szövetkezeti hitelintéze-
teknél alig éri el a 12 százalékot, 
az MFB, EXIM, KELER hármas-
nál 45 százalék a devizában nyúj-
tott hitelállomány arány, a fi ók-
telepeknél pedig 65,5 százalék.

A hitelezés helyzetét a rész-
vénytársasági formában műkö-
dő hitelintézetek (bankszektor) 
adatai alapján tekintem át, mivel 
ezekre áll rendelkezésre bővebb 
adatbázis. A bankszektorra jut 
a hitelintézeti eszközök, illetve 
források 83,5 százaléka. Itt keze-
lik a kkv hitelállomány 84,3 szá-
zalékát és foglalkoztatják a lét-
szám 77 százalékát.

A 2011. szeptemberi állapot 
szerint a nem pénzügyi vállala-
tok banki hitelállománya csak-
nem 850 milliárddal volt alacso-
nyabb a 2008. évi szintnél, ami 

12 százalékot meghaladó mérté-
kű csökkenést jelent. A deviza-
hiteleknél mutatkozó 9 százalé-
kos többlet valójában jelentős 
csökkenést takar, nagyjában-
egészében negyedével-harmadá-
val csökkent a forint igen nagy-
arányú leértékelődése miatt.

Lényeges átrendeződés ment 
végbe a vállalati és a lakossá-
gi hitelezés arányaiban, ami 
az utóbbiban való érdekeltség 
jövedelmezőségi okok miat-
ti emelkedésére utal. 2002-ben 
a vállalati hitelek aránya még 
meghaladta az 50 százalékot, 
2011 szeptemberére 33,5 száza-
lékra csökkent, a lakossági hi-
telállomány hányada pedig 19,4 
százalékról 40 százalékra emel-
kedett!

Az igazán nagy átrendeződés 
− mint ismeretes − a forint- és 
a devizahitelezés arányaiban 
ment végbe. 2002-ben a forint-
hitelek aránya a vállalati szfé-
rában 63,8 százalék volt, 2011 
szeptemberében pedig 33 szá-
zalék, a 2008. évi 29 százalékos 
mélypont után. A lakossági hi-
telezésben 96,9 százalékról 30,6 
százalékra süllyedt (2008: 29,9 
százalék a forint-hitelek hánya-
da).

A kkv-kra vonatkozó adatok 
szerint (nincs devizanem sze-
rinti bontás) 2011 első félévé-
ben csaknem 500 millió forint-
tal (14 százalékkal) csökkent 
hitelállományuk. Az árfolyam-
szűrt adatok nyilvánvalóan lé-
nyegesen nagyobb visszaesést 
mutatnak. Legnagyobb (23,2 szá-
zalékos) volt a visszaesés a kö-
zépvállalatoknál (amelyeket 90 
százalékban a bankszektor fi -
nanszíroz), majd a kisvállalko-
zások következnek 11,9 száza-
lékkal (bankszektor 86), majd a 
mikrovállalkozások 6,5 százalék-
kal (bankszektor 75).

A kkv-szektor a probléma-
mentes vállalkozói hitelállo-
mánynak mindössze 10,4 száza-
lékát adja, a külön fi gyelendő-
nek 14,5 százalékát és a prob-
lémás körben pedig 23,1száza-
lékát. A bankok szerint forrás 
még csak lenne, de alig akad 
hitelezhető kkv, rosszak a piaci 
kilátások. Nagyon mérsékeltek 
a fejlesztési források iránti igé-
nyek, nincs talaja a hosszú távú 
fejlesztésnek.

A lakossági hitelezés fokoza-
tos − és nagyon lassú − vissza-
szorulásával, a belső és a külső 
kereslet visszafogott növekedé-
se mellett meg kell találni a vál-
lalati hitelezés felfuttatásának 
eszközeit, beleértve a garanciá-
lis hátteret is. A pályázati lehe-
tőségek kiaknázásához pedig a 
saját erő banki hitelezésének le-
hetőségeit is bővíteni kell − erre 
a kormányzati szervek részéről 
megvan a fogadókészség. 

Magas kamat, kevés hitel és stagnáló gazdaság

A hitelezés nem csak szűkül, drágul is

Kompaktor Emilia

Magyarországon a hitelezési aktivitás változatlanul na-
gyon alacsony szintű, a Magyar Nemzeti Bank (MNB) no-
vemberi felmérése szerint a cégeknek csak a „krémje” jut-
hat hitelhez. A magánszemélyek még kevésbé, lökést leg-
feljebb – egy szűkebb kört érintően – a végtörlesztés forint-
hitelesítése adhat. A hitelezésben mindenképpen későbbre 
tolódik a fordulat, ha egyáltalán lesz.

Kompaktor Emília, az MKIK közgaz-
dasági igazgatója
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több forrásból vannak informá-
cióink arról, hogy a magyaror-
szági külföldi tulajdonú bankok 
az anyabank nyomására kivon-
ják forrásaikat az országból. 
Ennek is betudható, hogy a hi-
telállomány olyan drasztikusan 
csökkent. Válság van- ezt tud-
juk, de a magyar gazdaság egy-
szerre több válsággal is kény-
telen megküzdeni. Az általános 
világpiaci, pénzügyi válság mel-
lett érint bennünket az euró-zó-
na válsága, ami rángatja a forin-
tot is. Az egyes uniós tagálla mok 
költségvetési válsága ezt időről 
időre megfejeli. Miközben mi 
magunk is egy permanens  krí-
zisben vagyunk, aminek az oka, 
hogy a nagy rendszerekben nem 
történtek meg a szükséges át-
alakítások. Nagyot tévedünk, ha 
azt hisszük, hogy a világ pénz-
ügyi válsága elmúlik, és akkor 
minden rendben lesz. A válságot 
komplexen – az iparszerkezet, 
a monopol-helyzetek és a lesza-
kadó kistérségek okozta problé-
mákat is beleértve – kellene ke-
zelni. Több területen – oktatás, 
egészségügy, nyugdíjrendszer, 

munkaügy – megkezdődtek az 
átalakítások, kérdés, hogy mi-
lyen eredményt hoznak. 

– A kormány programja sze-
rint a kkv-knak a foglalkoztatá-
si helyzet javításában  is meg-
határozó szerep jut. Hol tart 
ennek a megvalósítása?

– Pont az ellenkezője történik. 
Nőnek a közterhek, nő az újra-
elosztás. Az MKIK véleménye 
szerint a jövő évi adótörvények 
egyenesen a foglalkoztatás bő-
vülése ellen hatnak. De konkré-
tan ide sorolható a minimálbér 
közel 20 százalékos növelése is.

– Milyen kitörési pontokat lát 
a magyar gazdaság s azon be-
lül a kkv-k számára?

– Gyors kilábalásra – nem le-
het számítani. A legfontosabb 
feltétel a piac változása, de a 
belső piacon rövid távon nem 
várható fellendülés. A meghatá-
rozó külső, export piacaink – el-
sősorban Németország – is sze-
rény vagy 0 növekedést produ-
kálnak, ezért fel kell tenni a kér-
dést, hogy merre tovább? Az ösz-
szes előrejelzés arra mutat, hogy 
az exportunkban az európai do-
minanciától el kell szakadnunk 
és új irányokat kell keresnünk. 

A kkv-knak piaci
élénkülés kellene

sem – sőt, ez most kifejezetten 
kontraproduktív -, hiszen a vál-
lalkozások most nem tudnak 
vagy mernek öt-tíz évben gon-
dolkodni, maximum hónapok-
ra látnak előre. Tehát vagy en-
nek megfelelő eszközrendszer 
kialakítását kell elérni az unió-
nál, vagy olyan hazai eszközöket 
kell teremteni az állam részvé-
telével, ami a vállalkozások túl-
élését segíti. Nem véletlen, hogy 
a Széchenyi-kártya Program hi-
teltermékei iránt folyamatosan 
nő az érdeklődés, mert fontos 
szempont, hogy egyszerű legyen 
az ügyintézés, a kívánt fedezet 
ne legyen túlságosan megterhe-
lő. A program elemei rugalma-
san illeszkednek a vállalkozá-
sok igényeihez, és az sem elha-
nyagolható, hogy az állami ka-
mat- és garanciadíj támogatás-
nak köszönhetően alacsonyak a 
költségei. 

– Milyen kormányzati intéz-
kedésekre lenne szükség a szek-
tor túléléséhez? 

– „Muszáj” év lesz a követke-
ző. Muszáj lesz egyértelműen, és 
határozottan fellépni a kkv szek-
tor érdekében. Az biztató, hogy 
a hazai gazdaságpolitika kom-
munikációjának fókuszában a 
kkv szektor fejlesztése áll, de a 
konkrét intézkedéseknek is alá 
kell támasztaniuk a kormányza-
ti szándékot. A Széchenyi-kártya 
Program közel 300 irodájában 
évente 20-25 ezer vállalkozó for-
dul meg, a visszajelzéseik alap-
ján tisztában vagyunk vele mik 
a problémáik, mire keresnek 
megoldást. Innen tudjuk, mi-
lyen nagy szükség lenne a Szé-
chenyi-kártyához a Kombinált 
Mikrohitelhez, vagy a pályáza-
tok kihasználását segítő önerő-
hitelhez és a támogatást meg-
előlegező hitelhez hasonló lehe-
tőségekre. Ezt a tudást szívesen 
megosztjuk a döntéshozókkal, 

és így közösen tudjuk keresni a 
szükséges eszközöket, és megol-
dásokat.

– Melyek lehetnek a legfőbb 
kihívások, amelyekkel a kkv-
knak szembesülniük kell 2012-
ben? 

– Most a túlélés és a kreatív 
gondolkodás és természetesen 
a pályázati lehetőségek minél 
nagyobb mértékű kihasználása 
a legfontosabb a vállalkozások 
számára. Ehhez a kormányzat-
nak jelentős segítséget kellene 
biztosítani a  számukra. Példá-
ul azzal, hogy az unióban a mai, 
nehezen hozzáférhető és túlbo-
nyolított pályázatok helyett ki-
harcolja az adminisztrációs ter-
hek és a bürokrácia csökkenté-
sét, valamint olyan célokat is fi -
nanszíroz, amelyek valódi pót-
lólagos forrást jelentenek a vál-
lalkozások számára. Ne csak tíz 
éves futamidejű beruházások-
ra lehessen pályázni, hanem rö-
vid projektekre, de akár a napi 

költségekre is lehessen támoga-
tást igénybe venni. A hazai ad-
minisztrációs terhek csökken-
tése már önmagában is jelentős 
előnyökkel járna. Erre – ha jól 
tudom -, megvan a kormányza-
ti szándék. Amennyiben az in-
tézkedések gyorsan, és a meg-
felelő helyeken mérnek csapást 
a bürokráciára, akkor tényleges 
versenyelőnyt és a terhek csök-
kenését is eredményezhetik. A 
jövő évben a vállalkozásoknak 
meg kell küzdeniük az áfa- kulcs 
emelésével – ami vélhetően to-
vább mérsékli a fogyasztást-, va-
lamint a minimálbér és a járulé-
kok emelésével. Valós veszélyt 
jelent még a szektor devizahite-
lekben rejlő kockázata.  Ugyanis 
nem csak a lakosságnak magas a 
deviza adóssága, a kkv szektor is 
legalább olyan mértékben eladó-
sodott. Ez szintén olyan prob-
léma, ami miatt borulhatnak az 
egyébként sikerrel kecsegtető 
gazdaságpolitikai stratégiák. 

Percenként egymillió forint a gazdaságba
(Folytatás az 1. oldalról) 

tési hiteleket is (Mikrohitel, 
Új Széchenyi Hitel, Kombinált 
Mikrohitel), amelyek kihelyezett 
állománya idén november végén 
elérte a 44 milliárd forintot.

– Milyen speciális igények 
merülnek fel a kkv-szektor ré-
széről, s Önök miként alkal-
mazkodnak ezekhez? 

– A kkv-szektor fi nanszíro-
zásának alapvető specialitása 
a legtöbb országban a gazdasá-
gos méret hiánya és az úgyneve-
zett információs aszimmetria. A 
mikro- és kisvállalkozások hite-
lezése ugyanolyan mennyiségű 
és minőségű munkát igényel a 
fi nanszírozó részéről, mint egy 
nagyobb hitelé, a kis méret azon-
ban kisebb hasznot eredményez 
számára. Az információ elégte-
lensége elsősorban az auditált 
mérlegek és a hitelmúlt hiánya 
miatt jelentkezik. A pénzügyi 
válság hatására ezek a nehézsé-
gek felerősödtek és kiegészültek 
a banki hitelezési hajlandóság 
erős visszaesésével.

A kkv-k hitelezésénél jelent-
kező nagyobb kockázatot az ál-
lamilag támogatott garancia-
konstrukciókkal mérsékeljük, 
a hitelezés magasabb költsé-
geit kamattámogatással, vagy 
a fi nanszírozóknak nyújtott ol-
csó forrással, a banki hitele-
zési hajlandóság csökkenését 
a nem banki intézményeknek 
(mikrofi nanszírozók, pénzügyi 
vállalkozások) a támogatott hite-
lezésbe való bevonásával igyek-
szünk kiküszöbölni.

– Miként változott a kkv-k igé-
nye az elmúlt egy-két évben? 

– A hitelezés 2006-ig dinami-

kusan bővült, ezután stagnált, 
majd 2009-től drasztikusan visz-
szaesett. A gazdasági és pénz-
ügyi válság következtében a kkv 
szektor kettős sokkot élt át: a 
kkv-k által előállított javak irán-
ti kereslet visszaesését és a kkv 
hitelezés jelentős csökkenését, 
ami a kockázatok növekedése 
miatt következett be. 

A piaci és fi nanszírozási prob-
lémákkal szembesülő, sérülé-
keny kkv-k egy része kereske-
delmi hitelekbe, vevői tartozá-
sok felhalmozásába vagy csőd-
be menekült, ezzel tovább nö-
velte üzleti partnerei fi nanszíro-
zási gondjait, a lánctartozások 
szintje egyre emelkedik. Beru-
házási, fejlesztési hitelre kevés 
az igény, s még kevesebb a hite-
lezői akarat.

A fi nanszírozási problémák 
enyhítése érdekében egyrészt 
megnőtt az államilag támogatott 
fi nanszírozási programok aktivi-
tása, másrészt jogszabályok szü-
letnek a kkv-k közbeszerzések-
ből való részesedésének javítá-
sára, valamint a lánctartozások 
és csalárd üzleti magatartások 
visszaszorítására.

– Tervezik-e újabb konstruk-
ció(k) kidolgozását, s ha igen, 
hol tartanak a tervezésben, il-
letve milyen konstrukciókról 
van szó? 

– Természetesen folyamato-
san gondolkozunk azon, hogyan 
lehetne a létező fi nanszírozási 
nehézségeket hatékony állami 
beavatkozásokkal mérsékelni. A 
hangsúly azonban most elsősor-
ban az elmúlt hónapokban meg-
alkotott vagy megújított támoga-
tott fi nanszírozási konstrukciók 
felfuttatásán van.

A kormány lefedte 
az igényeket

– Az idei rendezvénysorozat 
apropója a 150 ezredik Széche-
nyi-kártya és az első Agrár Szé-
chenyi-kártya kibocsátása al-
kalmából rendezett ünnepség 
volt. A jelképes jubileumi kár-
tyákat Orbán Viktor miniszter-
elnök adta át a vállalkozóknak. 
Tekintettel arra, hogy a Széche-
nyi-kártya Program résztvevői, 
igénybevevői az egész ország 
területéről kerülnek ki, fontos-

nak tartottuk, hogy ünnepsé-
gekre és jelképes kártya-átadá-
sokra minden megyében sor ke-
rülhessen.

Társaságunk kezdetektől fog-
va nagy hangsúlyt helyezett a 
közvetlen kommunikációra a 
vállalkozásokkal, így minden 
évben több vidéki városba is 
ellátogatunk. Ezeken a rendez-
vényeken az aktuális gazdasá-
gi kérdések mellett a KA-VOSZ 
Zrt. által a kkv-k számára közve-
tített termékekről és azok hasz-
nosíthatóságáról is szó esik. A 
rendezvények fontos fórumul 
szolgálnak a helyi vállalkozók, 
a VOSZ- és a kamarai vezetők, a 
hitelintézeti, a közgyűlési, illet-
ve kormányhivatali képviselők 
között.

Az érdeklődő vállalkozók 
közvetlenül a KA-VOSZ munka-
társainak, képviselőinek tehet-
ték fel kérdéseiket. Számunk-
ra szintén nagyon fontos, hogy 
testközelből látjuk és halljuk a 
vállalkozók aktuális problémáit, 
igényeit. Ezek ismerete nélkül 
nehezen tudnánk megtalálni a 
megfelelő megoldásokat. Igyek-
szünk nem „elefántcsonttorony-
ból” kitalálni az irányokat.

– Tapasztalataik szerint a 
mai magyar kkv-kat leginkább 
milyen kérdések, problémák 
foglalkoztatják?

– Három fő problémacsoport-
tal találkoztunk minden helyszí-
nen. Az elhúzódó válság hatásá-
ra régóta csökkenő piac illetve 
kereslet az egyik legnagyobb, 
sokak fennmaradását veszélyez-
tető tényező, amit tovább mélyít 
a kisvállalkozásokra jellemző 
tőkehiány és a külső fi nanszíro-
zási nehézségek. A harmadik ál-
talános probléma a kiszámítha-
tatlan gazdaságpolitikai és sza-
bályozási háttér. 

A Széchenyi-kártya Program 
éppen a fenti problémák egy 
részét igyekszik kezelni, egy 
„hitelstop”-közeli piaci helyzet-
ben, stabilan és kiszámíthatóan 
működő konstrukciókkal.

– Mely termékeket mutatták 
be, melyeket övezte a legna-
gyobb érdeklődés, és mi lehet 
ennek az oka?

– A Széchenyi-kártya Prog-
ram termékeit, a klasszikus és 
az Agrár Széchenyi-kártyát, a 
Széchenyi Forgóeszközhitelt és 
Beruházási Hitelt, valamint a 
legújabb, elnyert uniós pályáza-
tokhoz kapcsolódó Széchenyi 
Önerő Kiegészítő és Támogatást 
Megelőlegező hiteleket mutat-
tuk be. 

A legnagyobb érdeklődést az 
idén szeptemberben elindított 
Agrár Széchenyi-kártya iránt 
tapasztaltunk. 2010-ben a Kor-
mány célul tűzte ki, hogy az ag-
rárszektor helyzetét és tekinté-
lyét helyreállítsa. Ennek egyik 
első intézkedéseként jelent meg 
a KA-VOSZ új konstrukciója, így 
a legtöbb helyszínen igen sok ér-
deklődő volt jelen a mezőgazda-

sági szektorban tevékenykedő 
vállalkozók részéről.

A kezességvállalási támoga-
tással és 2 százalék kamattámo-
gatással járó Agrár Széchenyi-
kártya kialakításánál cél volt, 
hogy a szektor volatilisebb mű-
ködéséhez alkalmazkodjon, így 
a mezőgazdasági termékek elő-
állításával, feldolgozásával és 
forgalmazásával, erdő-, vad- és 
halgazdálkodással foglalkozó 
mezőgazdasági őstermelők, csa-
ládi gazdálkodók, egyéni vállal-
kozók, illetve társas vállalkozás-
ként működő kis- és középvál-
lalkozások akár három éves fu-
tamidőre is igényelhetik a hitel-
keretet.

A másik konstrukció, amely-
lyel kapcsolatban a legtöbb kér-
dést kaptuk, a KA-VOSZ Vállal-
kozásfejlesztési Zrt. által nyúj-
tott Kombinált Mikrohitel volt. 
Ez olyan kedvezményes, visz-
sza nem térítendő támogatással 
kombinált beruházási hitel, me-
lyet EU-s forrásból, az MV Zrt. 
által kialakított programon ke-
resztül nyújtunk direkt módon a 
mikrovállalkozások számára. 

A konstrukció azért is egye-
dülálló, mert a teljes futamidő 
alatt maximum 9 százalék lehet 
a hitel kamata (mely a várha-
tó további alapkamat-emelések 
miatt fontos tényező), valamint 
elegendő 10 százalék saját erő 
a beruházáshoz. A Kombinált 
Mikrohitel a népszerű hitelcélok 
miatt is igen keresett, csak a KA-
VOSZ Vállalkozásfejlesztési Zrt.-
hez több száz megkeresés érke-
zett az indulás óta.

A KA-VOSZ Zrt. őszi országjáró roadshow-jának tapasztalatai

A kkv-knak külső segítségre van szükségük

Erdélyi Ágnes

A KA-VOSZ 2011 novemberében ismét megrendezte ha-
gyományos őszi országos roadshow-ját. A társaság 
minden évben sort kerít hasonló országjáró körútra. 
Félegyházi Évától, a KA-VOSZ Zrt termékfejlesztési ve-
zetőjétől megkérdeztük, mi állt az idei rendezvénysoro-
zat középpontjában?

Félegyházi Éva, a KA-VOSZ Zrt. 
termékfejlesztési vezetője

(Folytatás az 1. oldalról) 

(Folytatás az 1. oldalról) 

Fontos fejleménynek tekint-
hető, hogy másfél év alatt a 
korábbi „klasszikus” Széche-
nyi-kártya Program négy új ter-
mékkel bővült, a beruházási, a 
forgóeszköz, valamint a pályá-
zatokhoz szükséges önerőhite-
len kívül legutóbb az agrárhi-
tellel. Most az a feladat, hogy 
ez utóbbi is minél szélesebb 
körben elérhető legyen, és mi-
nél rugalmasabban működjön 
– hangsúlyozta a VOSZ főtitká-

ra. Az Agrár Széchenyi-kártyá-
nál némileg bonyolítja az eljá-
rást az EU-s agrárszabályozás, 
valamint az, hogy a mezőgazda-
ságban a számviteli és pénzügyi 
rendszerek nehezebben átlátha-
tók, mint a klasszikus kkv szek-
torban. Ugyanakkor a magyar 
mezőgazdaság és élelmiszer-fel-
dolgozás olyan termelő ágazat, 
amely fejleszthető. Nagyon sok 
helyen adunk hiteleket, támo-
gatásokat, nem termelő szfé-
rában, de akár az erdő- vagy a 
vadgazdálkodásról, akár az ál-
lattenyésztésről, vagy a növény-
termesztésről beszélünk, akkor 

mindig új érték teremtéséről 
van szó – mondta Dávid Ferenc. 

A főtitkár szerint ugyanak-
kor ez a fi nanszírozási forma 
nagyban hozzájárulhat a kor-
mány foglalkozáspolitikai cél-
jainak megvalósításához is, hi-
szen élőmunka-igényes ága-
zatról van szó. Ma egy mező-
gazdasági termelő munkahely 
körülbelül két- két és fél plusz 
munkahelyet jelent a szolgálta-
tásban. Az Agrár Széchenyi-kár-
tya nemcsak jó hitelkonstruk-
ció, hanem segíthet a foglalkoz-
tatottság növelésében is. Ez ma 
még csak remény, amit a szak-
emberek az első Széchenyi-kár-
tya óriási sikerére alapoznak. 
Azon túl egyébként, hogy a Szé-
chenyi-kártya Program milyen 
segítséget jelent a kkv-k fi nan-
szírozásában, fontos tényező 
lehet a szektor támogatásában 

az adminisztrációs terhek csök-
kentése – tette hozzá Dávid Fe-
renc. Ez nem kerülne semmibe 
a magyar államnak: csak egy 
gesztus, egy üzenet, hogy a kis-
és középvállalkozásoknak ke-
vesebb adó- és járuléktípussal, 
kevesebb bevallással kell fog-
lalkozniuk. 

A VOSZ szerint is fejlesztendő ágazat a magyar agrárium

Javulhat a foglalkoztatás is
Amikor kihelyezünk egy forintnyi Széchenyi Agrárhitelt, 
akkor a foglalkoztatásért is teszünk valamit – mondta la-
punknak Dávid Ferenc, a VOSZ főtitkára. A mezőgazda-
ságnak ugyanis nagy az élőmunka igénye, így az agrárium 
fejlesztését célzó fi nanszírozási formák nemcsak a terme-
lést, hanem a munkahelyteremtést is segítik.

Dávid Ferenc, a VOSZ főtitkára

– losonczi –

Eurobarométer
Az Európai Unióban körülbelül 40 000 kivételével valamennyi vállalkozás a 
kkv körbe tartozik, vagyis a mikro-, kis- és középvállalkozások aránya több 
mint 99,5 százalék.  A 18 millió vállalkozás 50 százaléka alkalmazottak nélküli, 
míg 41 százalékuk csak 1-9 főt alkalmaz.  Nem véletlen tehát, hogy a felmérés 
elsősorban arra keresett választ, mi a népszerűbb a tagállamokban, az önfog-
lalkoztatás, vagy az alkalmazotti státusz, ami természetesen a közigazgatásra 
is vonatkozik.  
A válaszokból az derül ki, hogy Európában az emberek jobban kedvelik a 
munkavállalói státuszt, mint az önfoglalkoztatást. Ez számokban kifejezve azt 
jelenti, hogy a polgárok 49 százaléka inkább dolgozik alkalmazottként, mint 
a kockázatokkal járó saját vállalkozásban. Az Egyesült Államokban viszont az 
embereknek körülbelül csak az egyharmada választaná az alkalmazotti létet, 
a kockázatvállalási kedv jóval magasabb a tengerentúlon, mint az öreg kon-
tinensen.
A közvélemény-kutatás kitér a vállalkozók megítélésére is: a skandináv orszá-
gokban ez igen jó, a dánok 83, a fi nnek és amerikaiak 78 százaléka van jó 
véleménnyel a szektor képviselőiről. Kelet-Európában viszont negatív kép él 
a vállalkozókról. A legkevésbé népszerűek Magyarországon, ahol az emberek 
mindössze 26 százaléka mondott pozitívumokat róluk a felmérés során. 
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Személyi jövedelemadó
2012-re megszűnik az adójó-

váírás. A családi kedvezmény 
megmarad (nyilatkozatok!). Az 
adó mértéke egységesen 16 szá-
zalék.

A 27 százalékos adóalap-ki-
egészítés (bruttósítás) évi 2 424 
ezer forint (havi 202 000 Ft) 
alatt megszűnik, felette alkal-
mazni kell.

Az egyéni vállalkozó által ki-
bocsátott számlából adóelőle-
get kell levonni, kivéve, ha az 
egyéni vállalkozó a számláján 
feltünteti az egyéni vállalkozói 
jogállását bizonyító közokirat 
számát (=okmányirodai nyil-
vántartási szám).

Visszaáll a 2011 előtt alkal-
mazható úgynevezett cafeteria 
szabályozás. Az szja törvény-
ben külön meg nem határozott 
juttatásokat adhat a munkálta-
tó, ha minden dolgozó részére 
azonos nagyságban, vagy min-
den dolgozó által megismerhe-
tő szabályzat alapján meghatá-
rozott személyi kör részére biz-
tosítja. 

Az egyes meghatározott jut-
tatások változatlanul a juttatás 
1,19-szerese után 16 százalék 
szja és 27 százalék eho mellett 
adhatók. 

A béren kívüli juttatások leg-
feljebb 500 000 forintos éves 
keretösszegig nyújthatók ked-
vezményes közteher (a juttatás 
1,19-szerese után 16 százalék 
szja és 10 százalékos eho) mel-
lett. 

A Széchenyi Pihenő-kártya 
alkalmazhatósági köre bővül, 
2012-től három célra használha-
tó fel:

• Szálláshely-szolgáltatásra 
évi 225 000 forintig;

• Vendéglátás-szolgáltatásra 
(melegétkeztetésre) évi 150 000 
forintig

• Turizmusra, rekreációra, 

egész ségmegőrzésre évi 75 000 
forintig.

Erzsébet utalvány: a fogyasz-
tásra kész étel vásárlásra ha-
vi 5000 forintig kedvezményes 
adózású. 

Bérbeadó magánszemély a 
bérbeadásból származó be-
vételéből levonhatja az általa 
más településen bérbe vett la-
kás ugyanazon évben igazoltan 
megfi zetett bérleti díját, ha a 
bérbevétel meghaladja a 90 na-
pot. 

Ingó vagyontárgy értékesí-
téséből származó bevétel után 
600 ezer forintig nem kell jöve-
delmet megállapítani.

Egyszerűsített vállalkozói 
adó (eva)

Megemelkedett az eva mérté-
ke 30-ról 37 százalékra, illetve 
az eva bevételi határa 25 millió-
ról 30 millió forintra. 

Társasági adó
Az Európai Bizottság határo-

zata alapján hatályba lépett a 
látvány- csapatsport támogatá-
sának adókedvezménye. A tá-
mogatott szervezet részére visz-
szafi zetési kötelezettség nélkül 
adott támogatás, juttatás érté-
ke után adókedvezmény vehe-
tő igénybe az ellenőrző szerv 
által kiállított támogatási igazo-
lás alapján. Az adókedvezmény 
a fi zetendő adó 70 százalékáig a 
juttatás adóévében és az azt kö-
vető három adóévben érvénye-
síthető.

A közhasznú, kiemelkedően 
közhasznú szervezetnek, egy-
háznak, valamint közérdekű 
kötelezettségvállalás kereté-
ben adományozás céljából visz-
szafi zetési kötelezettség nélkül 
adott támogatás, juttatás, stb. 
a vállalkozás érdekében felme-
rült költség, ráfordítás, függet-
lenül attól, hogy a támogatott 
adózás előtti eredménye pozitív 
vagy negatív-e.

A vállalkozási tevékenység 
érdekében felmerült költség-

nek minősül az szja törvényben 
meghatározott reprezentáció, 
üzleti ajándék címén elszámolt 
juttatás.

Szociális hozzájárulási adó
Szociális hozzájárulási adó 

néven új adót vezettek be, ezzel 
egyidejűleg megszűnik a mun-
káltatói társadalombiztosítási 
járulék. 

Az adó alapja az szja törvény 
szerinti adóelőleg-alap számí-
tásnál fi gyelembe vett jövede-
lem. Mértéke 27 százalék. 

A számított adót csökkentő 
kedvezmények:

• a munkabérek nettó érté-
kének megőrzése (ha a kifi zető 
minden munkavállalójánál vég-
rehajtja a kötelező béremelést. 
A kedvezmény alapja a bruttó 
munkabér. Mértéke 21,5 száza-
lék, de legfeljebb 16 125 forint, 
ha a bruttó bér nem haladja meg 
a 75 000 forintot. E feletti bruttó 
bérnél csökkenteni kell a ked-
vezmény összegét. E kedvez-
mény bruttó 190 180 forintnál 
szűnik meg). 

• Ha a 300 000 forint alatti bé-
rű munkavállalók legalább 75 
százalékánál nem valósul meg 
az elvárt béremelés, akkor a 
vállalkozás nem indulhat köz-
beszerzésen, nem kaphat támo-
gatást!

• Karrier Híd Program meg-
valósítása (korábban közszfé-
rában foglalkoztatott személy 
után);

• Kedvezőtlen helyzetű társa-
dalmi csoportok foglalkoztatá-
sának megkönnyítése.

A biztosított által fi zetendő 
egészségbiztosítási és munka-
erő-piaci járulék mértéke 8,5 
százalékra emelkedik. 

A magánnyugdíj-pénztárak-
nak fi zetendő tagdíjat a pénztá-
rak felé kell bevallani és megfi -
zetni.

Általános forgalmi adó
Az általános áfa kulcs mérté-

ke 25 százalékról 27 százalék-

ra emelkedik (felülről számítva 
21,26 százalék).

Az időszakos elszámolású 
ügyletekre vonatkozó átmeneti 
szabály szerint a régi áfa kulcs-
csal kell számolni, ha az elszá-
molási időszak 2012. január 1. 
előtti. Mindkét időszakot átfe-
dő időszak esetén az áfa-elszá-
molást meg kell osztani. 

A pénztárgépek átállítását 
2012. február 29-ig el kell vé-
gezni. Addig kézi nyugtát vagy 
számlát lehet alkalmazni.

Személygépkocsi és más jár-
mű bérbevétele esetén is levon-
ható az áfa, illetve olyan arány-
ban vonható le, amilyenben a 
szolgáltatást adóköteles gaz-
dasági tevékenység érdekében 
használják (csak üzleti célra 
eső rész, a magánhasználatra 
nem). 

Rehabilitációs hozzájáru-
lás

Összege maradt 964 500 Ft/
fő/év. A foglalkoztatási arány is 
maradt 5 százalék. A létszám-
feltétel 20 főről 25 főre emel-
kedik.

Szakképzési hozzájárulás
Alapja az egészségbiztosítási 

és munkaerő-piaci járulék alap-
ja lesz. Mértéke változatlanul 
1,5 százalék.  Bevallása és be-
fi zetése havi rendszerességre 
változik. 

Megszűnik a saját dolgozó 
képzésére fordított képzések 
levonási lehetősége. A szakkö-
zépiskola, szakiskola továbbra 
is támogatható.

Környezetvédelmi termék-
díj

Jelentős módosítások van-
nak. Emelkednek a termékdíj 
tételek és változnak a tárgyi és 
alanyi hatályok.

Helyi adók
Külön fi gyelmet fordítanak 

(ellenőrzés) és ezért külön-kü-
lön fogalomként defi niálják a 

közvetített szolgáltatások érté-
két és az alvállalkozói teljesíté-
sek értékét. 

Cégautóadó
A gépjármű teljesítménye és 

környezetvédelmi osztály-jel-
zés szerinti besorolása határoz-
za meg az adótételt. 

Adózás rendje
Kibővült a bejelentési kö-

telezettség alá tartozó adatok 
(50 százalékot meghaladó rész-
vényes vagy tag, jegyzett tőke, 
elektronikus adatőrzés helye). 

Független felek közötti kész-
pénzfi zetés bejelentési összeg-
határa 2 millió forintra csökken 
(5 millió forintról).

Szigorodnak az adószám fel-
függesztés és törlés esetei (a 
bejelentett székhely nem valós, 
a képviselő nem valós személy, 
stb.).

Az adóhatóság az adószám 
megállapítását és a vezető tiszt-
ségviselő, tag személyében be-
következő változást követő 
adóregisztrációs eljárás után 
kockázatelemzési eljárást foly-
tat le. Kockázatosnak minő-
sített adózókat legfeljebb egy 
évre fokozott adóhatósági fel-
ügyelet alá vonhatja (például 
gyakoribb bevallásra kötelez-
heti).

Az önellenőrzési pótlékot 
nem a nyilvántartásba vételig, 
hanem a benyújtásig kell szá-
mítani. 

Az adózó bejelentheti, ha az 
adókötelezettséget (kivéve áfa, 
innovációs járulék, szokásos pi-
aci ár, adókedvezmény igénybe-
vétele) keletkeztető tényállás 
adójogi megítélésében bizony-
talan és emiatt a bevallásában 
feltüntetett adó vagy adó-vis-
szaigénylés hibás lehet. Ellen-
jegyzett jegyzőkönyvben kell 
rögzíteni, majd beküldeni. A be-
jelentés díjköteles. Mentesít az 
adóbírság alól. 

Az egyes gazdasági esemé-
nyek valódiságának vizsgála-
tára irányuló ellenőrzés célja a 
szerződéses kapcsolatban álló 
adózók adókötelezettségének 
megállapítása, ellenőrzése cél-

jából egyes gazdasági esemé-
nyek valódiságának ellenőrzé-
se, bűncselekmények elköveté-
si értékének megállapítása. 

Számviteli törvény
A 2012-es üzleti évtől kezdve 

nem kötelező a könyvvizsgálat, 
ha az üzleti évet megelőző két 
üzleti év átlagában a vállalko-
zás éves nettó árbevétele nem 
haladja meg a 200 millió forin-
tot és a foglalkoztatottak száma 
az 50 főt.

A készpénz napi záró-állomá-
nyának naptári hónaponként 
számított napi átlaga nem ha-
ladhatja meg az előző üzleti év 
összes bevételének 10 száza-
lékát (2011-ben ez 2 százalék 
volt) illetve ha az előző üzleti év 
összes bevételének 10 százalé-
ka nem éri el az 500 000 forin-
tot, akkor az 500 eFt-ot. Amíg 
az előző üzleti év (2011) összes 
bevétel adata nem áll rendelke-
zésre, addig az azt megelőző üz-
leti év összes bevételét kell ala-
pul venni. 

Egyszerűsödik az osztalék-
előleg-fi zetés szabálya. Ezentúl 
a június 30-ig történő előleg fi -
zetésnél a beszámolóval lezárt 
időszak (2011) alapján fi zethe-
tő előleg. A mérleg fordulóna-
pot követő időszakban az oszta-
lékelőleg-fi zetéshez továbbra is 
szükség van közbenső mérleg-
re. De az ebben foglaltakat hat 
hónapon keresztül fi gyelembe 
lehet venni. 

Ha az ellenérték külföldi 
pénzértékben kerül meghatáro-
zásra, a kapcsolódó követelés 
vagy kötelezettség forintérték-
ének meghatározására alkal-
mazható az áfa törvény szerinti 
árfolyam is.

Az eredetileg nem elektroni-
kus formában kiállított bizony-
latok elektronikus másolat for-
májában is megőrizhetők az 
előírt feltételek mellett.

Kamarai hozzájárulás
A gazdálkodó szervezetek 

számára kötelezővé válik a ka-
marai regisztráció és 5 000 Ft/
év kamarai hozájárulás fi zetése. 
(Lásd bővebben a 7. oldalon.)

A kkv-kat érintő 2012. évi változások
Szűk Krisztina

– Milyen konstrukciókat kí-
nálnak a kkv szektornak?

– A mikro-, kis- és középvállal-
kozói körhöz tartozó ügyfeleink-
nek minden állami programmal 
kapcsolatban ajánlunk megoldá-
sokat: ide tartozik a Széchenyi-
kártya termékek közül a folyó-
számla- és a forgóeszközhitel, és 
az Agrár Széchenyi-kártya. A vál-
lalkozások számára egy időben 
két olyan program is fut jelenleg 
bankunkban, amely egyedi a pi-
acon. Az egyik a nagyvállalkozá-
soknak ajánlott Széchenyi 500-

as program, amellyel a közép- és 
nagyvállalatokat keressük meg. 
Részükre a bank 100 milliárd fo-
rintnyi hitelkeretet különített el. 
Ez lehet folyószámla, beruházá-
si, vagy forgóeszközhitel, vagy 
más pénzügyi konstrukció, az 
igénylő saját döntése szerint.  

– Milyen egyedi termékeket 
ajánlanak a kisvállalkozások 
számára? 

– Úgy döntöttünk, hogy elin-
dítjuk a Széchenyi 50 programot 
azoknak a mikro- és kisvállalko-
zásoknak, amelyek a nagy cégek 
beszállítói, esetleg vevői.

– Hogyan találnak új ügyfele-
ket, hiszen meglehetősen nagy a 
verseny a piacon?

– Az OTP a publikus gazdál-
kodási adatok ismeretében kü-
lönböző előszűréseket végzett, 
és ennek alapján 15 ezer mikro- 
és kisvállalkozásnak küldte ki 
a Széchenyi 50 ajánlatot, amely 
3 és 25 millió Ft közötti folyó-
számla, illetve forgóeszköz hi-
telkeret lehetőségét kínálja. Az 
előbbihez a tulajdonos készfi ze-
tő kezessége és egy garancia in-
tézmény kezességvállalása kell, 
tárgyi fedezetre nincs szükség. 
Ezt a hitelt egy évre adjuk. A for-
góeszközhitel hároméves, a biz-
tosítéki feltételek hasonlóak. Az 
OTP Bank a mikro- és kisválla-
lati kör részére az őszi kampány 
keretében 185 milliárd forintnyi 
ajánlatot küldött ki az említett 
vállalkozói körnek. 

Az OTP a Széchenyi-kártya teljes 
palettáját kínálja

Több kihelyezett hitel 

Losonczi Lívia

Az utóbbi időben gyakran hallani arról, hogy csökkent a 
bankok hitelezési készsége és képessége, ugyanakkor az 
OTP Bank Nyrt. idén a tavalyihoz képest 10 százalékkal 
növelte a kihelyezett hitelek összegét. A bank fi nanszírozá-
si gyakorlatáról beszélgetünk Csonka Tiborral, a Mikro- és 
Kisvállalati Igazgatóság vezetőjével.

Csonka Tibor, a Mikro- és Kisvállalati 
Igazgatóság vezetője

– A siker egyik záloga a – saj-
nos a mai napig egyedülálló –
együttműködésben rejlik. A ka-
maráknak és a VOSZ-nak fontos 
a szolgáltatás tagjaik számára, a 
bankoknak olyan presztízs ter-
mék, melynek a kockázatai lé-
nyegesen alacsonyabbak, mint 
más hasonló hiteleké. A KA-
VOSZ informatikai rendszeré-
nek felállítása és működtetése 
viszont nem egyszerű feladat, 
ma már kilenc kereskedelmi 
bank, három minisztérium, két 
garanciaszervezet, számos álla-
mi intézmény összehangolása 
komoly kihívás.

A Széchenyi-kártya másik leg-
fontosabb „siker tényezője” az 
egyszerűség és a gyorsaság. 

– A bizonytalan gazdasá-
gi helyzetben a KA-VOSZ Zrt. 
újabb termékeket dobott piac-
ra, és a Széchenyi-kártya már 
programmá vált. Mi indokolta 
az újabb konstrukciók létreho-
zását?

– Valóban a válság közepén, 
tavaly ősszel indítottuk el a Szé-
chenyi-kártya Program újabb 
ele meit: a Széchenyi Forgóesz-
köz- és Beruházási Hiteleket. A 
forgóeszköz nagyon fontos a vál-
lalkozások megfelelő fi nanszíro-
zási portfóliójának kialakítása 
szempontjából. Óriási megújítá-
si kockázatot jelent, ha rövid le-
járatú (éven belüli) hitelekből fi -
nanszírozza valaki a hosszú távú 

készleteit vagy pláne az akár 10 
éves megtérülésű beruházásait. 
Különösen igaz ez ma, amikor 
szinte nincs kereslet az ingatlan-
piacon, a hitelek esetleges bedő-
lése a fedezetek további leérté-
kelődését okozhatja.

Emiatt lobbiztunk több mint 
öt évig az egyéves Széchenyi-
kártya mellé szükséges közép- 
és hosszú futamidejű hitelkonst-
rukciók megvalósítása érdeké-
ben. A forgóeszközhitel be is 
váltotta a várakozásokat, mára 
nagyon sok vállalkozás válasz-
totta alacsonyabb forgóeszköz 
hitele mellé az akár három éves, 
a készletek és alapanyagok fi -
nanszírozására szolgáló Széche-
nyi Forgóeszköz Hitelt.

A Széchenyi Beruházási Hi-
tel egyelőre nem ilyen sike-
res. Eltekintve attól, hogy több 
hónapig akadozott az állami 
viszontgarancia, az alacsony ér-
deklődést egyértelműen a be-
ruházások elhalasztása okoz-
za. Korábbi kutatásaink szerint 
a vállalkozások nemhogy 5-10 
éves megtérülésben nem tudnak 
ma gondolkozni, 80 százalékuk 
egy évre sem nagyon mer előre 
tervezni.

Ami még működik az inkább 
a vissza nem térítendő uniós pá-
lyázatok rendszere. Jelenleg ez 
szinte az egyetlen esély a fejlesz-
tések megvalósítására. Ezzel is 
van azonban két gond. Főként 
azért olyan alacsony a sikeres 
pályázatok száma, mert a vál-
lalkozások ritkán rendelkeznek 
a teljes projekt minimum felét 

kitevő önerővel, szinte kizárt, 
hogy tartalékaiból ennyit elő-
rántson valaki. Ha mégis sike-
rül előteremteni az induláshoz 
szükséges forrást, akkor is ott 
a szakadék, a pályázatok utófi -
nanszírozásúak, vagyis a támo-
gatások utólag, a projekt meg-
valósítását és adminisztratív le-
zárását követően érkeznek meg, 
vagyis nem elég, hogy a költség-
vetés felét előre elő kell terem-
teni,  a másik felét is meg kell 
előlegezni valakinek.

A Széchenyi-kártya Program 
két új eleme éppen ezekben tud 
segíteni. A Széchenyi Önerő Hi-
tel segít a saját erő kiegészíté-
sében, a Széchenyi Támogatást 
Megelőlegező Hitel felhaszná-
lásával pedig be lehet fejezni a 
fejlesztést, a támogatás megér-
kezéséig akár a termelés is elin-
dulhat.

– Másik aktuális újdonság a 
Programban az Agrár Széche-
nyi-kártya. Miben tér el ez a 
konstrukció a „klasszik „Szé-
chenyi-kártya folyószámlahi-
teltől?

– Régi „adósságunkat” tör-
lesztettük ezzel, hiszen kezdet-
ben az agárvállalkozások ki vol-
tak zárva a Széchenyi-kártyából. 
Az uniós szabályok szerint az 
agrárium szereplőit eltérő támo-
gatási rendszerek segítik, szá-
mukra a terület alapú, környe-
zetgazdálkodási és egyéb forrá-
sok állnak rendelkezésre. Emi-
att viszont a más – például ipa-
ri vagy szolgáltató vállalkozások 
számára elérhető úgynevezett 
„csekély mértékű támogatások” 
- számukra nem voltak hozzáfér-
hetők. Az év elején azonban a Vi-
dékfejlesztési Minisztériummal 
kidolgoztuk az Agrár Széche-
nyi-kártyát, amelyben viszont 

már nemcsak az agrárvállalko-
zások, de az őstermelők, csalá-
di gazdálkodók, sőt akár a fi a-
tal gazdák is támogatott hitelhez 
juthatnak. Át kellett szabnunk a 
Széchenyi-kártyát, hiszen a me-
zőgazdaságban erősek a szezo-
nális hatások, változók a ter-
mésátlagok, emiatt – épp a ko-
rábban említett megújítási koc-
kázat csökkentése érdekében - 
hosszabb, akár három éves, to-
vábbra is szabadon felhasznál-
ható hitelt dolgoztunk ki.

Fontos kiemelni azonban, 
hogy az állandóság, a megbízha-
tóság, a könnyű azonosítás mi-
att az alapvető feltételek a Szé-
chenyi-kártya Programban min-
den konstrukcióban azonosak. 
A Széchenyi-kártyában, az Ag-
rár Széchenyi-kártyában, a for-
góeszközhitelben is 25 millió 
forint a felvető hitel összege, 
mindegyik konstrukcióhoz – ide 
értve a beruházási, az önerő ki-
egészítő és a támogatást meg-
előlegező hiteleket is – kamat és 
garanciadíj támogatás kapcsoló-
dik. Az igénylési feltételek mel-
lett a szükséges dokumentumok 
köre is egységes, mindezeket a 
KA-VOSZ Zrt honlapjáról (www.
kavosz.hu) le is lehet tölteni.

A siker titka a megbízhatóság és az állandóság

A Széchenyi-kártya „hiteles”

– E. Á. –

A Széchenyi-kártyával 2002-ben olyan példaértékű konst-
rukciót sikerült létrehozni, amelyben teljesen különböző 
érdekeltségű szervezetek együttműködnek a kisvállalko-
zások érdekében. Miben rejlik a program sikere? – kérdez-
tük Szép Zoltánt, a KA-VOSZ fejlesztési igazgatóját.

Szép Zoltán, a KA-VOSZ fejlesztési 
igazgatója
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A bankszektor hitelezési haj-
landóságának csökkenésével 
párhuzamosan a JEREMIE prog-
ram aránya folyamatosan nő a 
mikro- és kkv beruházási hite lek 
piacán, jelenleg közel ötszázalé-
kos részt tesz ki – tudtuk meg 
Vingelman Józseftől, az MV-Ma-
gyar Vállalkozásfi nanszírozási 
Zrt. vezérigazgatójától

A magyar állam a fi nanszíro-
zási programok kidolgozásá-
ra és működtetésére önálló – 
PSZÁF engedéllyel rendelkező – 
pénzügyi vállalkozást hozott lét-
re 2007 közepén: a MV-Magyar 
Vállalkozásfi nanszírozási Zrt.-t. 
A kétmilliárd forint saját tőké-
jű, száz százalékban állami tulaj-
donban álló társaság a Magyar 
Fejlesztési Bank (MFB) Csoport 
tagja, az irányító hatósági fel-
adatokat a Nemzeti Fejlesztési 
Ügynökség (NFÜ) látja el.

Az MV Zrt. feladata, hogy visz-
szatérítendő jellegű (például hi-
tel típusú) uniós támogatásokat 
közvetítsen a hazai mikro-, kis- 
és középvállalkozások részére 
a Gazdaságfejlesztési Operatív 
Program 4. Prioritása, valamint 
a Közép-Magyarországi Operatív 
Program 1.3 Pénzügyi Eszközök 
Intézkedés keretében. A támo-
gatások célja a kkv-k számára 
nyújtott hitelállomány növeke-

dése, hitelfelvételi lehetősége-
inek javítása, valamint a befek-
tetett kockázati tőke volumen-
növekedése. A programokra al-
lokált forrás összesen mintegy 
230 milliárd forint.

– A JEREMIE program újsze-
rűsége többek között abban rej-
lik, hogy a források kihelyezése 
nyílt pályázati eljárás útján ki-
választott pénzügyi közvetítők 
(hitelintézetek, vállalkozásfej-
lesztési alapítványok, tőkealap-
kezelők) bevonásával zajlik – 
hangsúlyozta Vingelman József. 

– Kizárólag ezen társaságok áll-
nak kapcsolatban a végső ked-
vezményezett vállalkozások-
kal a hitel- vagy tőkeigényléstől 
egészen az ügyletek lezárásáig. 
A pénzügyi közvetítők rendel-
keznek azzal a szaktudással, il-
letve kapacitással, amely lehe-
tővé tesz nagyszámú vállalko-
zás gyors és hatékony kiszolgá-
lását, így a vissza nem téríten-
dő támogatásoknál megszokott 
hosszabb átfutás helyett a ked-
vezményezett vállalkozások vi-
szonylag rövid időn belül forrá-
sokhoz juthatnak. 

A pénzügyi közvetítők között 
fontos szerepet tölt be a taka-

rékszövetkezeti szektor. Az MV 
Zrt. jelenleg 35 takarékszövet-
kezettel áll szerződésben, ezzel 
teljes lefedettséget biztosít az 
országban. Esetükben a partner-
limitek összege csaknem har-
mincmilliárd forintot tesz ki.

A refi nanszírozott hitelprogra-
mok között a legjelentősebb az 
Új Széchenyi Hitel Program (kö-
zel 30 milliárd forint kihelyezés-
sel), amely maximum 50 millió 
forint összegű, legfeljebb kilenc 
százalékos éves kamattal és tíz-
éves futamidővel rendelkező be-
ruházási és beruházáshoz, tevé-
kenységbővítéshez kapcsolódó 
forgóeszközhitelek felvételét 
teszi lehetővé mikro- és kisvál-
lalkozások számára. A program 
célja a kereskedelmi banki mód-
szerekkel nem vagy nem a kí-
vánt mértékben fi nanszírozha-
tó, de hitelképes vállalkozások 
kedvezőbb fi nanszírozási lehe-
tőségekhez jutásának elősegíté-
se. A hiteleket, amelyeket száz 
százalékos mértékben, csupán 
0,4 százalékos éves kamat mel-
lett refi nanszíroz az MV Zrt., töb-
bek között a takarékszövetkeze-
tek közvetítik. 

JEREMIE program – európai alapelvek

Kőrösi Katalin

A 2007-2013-as időszakban az Európai Bizottság kezdemé-
nyezésére a strukturális alapok egy részét a tagországok 
– így Magyarország is – pénzügyi programokra fordíthat-
ják, amelynek keretében visszatérítendő jellegű fi nanszí-
rozási támogatásokat hirdetnek meg. E kezdeményezések 
egyike a JEREMIE program (Joint European Resources 
for Micro to Medium Enterprises), amelynek három fő ele-
me Magyarországon a refi nanszírozott hitelprogramok 
(Új Széchenyi Kombinált Mikrohitel, Új Széchenyi Hitel, Új 
Széchenyi KKV Hitel) a kezességvállalás/hitelgarancia-, 
valamint a kockázati tőkeprogram.

Vingelman József, az MV Zrt.
vezérigazgatójá

– Melyek a legfontosabb ter-
mékeik a kkv-szektor számára?

– A Budapest Bank a kkv-
szol gáltatások területén már 
régóta foglalkozik hasonló jel-
legű, egyszerűsített termékek, 
szolgáltatások nyújtásával. A 
Széchenyi-kártyát is hozzáiga-
zítottuk azokhoz a már meg-
lévő, korszerű folyamataink-
hoz, amelyek alapján a piacon 
kiemelkedően rövid elbírálási 
idővel állunk ügyfeleink rendel-
kezésére. Jelen pillanatban vál-
lalni tudjuk, hogy a teljes körű 
dokumentáció benyújtását kö-
vető három munkanapon belül 
elbíráljuk a hitelkérelmeket. 

– Az utóbbi néhány évben, a 
gazdasági recesszió hatására 
mennyiben alakultak át az ügy-
felek igényei, elvárásai, illetve 
Önök miként alkalmazkodtak 
ezekhez a változásokhoz?

– Nagyon érdekesen alakult a 

piac. Egyrészt a teljes pénzinté-
zeti szektorra jellemző lett a fo-
kozott óvatosság. A Budapest 
Bank ugyanakkor az elmúlt tíz 
évben is megfontolt, konzerva-
tív üzletpolitikát folytatott. Úgy 
gondoljuk, hogy nem elsősorban 

a fedezet, hanem az ügyfeleink 
hosszú távú adósság-szolgála-
ti képessége és üzleti tevékeny-
sége a meghatározó. Azt vettük 
észre, hogy a piacon ezek az el-
vek ma már általánosan elter-
jedtek a versenytársainknál is. 
Ugyanez jellemzi az ügyfelein-
ket is, akik egyébként a fi zetőké-
pességüket, minőségüket tekint-
ve a magyar bankszektoron be-
lül a legjobbak közé tartoznak. 
Korábban a vállalkozások sok-
kal inkább a növekedésre kon-
centráltak, illetve arra, hogy az 
értékesítési kapacitásukat a pia-
ci előrejelzéseknek megfelelően 
fejlesszék, ma már viszont azt 
látjuk, hogy elsősorban a terme-
lőkapacitás kihasználására töre-
kednek. A vállalkozások esetle-
ges fejlesztési igényei is megala-
pozottabbak. Számos ügyfélnél 
tapasztaljuk, hogy törekszenek 
a hitelállomány és a külső fi nan-
szírozási forrásigény csökkenté-
sére, hogy a terhektől és függő-
ségektől amennyire csak lehet, 
megszabaduljanak. 

A Budapest Bank mindezek 
ellenére nagyon aktív, hosszú tá-
von építkező üzletpolitikát foly-
tat, nálunk az elmúlt egy évben 
is bővült a vállalati üzletág for-
galma. 2011-ben csaknem húsz 
százalékos hitelállomány-nö-
vekedést értünk el, ami a mai 
magyar piacon kiemelkedőnek 
mondható.

Budapest Bank: fontos szerepet kap a Széchenyi-kártya

Megfontoltabb a hitelezés

– kőrösi –

A Budapest Bank, a jelenlegi kedvezőtlen gazdasági körül-
mények ellenére is kiemelt fi gyelmet fordít a kis- és köze-
pes vállalkozások fi nanszírozási igényeire. Az elmúlt egy 
évben csaknem húsz százalékkal növelték a kkv-szektorba 
kihelyezett hitelállományt. Takács Zoltán, a pénzintézet 
vállalati üzletágának értékesítési vezetője szerint mind-
ez a hosszú távon építkező, de óvatos üzletpolitikának, az 
ügyfélkörük megújításának és az innovatív termékeiknek 
köszönhető.

Takács Zoltán, a Budapest Bank 
értékesítési vezetője 

– Milyen típusú kiadások fi -
nanszírozására alkalmas a 
Széchenyi-kártya folyószámla-
hitel és melyekre nem?

– A Széchenyi-kártya váratla-
nul felmerülő, eseti kiadások fe-
dezésére és a likviditási nehéz-
ségek áthidalására szolgál. Kü-
lönböző fi nanszírozási célokra 
különböző típusú hitellehetősé-
gek állnak rendelkezésre. A Szé-
chenyi-kártya Programon be-
lül ma már elérhető a fejleszté-
si, beruházási célokra (például 
ingatlan felújítás, vétel, új vagy 
használt gép vásárlás) használ-
ható akár tíz éves lejáratú Szé-
chenyi Beruházási Hitel, vagy 
a vállalkozás tevékenységéhez 
szükséges forgóeszközök (pél-
dául árukészlet), vagy szolgálta-
tások beszerzésére szolgáló ma-
ximum három éves futamidejű 
Széchenyi Forgóeszközhitel is.

– Van-e lehetőség arra, hogy 
ez utóbbi éven túli hitelek tör-
lesztését az ügyfél a hitel le-
hívását követően ne azonnal 

kezdje meg, ha a hitelcél meg-
valósításából csak később szár-
mazik tényleges bevétele?

– A hitel törlesztése termé-
szetesen később is kezdhető, az 
ügyfél a hitelkérelem nyomtat-
ványon a kért türelmi idő meg-
adásakor jelezheti a tőketörlesz-
tés megkezdésének számára op-
timális időpontját. Éven túli for-
góeszközhitelek esetén a tőke-
törlesztés 8 hónappal, míg Szé-
chenyi Beruházási Hitel esetén 
akár 24 hónappal később is meg-
kezdhető a szerződéskötés idő-
pontjához képest.

– Kedvező lehetőség a vállal-
kozások számára, hogy meg-
lévő Széchenyi-kártya folyó-
számlahitel keretüket egysze-
rűen hosszabbíthatják meg. Mi-
lyen nehézségek tapasztalhatók 
mégis ebben a folyamatban?

– A hitelkerettel rendelkező 
vállalkozások egy része nem kö-
veti fi gyelemmel hitelszerződé-
sének lejárati időpontját, egy-
szerűen elmulasztja határidő-
ben beadni hitelkeret meghosz-
szabbítási kérelmét. Nagyon 
fontos, ha valaki továbbra is 
szeretné változatlan összegben 
használni Széchenyi-kártya Fo-
lyószámla hitelét legalább 30 
nappal a hitel lejáratát megelő-
zően újabb igénylést kell be-
nyújtania a regisztráló irodák 
egyikében, praktikusan ott, ahol 
a korábbi igénylést is beadta. Az 
igénylési lap formanyomtatvá-
nya letölthető a www.kavosz.hu 
oldalról. 

Gyakran megnehezíti a hitel-
szerződés meghosszabbítását az 
is, hogy az ügyfelek a hitelszer-
ződésben, a fi nanszírozó bank-
nál vállalt számlaforgalmat a 
futamidő alatt nem, vagy csak 
csökkentett összegben teljesí-
tik. Erre is kell fi gyelni, hiszen a 
szerződéses kötelezettségek tel-
jesítését a bank minden esetben 
ellenőrzi és ha rendben van, az 

pozitív tényezőként esik latba a 
hitel elbírálása során. 

– A gazdasági válság szin-
te valamennyi vállalkozásnál 
éreztette hatását. Mit tegyen 
az a Széchenyi-kártyával ren-
delkező vállalkozás, aki tudja, 
hogy a kedvezőtlen piaci kör-
nyezet nála előreláthatóan fi -
zetési nehézségeket fog okozni? 

– Általános érvényű tanács: 
ha bármely, hitellel gazdálkodó 
ügyfél bizonytalan abban, hogy 
kamatfi zetési vagy tőketörlesz-
tési kötelezettségét határidőben 
tudja-e teljesíteni, minél előbb 
keresse fel a fi nanszírozóját an-
nak érdekében, hogy közösen 
meg tudják találni a vállalkozás 
számára legmegfelelőbb megol-
dást. Széchenyi-kártya esetén 
a bankoknak lehetőségük van 
arra, hogy fi zetési nehézséggel 
küzdő ügyfelek számára a hitel-
igény elutasítása helyett engedé-
lyezzék a Széchenyi-kártya üte-
mezett keretcsökkentéssel tör-
ténő meghosszabbítását. Ez le-
hetővé teszi a vállalkozások szá-
mára, hogy a tartozásukat rész-
letekben fi zessék vissza, tehát a 
teljes tartozás nem válik azon-
nal, egy összegben esedékessé.

– Igényelhet-e Széchenyi-kár-
tyát lejárt adótartozással ren-
delkező vállalkozás?

– Széchenyi-kártya igénylést 
csak azok a vállalkozások nyújt-
hatnak be, amelyeknek nincs 
lejárt köztartozásuk. A konst-
rukció igényléséhez a vállalko-
zásoknak – lejárt tartozást nem 
jelző –, 30 napnál nem régeb-
bi dátumú bővített adóigazolást 
kell csatolniuk. A dokumentum 
benyújtása meghosszabbítási és 
felülvizsgálati kérelem beadása-
kor is kötelező, tehát az ügyfe-
leknek – már csak ebből a szem-
pontból is – kiemelt fi gyelmet 
kell fordítaniuk adófi zetési kö-
telezettségeik határidőben tör-
ténő teljesítésére. 

A kártya rugalmas feltételeket nyújt

Amit a vállalkozóknak tudni kell

E. Á.

Opris Ildikó, a Ka-Vosz Zrt. operatív 
igazgatója

A minimálbér tervezett össze-
ge 2012-re: 92.000 Ft/hó

2012-től a nem pénzben adott 
juttatások három fő kategóriába 
sorolhatók:

– Összevonás alá eső juttatá-
sok

– Béren kívüli juttatások
– Egyes meghatározott jutta-

tások

2012. évben adható béren 
kívüli juttatások:

• Széchenyi Pihenő-kártya 
(450.000 forint)

• Erzsébet utalvány (5.000 fo-
rint) és/vagy munkahelyi étkez-
tetés (12.500 forint)

• Helyi utazási bérlet
• Iskolakezdési támogatás 

(mi nimálbér 30%)
• Iskolarendszerű képzés (mi-

nimálbér két és félszerese)
• Önkéntes kölcsönös nyug-

díjpénztári hozzájárulás (mini-
málbér 50%)

• Önkéntes kölcsönös egész-
ségpénztári hozzájárulás (mini-
málbér 30%)

• Foglalkoztatói nyugdíjszol-
gáltató intézménybe történő 
hozzájárulás (minimálbér 50%)

• Munkáltató tulajdonában 
vagy vagyonkezelésében álló 
üdülő (minimálbér összege)

• 2011. októbertől az üdülé-
si csekk, 2012 január 1-től az 
internethasználat már nem bé-
ren kívüli juttatás!

2012. évben béren kívüli 
juttatásnak minősül a Szé-
chenyi Pihenő-kártya:

• Szálláshely alszámlájára 
utalt, kormányrendeletben meg-
határozott szálláshely szolgálta-
tásra felhasználható legfeljebb 
225.000 forint támogatás,

• Vendéglátás alszámlájára 
utalt, melegkonyhás vendéglátó-
helyeken kormányrendeletben 
meghatározott étkezési szolgál-
tatás felhasználható legfeljebb 
150.000 forint támogatás,

• Szabadidő alszámlájára 
utalt, a szabadidő-eltöltést , rek-
reációt, az egészségmegőrzést 
szolgáló, kormányrendeletben 
meghatározott szolgáltatásra 
felhasználható legfeljebb 75.000 
forint támogatás.

A 2012. évre vonatkozó kor-
mányrendelet még nem ismert!

A juttatás több kifi zetőtől is 
igénybe vehető, ezért a magán-
személy nyilatkoztatása szüksé-
ges!

Étkezés, mint béren kívüli 
juttatás – 2012:

• Béren kívüli juttatásnak mi-
nősül a munkavállaló választása 
szerint:

– Munkahelyi (üzemi) étkez-
tetésnek minősülő szolgáltatás 
keretében a munkáltató telep-
helyén működő étkezőhelyen 
megvalósuló ételfogyasztás for-
májában juttatott jövedelemből 
a havi 12.500 forintot meg nem 
haladó rész (ideértve kizárólag 
az adott munkáltató munkavál-
lalóit ellátó, a munkáltató te-
lephelyén működő munkahelyi 
üzemi étkezőhelyen az említett 
értékben és célra felhasználható 
a munkáltató vagy az étkezőhe-
lyet üzemeltető személy által ki-
bocsátott utalvány, elektronikus 
adathordozó) és/vagy

– Fogyasztásra kész étel vá-
sárlására jogosító Erzsébet utal-
vány formájában juttatott jöve-
delemből (az adóéven belül utó-
lagosan adva is) a juttatás alap-
jául szolgáló jogviszony minden 
megkezdett hónapjára a havi 
5.000 forintot meg nem haladó 
rész.

• Az  Erzsébet utalvány:
– A Magyar Nemzeti Üdülé-

si Alapítvány által papír alapon 
vagy elektronikus formában ki-
bocsátott, fogyasztásra kész étel 
vásárlására felhasználható utal-
vány,

– Melegkonyhás vendéglátó-
helyeken étkezési szolgáltatás 
vásárlására is felhasználható 
2012. december 31-ig

– Kibocsátásának részletes 
szabályait kormányrendelet ha-
tározza majd meg.

2012-ben a kedvezményesen 
adózó juttatások évi 500.000 fo-
rintig minősülnek béren kívü-
li juttatásoknak, felette egyes 
meghatározott juttatás. 

Egyes meghatározott jut-
tatás:

• Az olyan ingyenes vagy ked-
vezményes termék, szolgáltatás 
révén juttatott adóköteles be-
vétel, amelynek igénybevéte-
lére egyidejűleg több magán-

személy jogosult, és a kifi ze-
tő – jóhiszemű eljárása ellené-
re – nem képes megállapítani 
az egyes magánszemélyek által 
megszerzett jövedelmet, továb-
bá az egyidejűleg több magán-
személy (ideértve az üzleti part-
nereket is) számára szervezett, 
ingyenes vagy kedvezményes 
rendezvénnyel, eseménnyel ösz-
szefüggésben (ha a rendezvény, 
esemény a juttatás körülménye-
iből megítélhetően döntő rész-
ben vendéglátásra, szabadidő-
programra irányul) a kifi zető ál-
tal viselt költség (beleértve az 
ilyen rendezvényen, eseményen 
a résztvevőknek adott aján-
déktárgyra fordított kiadást is, 
feltéve, hogy az ajándéktárgy 
egyedi értéke személyenként 
nem haladja meg a minimálbér 
25 százalékát).

• Hivatali, üzleti utazáshoz 
kapcsolódó étkeztetés vagy más 
szolgáltatás,

• Kifi zető tevékenységének el-
látása érdekében biztosított he-
lyi és távolsági távbeszélő szol-
gáltatás, mobiltelefon-szolgálta-
tás,

• Több magánszemély részé-
re kötött biztosítási szerződés 
alapján fi zetett adóköteles biz-
tosítási díj,

• Az Szja törvény szerinti bé-
ren kívüli juttatás egyedi érték-
határát meghaladó része,

• A munkáltató által a munka-
vállalóknak, valamint a munka-
vállalóra tekintettel más magán-
személynek az adóévben biz-
tosított béren kívüli juttatások 
együttes értékének 500 ezer fo-
rintot meghaladó része.

Reprezentáció, üzleti aján-
dék:

• 2012 évtől egyes meghatá-
rozott juttatásnak minősül az 
adóévben reprezentáció és üz-
leti ajándékok juttatása alapján 
meghatározott jövedelem (kivé-
ve, ha a juttató társadalmi szer-
vezet, köztestület, egyházi jogi 
személy, alapítvány stb.).

• Megszűnik az üzleti ajándék 
egyedi értékére vonatkozó 2011. 
évben alkalmazott korlát ( mini-
málbér 25%-a).

• Eltérő üzleti év esetén a rep-
rezentációra, üzleti ajándék-
ra vonatkozó rendelkezéseket 
2012. évben induló üzleti év első 
napjától kell alkalmazni.

2012: Béren kívüli juttatások
Szűk Krisztina

Számok tükrében
A programok 2008 elején indul-
tak, s 2011. október 31-ig több 
mint 65 milliárd forint kihelyezé-
se valósult meg. 
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Az erről szóló 2011. évi CLVI. 
törvény (403 §. - 408. §) kihirde-
tésre került a Magyar Közlöny 
140. számában. A kamarai tör-
vény módosítása a hatályos ka-
marai törvényhez képest három 
lényeges változást tartalmaz. 

A 2012. január 1-től életbe lépő 
új rendelkezések alapján a vállal-
kozások kötelesek 

– kamarai nyilvántartásba vé-
telüket kezdeményezni, 

– évente 5000 Ft kamarai hoz-
zájárulást fi zetni,

– a kamara pedig köteles ré-
szükre a törvényben meghatáro-
zott szolgáltatásokat térítésmen-
tesen nyújtani.

A törvénymódosítás nem érin-
ti az agráriumot, vagyis a főtevé-
kenységként mezőgazdasági te-
vékenységet folytató vállalkozá-
sokra, a mezőgazdasági terme-
lőkre és az agrárkamarákra nem 
terjed ki a hatálya.

Lényeges továbbá, hogy a ka-
marai tagság továbbra is önkén-
tes marad, így nem változnak a 
kamarai választásokra vonatko-
zó szabályok sem.

Gazdálkodó szervezetek 
kamarai nyilvántartása

A törvény hatálybalépését kö-
vetően létrejövő egyéni és társas 
vállalkozások a bejegyzésüket 
követő öt napon belül, a már mű-
ködő vállalkozások pedig a ha-
tálybalépést követő 60 napon be-
lül kötelesek a székhely szerinti 
területi kereskedelmi és iparka-
maránál a nyilvántartásba véte-
lüket kezdeményezni. 

A kamarai nyilvántartás a vál-
lalkozás által kötelezően beje-
lentendő és önkéntes adatszol-
gáltatásán alapuló adatait tartal-
mazza.

A kötelezően bejelentendő 
és nyilvántartott adatok a kö-
vetkezők: név, székhely, telep-
hely(ek), fi óktelep(ek), főtevé-
kenység, ténylegesen végzett 
egyéb tevékenység(ek), a kis- és 

középvállalkozásokról, fejlődé-
sük támogatásáról szóló törvény 
szerinti besorolás.

Az önkéntesen szolgáltatható 
adatok körét a törvény szerint az 
Magyar Kereskedelmi és Iparka-
mara alapszabályában kell meg-
határozni. 

A kamarai nyilvántartás cél-
ja, hogy ezáltal a vállalkozások 
gazdálkodásával, tevékenységé-
vel kapcsolatos olyan adatbázis 
jöhessen létre, amely javítja az 
üzleti forgalom biztonságát, al-
kalmas a körbetartozások mér-
séklésére, valamint a vállalko-
zások és a kormányzat számá-
ra egyaránt hasznosítható infor-
mációkat tudjon nyújtani. Ehhez 
természetesen további, jogsza-
bályon alapuló felhatalmazások 
szükségesek.

A kamarai nyilvántartásban 
szereplő adatok nyilvánosak, a 
kamaráknak az adatok nyilvá-
nosságát 2012. június 1-től kell 
biztosítani. A regisztrációra, a 
nyilvántartás vezetésére vonat-
kozó, a törvényben foglaltaknál 
részletesebb szabályokat az or-
szágos kamara alapszabályában 
kell meghatározni. Ennek kiala-
kítása folyamatban van, jelenleg 
várjuk a területi kamarák javas-
latait.

Kamarai hozzájárulás
A törvény rendelkezik arról is, 

hogy a vállalkozásoknak a kama-
rai közfeladatok ellátásához tör-
ténő hozzájárulásként, évente 
5000 forint kamarai hozzájáru-
lást kell fi zetni.

A kamarai hozzájárulást a nyil-
vántartásba vételkor, illetve azt 
követően a tárgyév március 31-
ig kell megfi zetni a nyilvántartást 
vezető területi kamara részére.

A kamarai hozzájárulás a tör-
vény alapján köztartozásnak mi-
nősül, azt meg nem fi zetés esetén 
az állami adóhatóság adók mód-
jára hajtja be.

A kamara tagja a befi zetett ka-
marai hozzájárulás összegét a 
tagdíjból levonhatja.

A befolyt kamarai hozzájáru-
lás 10 százaléka az országos ka-

marát, 90 százaléka a területi ka-
marát illeti meg.

A kamarai hozzájárulás fi zeté-
sének részletes szabályait szin-
tén az országos kamara alapsza-
bálya állapítja meg.

Kamarai szolgáltatások
A kamarai nyilvántartásba be-

jegyzett gazdálkodó szervezetek 
jogosultak a törvényben felso-
rolt kamarai alapszolgáltatások 
térítésmentes igénybevételére, 
melyek a következők: tanács-
adás gazdasági, pénzügyi, adózá-
si, hitelhez jutási kérdésekben, 
üzleti partnerkeresés és pályá-
zatfi gyelés.

További lehetőség a vállalko-
zások számára a már említett ka-
marai nyilvántartáson belüli ön-
kéntes adatszolgáltatás, mely-
nek keretében mód nyílik arra 
is, hogy azt mintegy hirdetési fe-
lületként használva a cég termé-
keit, szolgáltatásait, referencia 
munkáit feltüntesse.

A törvény előírja azt is, hogy 
az országos kamara alapszabá-
lya rögzítse az önkéntes kama-
rai tagok által a fentieken felül 
igénybe vehető térítésmentes és 
egyéb szolgáltatásokat. Folya-
matosan érkeznek az erre vonat-
kozó területi kamarai javaslatok 
is, mellyel elérhető, hogy a vál-
lalkozás ne csak regisztráltassa 
magát, hanem a területi kamara 
önkéntes tagjává is váljon és ez-
zel az önkéntes tagságon alapu-
ló kamarai rendszer taglétszáma 
növekedjen.

Úgy gondoljuk, hogy a vállalko-
zások számára az évi 5000 forint 
kamarai hozzájárulás és a nyil-
vántartásba vétellel járó admi-
nisztráció, mely legegyszerűbben 
elektronikus úton lesz intézhető, 
számot tevő megterhelést nem je-
lent, fi gyelemmel az igénybe ve-
hető ingyenes szolgáltatásokra.

Az MKIK elnöksége legutóbbi 
ülésén a küldöttgyűlés 2012. ja-
nuár 23-i összehívásáról döntött, 
melynek napirendjén az ismerte-
tett törvénymódosításból adódó-
an az alapszabály módosítása is 
szerepel.

A törvény kihirdetése óta fo-
lya matosan érkeznek kérdések 
kama rai tagoktól, vállalkozók-
tól, könyvelőiktől, érdek kép vi se-
le tek től. (Bővebben: www.mkik.
hu honlapon.)

Kötelező regisztráció és kamarai hozzájárulás

Módosult a kamarai törvény

Vándor Béla

Az Országgyűlés 2011. november 21-én elfogadta az egyes 
adótörvények és az azzal összefüggő egyéb törvények mó-
dosításáról szóló törvényjavaslatot, amely tartalmazza a 
gazdasági kamarákról szóló 1999. évi CXXI. törvény mó-
dosítását.

– A Gránit Bank új név a ha-
zai bankok piacán. Bemutatná 
néhány szóval a pénzintézetet?

– A bank 2010-ben új pénzügyi 
szereplőként lépett a hazai pi-
acra, azonban mégis csaknem 
húsz éves banki múlt alapjain 

kezdhette meg a működését, hi-
szen jogutódja a Magyarorszá-
gon 1992-óta jelen lévő WestLB 
Hungária pénzintézetnek. Ma 
fontos tényező a bank életében, 
hogy stabil magyar tulajdono-
si háttérrel működik, így még a 
stratégiai szintű döntések is Ma-
gyarországon születnek meg. Az 
új tulajdonos a bank stratégiájá-
nak fókuszába a kis- és közép-
vállalati szegmens teljes körű 
kiszolgálását helyezte. 

A Gránit Bank üzleti modellje 
az igen költséghatékony műkö-
désre épül, mely a bank ügyfe-
lei felé a kedvező árazásban tud 
megnyilvánulni. Az értékesítési 
stratégiában kiemelt hangsúlyt 
helyeznek az innovatív internet 
banki megoldásokra, valamint 
a különböző közvetítői, illet-
ve partneri együttműködések-
re, amelyek segítségével a bank 
szolgáltatásait széles ügyfélkör 
számára tudják hatékony mó-
don eljuttatni.

– Milyen konstrukciókat kí-
nálnak a kkv-knak? Melyek a 
legnépszerűbbek?

– Bankunk kiemelkedően ked-
vező számlavezetési csomagokat 

kínál a kkv szektor számára. Kü-
lönösen népszerű a Vállalkozói 
Alapszámla csomagunk, mely az 
ingyenes banki alapszolgáltatá-
sok mellett, havonta 5 elektro-
nikus forintátutalást is költség-
mentesen biztosít a kisvállalko-
zások számára. Ugyancsak nagy 
népszerűségnek örvend a vállal-
kozói folyószámla mellé igényel-
hető Látra-szóló Hozamszámla 
termékünk, mely lekötés nélkül 
biztosít magas látra-szóló kama-
tozást a számlán bármikor igény-
be vehető egyenlegre.

A hitelezést illetően a népsze-
rű Széchenyi-kártya termékek 
mellett a különböző államilag 
támogatott hitelkonstrukciókat 
is elérhetővé tesszük az ügyfe-
leink számára. Ezeken túlmenő-
en az ügyfeleinknek természete-
sen egyedi, az adott vállalkozás 
konkrét igényeire szabott hitel-
konstrukciókat is nyújtunk.

– Mik a tapasztalataik a Szé-
chenyi-kártya iránti igények-
ről? 

– Jelenleg a forgóeszköz- és 
likviditás-fi nanszírozás terü-
letén mutatkozik számottevő 
igény a piacon, beruházási akti-
vitást ma csak egészen kis mér-
tékben érzékelünk a kkv szek-
torban. Ennek megfelelően az 
igénylések többsége a klasz-
szikus Széchenyi-kártya folyó-
számlahitelt és a tavaly beveze-
tett Széchenyi Forgóeszközhi-
telt célozza meg.

Fókuszban a kkv szektor teljes körű kiszolgálása

Egyedi igényekre szabott hitel

K. Tóth László

A Gránit Bank stratégiájának fókuszába a kis- és közép-
vállalati szegmens teljes körű kiszolgálását helyezte. A hi-
telezést illetően – saját konstrukcióik mellett – a népszerű 
Széchenyi-kártya termékeket, s a különböző, államilag tá-
mogatott hitelkonstrukciókat is elérhetővé tesszük az ügy-
feleink számára – hangsúlyozta Tölgyesi Zoltán, a Gránit 
Bank ügyvezető igazgatója.

Tölgyesi Zoltán, a Gránit Bank ügy-
vezető igazgatója

– Melyek a legnépszerűbb 
konstrukcióik? 

– Ügyfeleink körében a Szé-
chenyi-kártya Hitelprogram ke-
re tében nyújtott fi nanszírozá-

si lehetőségek nagyon nép-
szerűek, ezen belül is a Széche-
nyi-kár  tya, a Széchenyi Forgó-
eszköz hitel, illetve a 2011. szep-
tem bertől elérhető Agrár Szé-
chenyi-kártya. 

– Milyen ügyfelek keresik meg 
Önöket a kkv-szektorból?

– Erre a kérdésre igazán pon-
tos választ nehéz adni. A Ma-
gyarországi Volksbank Zrt. or-
szágos lefedettségű fi ókháló-
zatával gyakorlatilag minden 
ügyfélszegmenst elér,  a szolgál-
tató és gyártó cégeken keresz-
tül egészen a sarki virágboltig 
és a mezőgazdasági kistermelő-
ig. Termékpalettánk is ehhez iga-
zodik, az általunk nyújtott fi nan-
szírozásokból ugyanolyan gyak-
ran vásárolnak számítástechni-
kai berendezéseket, mint vető-
magot. 

– Hogyan változott az érdek-
lődés az elmúlt egy-két évben, 
a gazdasági válság hatásá-
ra a termékeik, szolgáltatásaik 
iránt? 

– Az elmúlt évek során ügyfe-
leink elsősorban a napi működé-

süket segítő hitelkonstrukciók 
iránt érdeklődtek. A Magyaror-
szági Volksbank Zrt. éppen ezért 
tudatosan nagy hangsúlyt fek-
tet arra, hogy a lehető legkedve-
zőbb árazással, ugyanakkor tel-
jesíthető fedezeti elvárások mel-
lett segítse a kis- és középvállal-
kozások működését. Örömmel 
tapasztaljuk, hogy ennek ered-
ményeképpen a gazdasági válság 
okozta megtorpanástól függetle-
nül is jelentős azok köre, akikkel 
már vagy a közeljövőben üzleti 
kapcsolatba léphetünk. 

– Mik a tapasztalataik a 
Széchenyi-kártyával kapcso-
latban? 

– A Széchenyi-kártya prog-
rammal kifejezetten pozitívak 
a tapasztalataink. Ezeket a ter-
mékeket láthatóan nagy gondos-
sággal, valós ügyféligényekre ta-
lálták ki. Véleményem szerint 
mind feltételrendszerében, mind 
pedig árazásában a piacon elér-
hető egyik legjobb termékcso-
port. Ez az oka, hogy a Magyar-
országi Volksbank Zrt. is komoly 
hangsúlyt fektet a programban 
való minél aktívabb részvétel-
re. Ugyan az Agrár Széchenyi-
kár tya csak nemrég indult, már 
most több sikeres hitelkihelye-
zésen vagyunk túl, ez azonban 
csak a jéghegy csúcsa. 

Húzótermékké válhat az Agrár Széchenyi-kártya

Megoldás minden ügyfél számára

– k. tóth –

A Volksbank tudatosan nagy hangsúlyt fektet arra, hogy a 
lehető legkedvezőbb árazással, de teljesíthető fedezeti el-
várások mellett segítse a kis- és középvállalkozások műkö-
dését – emelte ki Perlik Tamás, a Magyarországi Voksbank 
Zrt. Corporate igazgatója.

Perlik Tamás, a Magyarországi 
Voksbank Zrt. Corporate igazgatója

A vizsgálat során negyed-
évente összesen 300, a feldolgo-
zóipar, az építőipar és a szolgál-
tatások területén működő cé-
get kérdezünk meg, és elemez-
zük az eredményeket.

A 2011. októberi felvétel 
eredményei alapján a kis- és 
közepes vállalkozások jelenlegi 

üzleti helyzetre vonatkozó indi-
kátorok közül kizárólag a ren-
delésállomány mutatója emel-
kedett, viszont 2010 harmadik 
negyedévéhez képest egyik 
konjunktúramutató értéke sem 
csökkent. A jövőre irányuló vá-
rakozások is hasonlóan alakul-
tak az elmúlt három hónap so-
rán, hiszen csak a beruházá-
si aktivitást tervezik növelni 
az előző negyedévhez képest 
a vállalkozások, a többi muta-

tó értéke csökkent, ráadásul az 
összes indexben visszaesés fi -
gyelhető meg az előző év azo-
nos időszakához viszonyítva. 
Mindezek következtében a kkv 
konjunktúraindex értékének je-
lentősebb mértékű csökkenése 
fi gyelhető meg 2011. harmadik 
negyedévében, így a 2008-as és 
a 2009-es kivételével a mostani 
a legalacsonyabb októberi ér-
ték. A konjunktúraindex a cé-
gek tulajdonosi hátterét és ex-
porttevékenységét fi gyelembe 
véve valamennyi vállalati kate-
góriában csökkent, egyedül a 
legkisebb (49 fő alatti) cégek 
körében fi gyelhető meg emel-
kedés az elmúlt három hónap-
hoz képest.

Közös kutatás a kkv-k helyzetének feltárására

Csökken a konjunktúra-index
A Figyelő, az MKIK Gazdaság- és Vállalkozáskutató Inté-
zet (GVI) és a Volksbank Zrt. 2005 januárjában közös ku-
tatást indított a kis- és közepes vállalkozások üzleti hely-
zetének, rövid távú kilátásainak feltárására és e cégcso-
port üzleti helyzetét befolyásoló gazdasági és intézményi 
tényezők és hatások felmérésére.

Révész Erika

– Különösen azok a terme-
lő vállalatok „kedves” ügyfe-
lek a számunkra, amelyek meg-
bízható partnerekkel dolgoz-
nak együtt, stabil piaci pozíció-
val rendelkeznek, s a pénzügyi 
helyzetük is rendezett. Ők az 
elsődleges célcsoport. A mező-

gazdasági vállalkozások egyre 
nagyobb súlyt képviselnek. Az 
agrárium a 2008 előtti időszak-
hoz képest lényegesen kiszámít-
hatóbbá vált, így a vállalkozók 
bonitása mára kifejezetten fel-
értékelődött.

Az autóipar és -kereskede-
lem, valamint az építőipar, ame-
lyeket a gazdasági válság alapja-
iban rengetett meg, természete-
sen a pénzintézetek számára az 

átlagosnál kockázatosabb terü-
let. Morvai Zsolt azonban siet 
hangsúlyozni, hogy mint minden 
iparágban, itt is vannak üdítő ki-
vételek, pozitív ellenpéldák. A 
közelmúltban például átvállal-
ták egy autókereskedés nem is 
csekély hitelét, mert szakértőik 
a cég piaci helyzetét és üzletpo-
litikáját kedvezően ítélték meg. 
Mindenesetre a TakarékBankra 
is érvényes, hogy az utóbbi idő-
ben fokozottan vizsgálják az 
ügyfelek bonitását, és igyekez-
nek stabil biztosítéki struktúrát 
összeállítni – tárgyi és dologi fe-
dezetek, különböző kezességi 
formák, árbevétel-engedménye-
zés stb. alkalmazásával. 

Nagyobb becsben az agrárium

– K. K. –

Mint a legtöbb nagy pénzintézet, a TakarékBank Zrt. is kí-
nál sztenderdizált hitelkonstrukciókat a kis- és közepes 
vállalkozásoknak, elsősorban testre szabott megoldások-
ban gondolkodunk – mondta el lapunknak Morvai Zsolt, a 
TakarékBank Zrt. vállalati és intézményi ügyfelek üzlet-
ág-igazgatója.

Változatlanul népszerű a Széchenyi-kártya a takarékoknál
Az integrált takarékok a Széchenyi-kártya konstrukciót egyértelműen sikeres fi nanszírozási programnak tartják. A 
jelenlegi gazdasági helyzetben a forgóeszköz-fi nanszírozási problémákon segítő Széchenyi-kártya viszi a prímet,  
jóval nagyobb az igény iránta, mint a beruházási hitelek iránt. Az élő Széchenyi-kártyák száma november végén 
8512 volt és az általuk kihelyezett forgóeszközhitel 53,6 milliárd forintra rúgott. A kártyák bevezetése óta összessé-
gében csaknem 37 ezer esetben segítették a kisvállalkozásokat mintegy 220 milliárd forintnyi forrással. Ugyancsak 
rövid lejáratú forrásigényt elégít ki a Széchenyi Forgóeszközhitel, amelynek állománya november végén csaknem 
egy milliárd forintra rúgott, míg a program keretében kihelyezett beruházási hitelek összeg 22 millió forint körül 
alakult.
Mivel eddig az agrárágazatban tevékenykedő vállalkozások ki voltak zárva a Széchenyi-kártya konstrukcióból, az 
integrált takarékszövetkezetek 2007-ben elindították az Agrár-Vállalkozási és Hitelgarancia Alapítvánnyal vala-
mint az ágazati minisztériummal közös fejlesztésű Gazdahitel-Gazdakártya konstrukciót, amely gyorsan népszerű 
lett. Idén novemberre 2100 fölé nőtt a kibocsátott kártyák száma és a mögötte levő hitelállomány meghaladta 
a 12 milliárd forintot. Hasonlóan gyors felfutásra számítanak a takarékok a még idén debütáló Agrár Széchenyi-
kártyával kapcsolatban is, tekintettel arra, hogy a kamat- és garanciadíj-támogatásnak köszönhetően e termék 
versenytársa lesz a piacon igen kedvelt Gazdahitel-Gazdakártyának. A bizakodáshoz hozzájárul az is, hogy a gaz-
dahitelek több éve folyósított állománya igen jó minőségű, a problémássá vált hitelek aránya a teljes folyósított 
állományra vetítve alig haladja meg az egy százalékot. Az Agrár Széchenyi-kártya termék forgalmazását december 
közepén kezdik meg a takarékok.
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– A kamara kiskunhalasi iro-
dáján gyorsan, rugalmasan alig 
20 perc alatt töltötték ki az 
igényléshez szükséges papíro-
kat – idézte vissza a 150 ezredik 
SZK kiváltásának körülménye-
it Ungvári Ferenc. Szintén csu-
pán 20 perc kellett ahhoz, hogy 
a bankszámláját két évtizede ve-
zető Rónasági Takarékszövetke-
zetnél elintézze a papírmunkát. 
A pénzintézet ismeri a  tevé-
kenységét, pénzügyeit, s ez 
alapján adta meg a kedvez-
ményes hitelkeretet a kis-
kőrösi vállalkozónak. 

– A külső forrásra nagy 
szükségem van, mert sze-
rencsére egyre több a meg-
rendelésem – mondta el 
Ungvári Ferenc – a havi for-
galom 20-25 millió forint kö-
rül alakul. 

A kőrösi vállalkozó 24 al-
kalmazottal gépipari ter-
mékeket állít elő. Legfőbb 
export piaca Németország 
és Ausztria, bár az utóbbi 
években Franciaországból 
és Svájcból is kap megren-
deléseket. Műszeripari-, bá-
nyaipari-, nyomdai-, cso-
magolóipari-, robottechni-
kai berendezésekhez gyárt 

nagy pontosságú alkatrészeket. 
A világgazdasági válság szeren-
csére nem érinti, a termelést in-
kább bővítenie, mint csökken-
tenie kell. Partnerei  december-
ben már a jövő évi, februári szál-
lításokat kötik le. Külföldi vevői 
elégedettek, biztatják, hogy nö-
velje vállalkozását, melyben a 
három fi a is dolgozik. Az idén fe-
jezték be uniós támogatással a 
vállalat új csarnokának építését. 
A beruházás eredményeként – 
amely 180 millió forintba került 
– ezentúl két és fél műszakban 

termelnek a gépek. Ungvári Fe-
renc már eldöntötte, jövőre két 
új CNC megmunkáló központot 
vásárol, s újabb négy munkatár-
sat vesz fel a cégéhez. 

Szerinte a Széchenyi-kártya 
legnagyobb előnye, hogy ru-
galmasan lehet a pénzhez hoz-
zájutni, bár az állam nagyobb 
mértékben is támogathatná a 
hi telkonstrukciót – hangsúlyoz-
ta. Ugyanakkor precíz ember lé-
vén, aki a számláit mindig idő-
ben kiegyenlíti, az eladósodás 
veszélyére is fi gyelmeztetett. – 
Csak az váltson ki ilyen kártyát, 
aki tud bánni a pénzzel, mond-
ta. Nyakra főre nem szabad köl-
tekezni, mert az SZK-val felvett 
pénz is úgy működik, mint egy 
bankhitel, kamatot kell fi zetni 
utána. 

A kiskőrösi vállalkozó szerint lehetne több a támogatás

Gépipari termékek bővülő exportja

Barta Zsolt

Ungvári Ferenc egyéni vállalkozót Kiskőrösön a Bács-Kis-
kun Megyei Kereskedelmi és Iparkamara, a KAVOSZ, és 
a VOSZ megyei szervezetének rendezvényén köszöntötték 
abból az alkalomból, hogy – jelképesen – átvette a 150 ez-
redik Széchenyi-kártyát.

Ungvári Ferenc egyéni vállalkozó átvette a 150 ezredik Széchenyi-kártyát 
a takarékszövetkezet képviselőjétől Kiskőrösön 

Nem számít mesének az sem, 
hogy Szerencsen és Tokajban 
igazi, nosztalgiás süteményeket 
ízlelhetnek, elvihetik dobozok-

ban azért, hogy kóstolják meg 
ismerősök, rokonok barátok, 
akik majd kedvet kaphatnak fel-
keresni e szép vidéket, ahol a jó 
borok mellé jó étkek is járnak.

Halász Tamás már pici gyerek 
kora óta ott volt a szerencsi sü-
temények készülésénél, hiszen 
édesapja mellett nézhette mi-
lyen a jó tészták megalkotása, 
formálása, megsütése. Számára 
természetes az ízek harmóniája, 
a sütemények megjelenítésének 
vonzó formája, mert otthon is 
így készültek az édes szeletek. 
Édesanyja tavaly a helyi „Cso-
koládé fesztivál” legkiválóbb 
cukrásza lett, s a címet minden-
ki megbecsüléssel fogadta, hi-
szen a magáncukrászat reme-
keinek létrehozásában ma is fő-
szerepet vállal. A siker azonban 
mindig sokszereplős, itt több 
ember összehangolt munkájára 
van szükség. 

Halász Tamást mai üzletem-
berként is segítik korábbi tanul-
mányai a Szent István Egyete-
men, majd logisztikus tanulmá-

nyokban tett ismeretszerzései. 
Mindezek jól hasznosíthatóak a 
szülők alapította cukrászatban, 
amelyet a három testvér külön-
külön – de ma is együttműköd-
ve – folytatott tovább.

– Mesterem az édesapám volt 
– mondja Halász Tamás – s éle-
tem maga a sütemény lett. Ám, 
mindezt tovább bővítettem, kor-
szerűsítettem. Tíz évvel ezelőtt 
valósítottam meg Tokajban egy 
olyan cukrászdát, ahová most is 
szívesen járnak hétköznapokon 
és a hétvégeken a vendégek egy 
csésze kávét, egy fi nom süte-
ményt elfogyasztani. Itt igazi, 
„békebeli” hangulatot sikerült 
megteremteni a Széchenyi-kár-
tya hitelprogram segítségével is.

– Számomra valóban sokat 
nyújtott a Széchenyi-kártya, 
mert a fejlesztésekhez tényle-
ges segítséget adott – hangsú-
lyozza. Jól jött a kezdeti idő-
szakban a kamattámogatás, s 
az sem mellékes, hogy mindig is 
nehéz volt egy kis- és középvál-
lalkozónak a hitelhez jutás. Már 
hat éve folyamatosan igénylem 
ezt a hitellehetőséget, s azt gon-
dolom, hogy az európai gya-
korlathoz igazodva nekünk is 
egy gyorsabb, kevésbé bürok-
ratikus gazdaság- és hitelpoliti-
kát kellene megvalósítani, ezért 
nélkülözhetetlen a Széchenyi 
kártya-hitel-program tovább-
folytatása.

Sikersztori: A 150 ezredik Széchenyi-kártya Borsodban

Halász Tamás élete a sütemény

M. Vadas Zsuzsa

Ma már a turisztikai látványosságok közé sorolják a kü-
lönleges étkeket, desszerteket kínáló hazai utazási célo-
kat. Így kötődnek hazánk különböző régiói – az észak-ma-
gyarországi tájegységek is – a kiváló ízek hírhordózóivá, 
ahová érdemes ellátogatni, megnézni, majd megkóstolni, 
amit itt kínálnak. Észak-Magyarországon kihagyhatatlan 
Tokaj-Hegyalja történelmi borvidéke, Szerencsen járva pe-
dig egyre többen tapasztalják, hogy kiváló sütemény kü-
lönlegességeket lehet enni a Halász Cukrászatban.

Híres Halász Tamás magáncukrászata 
Szerencsen

– Milyen helyet foglal el a kkv 
fi nanszírozás a bank stratégi-
ájában? Hogyan alakult a kkv 
üzletág piaci részesedése az el-
múlt években?

– A K&H Bank üzleti straté-
giájában a kkv szektor kiemelt 
helyet foglal el. A Bank a több 
mint 100 ezer kis- és középvál-
lalkozó számára a hagyomá-
nyos banki szolgáltatások mel-
lett számos rugalmas megoldást 
is kínál, például a vállalkozások 
igényeihez alkalmazkodó költ-
ségtakarékos számlacsomago-
kat. 2011. szeptember 30-án a 
kkv hitelállomány 121 milliárd 
forint volt.

– A gazdasági válság hogyan 
befolyásolja a kkv-k érdeklődé-
sét a bank hitelkonstrukciói 
iránt?

– A válság hatására a beru-
házási, fejlesztési hitelek iránti 
kereslet nagy mértékben visz-
szaesett, a kkv ügyfelek főként 
a likviditás fi nanszírozási hitel-
konstrukciókat helyezik elő-
térbe. A makrogazdasági körül-
mények miatt a beruházásokat  
többnyire elhalasztják. Gyors 
trend forduló még a következő    
évben sem valószínű. Emiatt a   
fejlesztési-bővítési refi nanszíro-
zott hitelek kihelyezése is mér-
sékelt maradt, a 2008 óta indí-
tott hitelprogramok többsége 
nem érte el a remélt sikereket.

A folyószámlahitel keretek, a 
Széchenyi-kártya és a hasonló 
úgynevezett kártya-típusú ter-
mékek, valamint az egyszerű 
forgóeszközhitelek iránt tovább-
ra is nagy kereslet mutatkozik.

– Szigorította vagy enyhítet-
te a bank a kkv-fi nanszírozás 
általános feltételeit?

– A K&H már a gazdasági vál-
ság előtt is prudens hitelezési 
politikát folytatott, így az álta-
lános fi nanszírozási feltételek-
re vonatkozóan nem volt szük-
ség radikális szigorításra. A 
gazdasági-piaci viszonyoknak 
megfelelően egy-egy területen 
(péládául építőipar, alkatrész-
kereskedelem) a kockázatok 
minimalizálása érdekében a hi-
telezési szabályok további fi -
nomhangolása történt.

– Milyen a kkv-hitelportfólió 
minősége? Milyen adósok a 
kkv-k?

– A K&H Bank kkv hitelport-
foliójának minősége kiváló. A 
kis- és középvállalkozások mé-
retük és tevékenységük sokszí-
nűségéből adódóan széles mi-
nősítési skálán mozognak. Ban-

kunk a kkv szektorban elsősor-
ban azon ügyfelek fi nanszíro-
zását vállalja, akiknél a hitelek 
visszafi zetési képessége a pénz-
ügyi és egyéb adatok alapján 
igazolható.

– Hogyan értékelik a Széche-
nyi-kártya eddigi történetét?

– A Széchenyi-kártya termé-
kek sikerét a sztenderd feltéte-
lekben, az átlátható és egyszerű 
igénylési folyamatban, valamint 
a kedvező árazású államilag tá-
mogatott kondíciókban lát-
juk. Az EU-s hátterű, bővítést-
feljesztést szolgáló más hitel-
programokkal szemben a Szé-
chenyi-kártya programban a 
vállalkozás napi működéséhez 
szükséges költségek is elszá-
molhatók.

A K&H Bank a következő hó-
napokban kezdi meg a Széche-
nyi-kártya folyószámlahitel és a 
Széchenyi beruházási hitel érté-
kesítését.

– A K&H miért nem csatlako-
zott az Agrár Széchenyi-kártya 
fi nanszírozáshoz, holott tradi-
cionálisan agrár-banknak szá-
mít? Milyen egyéb fi nanszíro-
zási lehetőségeket nyújtanak 
az agrárvállalkozóknak?

– A jelenlegi széles termék-
palettánk és a Széchenyi-kár-
tya csatlakozáshoz szükséges 
fejlesztések miatt egyelőre va-
lóban nem tervezzük az agrár 
Széchenyi-kártya értékesítését. 
Mindemellett a K&H az Agrár 
szektor fi nanszírozására is ki-
emelt fi gyelmet fordít: tradicio-
nális agrár bankként és jelentős 
mezőgazdasági portfolió birto-
kában a támogatások megelő-
legezésére, a szezonális forgó-
eszköz szükséglet biztosítására  
számos saját forrású és refi nan-
szírozott agrár fi nanszírozási 
konstrukcióval állunk a szektor 
ügyfeleinek rendelkezésére. Az 
agrár fi nanszírozásban megszer-
zett piacvezető pozíciónkat a jö-
vőben mind a kkv, mind a válla-
lati területen erősíteni kívánjuk.

Népszerű a Széchenyi-kártya és a hasonló kártya-típusú termékek

A K&H óvatos, körültekintő 
hitelezési politikát folytat

Kalocsay Katalin

A K&H Bank a következő hónapokban kezdi meg a Szé-
chenyi-kártya folyószámlahitel és a Széchenyi beruházá-
si hitel értékesítését. Dr. Bába Ágnessel, a K&H lakossági 
banki divízióért felelős vezérigazgató-helyettesével a kkv-
fi nanszírozás eddigi tapasztalatairól és a bank számára 
új SZK konstrukciókkal kapcsolatos várakozásokról be-
szélgettünk.

Bába Ágnes, a K&H vezérigazgató-
helyettese

– Számolnunk kell azzal is, 
hogy a kkv-kat a gazdasági vál-
ság is jobban sújtotta, jellemző-
en megrendült a piaci stabilitá-
suk, nehezen tudják fenntarta-
ni a fi zetőképességüket. Ennek 
következtében a bankjuktól el-
sősorban a likviditásuk fenntar-
tásához várnak segítséget, tehát 
folyószámla vagy rövid lejára-
tú forgóeszközhitelt igényelnek 
– vette át a szót Tamás Gábor. 
Miután a beruházások aránya 
drasztikusan csökkent, a kkv-k 
gyakorlatilag legfeljebb a tá-
mogatott – Európai Uniós vagy 
egyéb (például MFB) forrású be-
ruházási hitelkonstrukciók iránt 
érdeklődnek. 

– Ugyanakkor a pénzügyi vál-
ság hatására általában szigo-
rodtak a hitelezés feltételei. Az 
UniCredit Bank hitelezett ügyfe-
leivel ezért folyamatos kapcso-
lattartásra törekszik, partnere-
ivel közösen gondolkodva pró-
bálja az adott likviditási szük-
séglethez legmegfelelőbb meg-
oldásokat megtalálni. Ha a hi-
telbírálat során látjuk, hogy je-
lentősen csökken az árbevétel, 
romlik a fi zetőképesség, termé-
szetes, hogy a bank is óvatosab-
ban hozza meg a döntést, de az 
elsődleges szempont a folyama-
tos működés, a fenntarthatóság 

biztosítása. Nem titok, hogy a 
bedőlt hitelek aránya a válság-
ban jelentősen megnövekedett, 
bár szerencsére az UniCredit 
portfóliója jó minőségű, náluk 
az átlagnál alacsonyabb a bedőlt 
hitelek aránya.

– Arra a kérdésre, hogy mi-
lyen adósok a kkv-k, Török Esz-
ter elmondta: tapasztalataik 
szerint a 250-300 millió forintos 
árbevétellel rendelkező, köze-
pes nagyságú vállalkozások ál-
talában a megbízható adósok 
közé tartoznak, míg a mikro- és 
kisvállalkozások – melyek kö-
zött vannak gyakran egyik nap-
ról a másikra élők – nagyon vál-
tozó fi zetőképességgel rendel-
keznek. 

– Elemzéseinkben nem csu-
pán a méret alapján, hanem a 
szektorok szerint is fi gyeljük az 
adósokat – egészítette ki Tamás 
Gábor. Vannak olyan ágazatok – 
építőipar, szállítmányozás, au-
tókereskedelem – amelyeket a 
válság a leginkább érintett, és 
vannak olyanok, amelyek meg 
tudták őrizni a stabilitásukat. 
Ezek főként az exportpiacokra 
dolgozó cégek – például az au-
tóipari beszállítók. A lakossági 
piacra vagy belső fogyasztásra 
termelők többségének nagyobb 
nehézséggel kell megbirkózni-
uk. Jobban átvészelték a nehéz-
ségeket a stabil tőkehelyzettel, 
tartalékokkal rendelkező cégek, 
ezek közül is elsősorban a kül-

földi tulajdonban lévő kkv-k, il-
letve amelyek valamely nagy 
külföldi vállalat beszállítói. 

Török Eszter lapunknak el-
mondta: Az idén érkezett el az 
idő az UniCredit Bank számá-
ra, hogy bekapcsolódjon a Szé-
chenyi-kártya Programba, s így 
a Széchenyi-kártya forgalmazá-
sába. Az áprilisi indulás óta több 
mint 400 kártyát bocsátottak ki 
kkv ügyfeleik számára. A szak-
ember szerint az SZK a kis- és 
középvállalkozások számára az 
idén nagy segítséget jelentett, de 
a bank számára is kitörési pont-
nak számít, hiszen ezzel a konst-
rukcióval a jelentős számú, ki-
sebb kkv-k számára is tudnak 
kedvező fi nanszírozást biztosí-
tani. 

Az UniCredit a kkv-k számára 
saját kártyatípusú hitelterméket 
is kínál: a Hitelautomata Extra 
konstrukciót elsősorban a pénz-
hez jutás gyorsasága tette ked-
veltté a vállalkozók körében. A 
bank szakemberei számolnak 
azzal, hogy a méltán népszerű 
Széchenyi-kártya háttérbe szo-
rítja majd ezt a lehetőséget, de 
nem veszik le a kínálati palettá-
ról, mivel az SZK konstrukció-
ból valamilyen ok miatt kiszoru-
ló vállalkozások számára megol-
dást jelenthet. Kifejtették, hogy 
nem véletlenül csatlakozott több 
nagy bank az idén a Széchenyi-
kártya programhoz. A komplex 
hitelprogram – amely nem csu-
pán folyószámla hitelt, hanem a 
vállalkozások üzleti terveinek, 
piaci helyzetének megfelelő for-
góeszköz- és beruházási hitelt is 
elérhetővé tesz – minden fi nan-
szírozási igényre megoldást ad. 
Ezáltal a Széchenyi-kártya Prog-
ramban résztvevő vállalkozások 
köre folyamatosan szélesedik, a 
kisebbek mellett a nagyobb vál-
lalkozások számára is vonzó le-
het. Az UniCredit egyelőre Szé-
chenyi-kártya folyószámlahitel-
lel áll az ügyfelek rendelkezésé-
re, a program forgóeszköz és be-
ruházási hiteleinek bevezetése 
jelenleg előkészítés alatt van– 
mondta Török Eszter. – Az eddi-
gi – több mint féléves – tapasz-
talatok alapján a Széchenyi-kár-
tyát keresik és nagyon kedvelik 
az ügyfeleink, az átlagos hitel-
összeg 6-7 millió forint – hang-
súlyozta.

UniCredit: Bővül a Széchenyi-kártyát igénylő ügyfélkör

Komplex hitelprogram kkv-knak

– kalocsay –

A jelenlegi hitelállománynak mintegy 45-50 százalékát te-
szi ki a kkv ügyfelek  fi nanszírozása. A bank kkv-stra té-
giájáról dr. Tamás Gáborral, a vállalati üzletfejlesztési 
igazgatóság ügyvezető igazgatójával és Török Eszterrel, 
a Lakossági és Kisvállalati Divízió kisvállalati szegmens 
vezetőjével beszélgettünk.

Tamás Gábor ügyvezető igazgató Török Eszter Kisvállalati Divízió vezető
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